
“短短几天的销售额将占到全年销售额
的 10%以上，哪个商家能不重视？”河南五
星总经理陶永分析，商家重视这个节点最
终取决于消费者在这个节点的购买力，一
般有些家装还没完成的顾客喜欢在这个时
候先买货，买完不提货，装修好了再提货，
为此，五星特别针对五一的活动提供了大
约 3 个月的免费保管期（国家节能补贴机

型除外，因为 5 月 31 日节能补贴将全面结
束）。

陶永说：“今年前4个月同比销售都非常
好，再加上最近一段时间五星各大门店对预
约顾客及预存定金的顾客的统计比去年增
幅都非常大。五星各大门店已经预存锁定
的顾客同比增长了 80%；预交了全额定金的
顾客比去年同比增长了28%。”
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五一和十一是市民买家电最便宜的两个节点，但面对商家极具诱惑的各
种促销狂轰滥炸，总会有些消费者因冲动购物而后悔不已。近日，在走访时
了解到，和其他商家不同是，五星除购机享受多重补贴直降到底外，还推出了
人性化售后服务，冲动购物7天内还可退货。 郑州晚报记者 樊无敌

五星推出3个月免费保管期

五星推出人性化服务

冲动购物还可7天内退货

即日起，五星全面启动五一促销，五星携
手联通、移动、电信三大运营商主打苹果、三
星、HTC等中高端智能手机合约机 0 元购，
各机型合约总价平均让利 200~600 元。陶
永说：“今年上半年全球两款重量级的
1300 万 像 素 、四 核 旗 舰 级 手 机 ：三 星
Galaxy S4 与 HTC One 也将在五一期间
全面到货销售，消费者购合约机即送雨伞；
全场购任意 3 件附件产品，免除其中 1 件最
低价格的附件。”

现金优惠方面，五星降价力度高达

20%~35%，同时，消费者如购买多
件套餐，还可在享受活动价基础上
额外再送现金卡或者直减现金。比
如，顾客在五星购套餐满 8000元直
降 1200 元现金，再加送 800 元现金
卡。与产品超低价相匹配，五星在
服务上也为消费者提供了多重保
障，如“同城比价，差价赔付”等。而
对于“7天不满意可退换货”，陶永
说：“这样做是为了让消费者在购物的时候无
后顾之忧。”

携手三大运营商推出0元购手机

从今天到 5 月 5 日期间，消费者在
苏宁所购产品即可享受价格保障，如遇
苏宁或工厂五一调价，消费者凭有效购
物发票在苏宁门店享受差价双倍返
还。钱成建说，此次五一苏宁将再度携
手建设银行等六大银行推出刷信用卡
购买电器产品单笔满 1500 元享受零利
息、零首付、零手续费活动（特价产品除
外）。此外苏宁也将与光明牛奶进行跨
界营销，从今日起到5月5日，购买3C电

器单品满1500元就送光明牛奶一提。
“本次促销厨房电器 8 升强排的一

款燃气热水器特惠价 658 元；侧吸式的
一款烟灶套餐特惠价 980 元；中式烟灶
套餐则更加优惠，特惠价 798元。”钱成
建介绍说，1P 的冷暖挂机特惠价 1499
元，1.5P 的冷暖挂机空调特惠价 1799
元；冰洗方面，6公斤的一款全自动洗衣
机特惠价860元，202升的三门冰箱节能
补贴价1599元。

超级梦想团盛惠今日开启
苏宁线上线下迎来开门红

“五一”家电市场，是厂商全面角逐的竞技场，为此，苏宁等家电卖场
更是早已擂响了2013年五一大促销的战鼓。河南苏宁总经理钱成建介
绍说：“苏宁五一旺促已于4月26日双线全力放价，从两天的销售数据来
看，苏宁实现了同比翻番的规模增长。” 郑州晚报记者 樊无敌

为迎接五一假日让利促销，苏宁从
货源、赠品、价格直降、折扣、终端布展
等方面调拨超 5000 万元的资源。钱成
建说，今年假日，苏宁将再次上演“满千
返百 上不封顶”大力度促销，除此之外
再加送价值50元的礼品。

近日，苏宁还针对 1000 万会员精
准人群发出 10 亿梦想基金，只要凭短
信即可至苏宁门店消费，可专享 100元

优惠，传统品类单件满 2500元，3C类产
品单件满2000元抵用。钱成建说，本次
活动中，最给力的一个活动就是苏宁超
级梦想团，团购盛惠也将在今天苏宁二
七广场店、棉纺路店、宝龙城市广场店
隆重上演，此次苏宁将携手建设银行等
六大银行倾力回馈消费者，凡银行客户
持银行卡购物即可享受优惠，累计购物
满4660元还可送先锋手机一部。

今天3店上演苏宁超级梦想团


