
王乐如
郑州美的制冷销售有限公司市
场总监

2013年，美的空调推出了“一晚1度电”
ECO 系列新品，不仅创造了节能空调的省
电新高度，受到市场和消费者的青睐，上市
几个月更登上空调市场十大畅销型号榜
首。2014 冷年，美的空调将研发并实现高
频速冷、全封闭室内机、物联网控制等一批
业内领先新功能、新技术，让美的节能空调
的整体舒适体验大幅升级。

回顾2013
展望2014

10大佬
把脉中原
家电市场

C02

2013年中国家电行业整体销量呈现“高开低走”的态势，从前两年高增长爬坡期转入调整期。特别
是5月31日节能家电补贴政策正式退出，失去政策保护的家电业走上行业性增长乏力之路，2014年
市场将面临严峻考验。不过从具体的细分市场看，具有“智能、节能环保、轻薄”三大特点产品仍依旧
保持顽强上升的态势。2013年的家电市场到底是何模样？2014年中国家电市场又将会有什么样
的挑战和机遇？看看中原家电行业大佬们怎么说。 郑州晚报记者 朱江华 文/图

张孝银
宁波奥克斯空调有限公司郑州
营销中心总经理

2013年，奥克斯空调品质年实至名归。奥
克斯空调坚持品质战略，以深具科技含量和卓
越品质的产品优势，再次赢得市场业绩与客户
口碑的共赢，销售同比45%增长。面对已经开
启的2014冷年市场竞争大幕，奥克斯空调坚持
和贯彻“品质升级”这一核心战略，为消费者提
供更高品质的产品以及完善的售后服务。

张俊
方太厨具郑州分公司总经理

方太作为高端厨电领导者, 始终坚持
“专业、高端、负责”的战略性定位。据权威
调查机构结果显示，方太的品牌价值达
101.4 亿 元 ，在 高 端 市 场 的 占 有 率 超 过
40%。未来，方太仍将以人品、企品、产品

“三品合一”为核心价值观、以“让家的感觉
更好”为使命，朝着“成为受人尊敬的世界一
流企业”的愿景全面迈进。

赵弇锋
青岛海尔郑州中心总经理

回顾 2013 年，海尔家电走过了不平凡
的一年，尤其是在河南家电市场上，青岛
海尔郑州中心经过市场精耕细作，获得了
不俗的业绩。展望 2014 年，在瞬息万变
的家电市场上，海尔家电力主创新，倡导
智能家电，通过强大的研发和销售团队的
努力，相信 2014 年会在中原家电市场上
实现更大的突破。

苗伟平
TCL华北区总监兼郑州分公
司总经理

回顾2013年，TCL创新举措不断：从火球
新品推出、强势植入《钢铁侠3》、冠名好莱坞中
国大剧院到TCL爱奇艺玩跨界、推出迪士尼电
视，再到成为通过首批国家4K认证唯一中国品
牌。2014年，TCL将借势连续8年蝉联中国彩
电第一品牌，努力为用户提供更好的产品及服
务，保持中国领导品牌，坚守全球彩电三强。

于西洋
海信科龙电器股份有限公司河
南分公司总经理

挥别 2013 年，海信冰箱、容声冰箱、海
信洗衣机以稳健、诚信为经营理念，凭借技
术不断创新及稳定的质量取得了占有率飞
速增长的良好业绩。展望 2014 年，海信将
加大产品研发力度，给消费者提供更优质的
产品和良好的服务。

司仕银
创维集团河南分公司总经理

2013 年，创维 4K 产品全球市场占有
率第一，在中国内地一度做到中国每卖两
台 4K 就有一台创维。这一年，创维积极
拥抱互联网、联合阿里巴巴，推出酷开电
视；这一年，创维冰箱洗衣机产品全面实
现自产，提升了产品品质和服务。2014
年，创维将继续为消费者提供世界上最好
的产品和服务。

郭书占
河南格力电器市场有限公司总
经理

不平常的 2013 年，在充满诸多戏剧元
素之后，还是一如既往轻轻滑过。政策与市
场仍然互相制约，努力寻找着从博弈走到平
衡，也许是 2013 年中国家电行业最大的一
个焦点。2014 年，虽然祈盼的未来我们无
法预知。但钟声即将响起，面对未来，中国
家电行业需要更积极的心态、更坚定的信
心，以及更多的努力。

李春辉
海信电器郑州分公司总经理

成绩斐然的2013年，海信成为第一个注
入互联网基因的传统制造企业，特别是海信
VIDAA 智能电视的出现改变了电视智能化
体验方式，“简单”理念让智能变轻松。面对
汹涌的2014年，海信将智能电视专属APP作
为一个独立产业运营，将与上下游合作为电
视APP建立起可持续运营的商业模式，为智
能电视内容持续开发作出巨大贡献。

封伟
无锡小天鹅销售有限公司河南
分公司总经理

在 2013 这一年里，小天鹅推出了全心
全意为消费者打造深层清洗、高度洁净、节
能环保、低碳高端的“纯臻2.0”系列产品，引
发市场轰动。2014 年，小天鹅洗衣机力求
打造“贴心洗衣、高效洗涤”的居家新时代，
真正做到“顾客就是上帝”。

家有经传


