
当前，“线上线下”融合共生已成为传统企业转型发展的主流模式，特别是在“互联网+”大发展的时代背景下，企业“触
电”需求尤为迫切。对企业来说，人工订销货、手工结算等一直是财务人员头疼的问题，专业人员对账过程繁琐、占用
人力多不说，错账、漏账还不好查。如今，这样的问题随着农行“E商管家”的推出变得不再是问题。记者近日从农行
河南省分行营业部了解到，为顺应“互联网+”时代，农业银行已创新推出全渠道电子商务服务平台——“E商管家”，为
企业适时纳入电商转型发展提供了有力支持。 倪子 张俊涛

“E 商管家”是农业银行
顺应互联网金融大潮推出的全
渠道电子商务服务平台，该平
台是以企业为核心，集商品展
示、在线交易、在线融资为一
体，并配套经销商管理、财务管
理等功能提供金融服务。“E商
管家”电子商务服务平台充分
利用互联网、云计算、大数据等
新技术，实现线上线下多渠道
融合，有效破解传统企业电商
化转型过程中遇到的资金流、
物流与信息流等方面的难题，
为企业发展提供更多增值服
务，推动企业转型。

企业可通过“E 商管家”
平台全面打通实体渠道与网
络销售、订单采集与资金收
付、生产经营与市场营销，实现
对自身以及供应链上下游财务
结算、采购销售、营销配送等全
方位管理。企业无须自行搭建
平台，利用农业银行提供的“E
商管家”金融云服务，即可完成
在电子商务领域的快速部署，
成功构建实体与虚拟、线上与
线下有机结合的交互式、立体
化经销网络和管理体系，极大
降低了企业转型电商的时间
和资金成本。

对上游经销商来说，通过电商
平台企业无须自建订货平台，企业
无须任何硬件和软件投入，免费实
现企业电商化；对下游经销商而
言，只要登录“E 商管家”平台，即
可随时看到上游企业各类商品图
文信息，可在线上直接选购商品、
下单、支付结算，有利于自己订货
或补货，实现 7×24 小时，随时、随地
付款，不受银行实际限制，不排队，
足不出户完成货款支付。

我市某农资企业从事化肥、饲料

等加工近 20 年，传统的销售主要是
靠业务员到各地寻找经销商，拿到订
单后再录系统，等待对方打款后，再
通知物流发货。2015年9月，该公司
正式入驻农行“E商管家”电商平台，
将新产品放在平台上，下游经销商只
需登录平台即可下单付款，同时了解
公司的产品及优惠信息。“平台提供
的模版可自定义，我还能根据下游经
销商的销售业绩，设定不同的批发价
格，智能又精准。”企业负责人王总
说，最令他满意的是平台每月都能提

供详细的数据分析表，哪些产品卖得
好，哪些产品需要调整，通过数据分
析一目了然，所有的客户通过平台付
款也没有手续费，每月为客户节约几
万元的汇款费用。

近年来，农业银行电子银行业务
实现了超常规、跨越式发展，客户总
量年均增长率达到60%，交易规模年
均增长率超过 50%，相信通过“E 商
管家”电商平台，农行可以积极探索
新时代的银企合作新模式，携手共创
互联网金融服务新局面。
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“‘E 商管家’电商平台拥
有企业商城、企业商城管理、
支付结算中心、融资理财中
心、风险控制中心、业务管理
中心等六大功能模块，具有其
他公共电商平台不可比拟的
优势。”

与传统电子商务产品相
比，“E 商管家”具有“新定位、
新模式、新技术”等创新特征，
实现了互联网信息技术与企
业经营流程管理模式的完美
结合。

比如有些下游客户因为公
司规模小，从银行贷款有难度，
使用平台交易后，与上游企业
发生了关联，银行也会根据其
线上交易的记录采集数据，评
估其信誉，其申贷的门槛也会
相应降低。

接下来，在线申请，线下
授理将成为可能。商城的产

品、服务也将更加
体 现 金 融 服 务 优
势。银行还将理财
产 品 搬 进 电 商 平
台，实现在线申购，
同时还将不定期向
企业主推送最新的
理财信息，帮助企业
实现快速理财。

六大模块
开创服务新局面

农业银行


