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为保持品牌的独特性和平
台的良好运营，谋求公司更长
远的发展，聚金资本在 3 月

11 日的战略发布会上，向
投资人和机构、媒体展示
自身成果，并公布年度的
战略布局——和璞资本
6000 万元 A 轮风投进驻聚
金资本。

聚金资本成立以来，
始终秉承“安全、稳健、持
续”的理念，以安全规范运
营的显著特点获得投资人
肯定。2 月份平台成交量

已经突破 2 亿元。企业在发展
的同时，也在不断寻求战略突
破点，聚金资本最新产品“三板
贷”和“苹果贷”就是在不断摸
索中，走出别具特色的道路。

和璞（北京）资本管理有限
公司是一家专注于私募股权投
资、新三板投资、上市公司非公
开发行投资以及二级市场投资
的专业股权投资机构。在众多
领域皆取得了丰硕的投资成
果。聚金资本是一家高速成长
的企业，正是领导人的专业素
养和平台独特的“气质”吸引了

和璞资本的目光。
聚金资本相关负责人表

示，风投的引入为聚金资本发
展注入更大的资金活力，有助
于聚金资本高端专业人才团队
的搭建，也有助于建立健全更
完善的金融交易系统，更有助
于在之后的品牌推广方面有更
强的影响力。同时，也将对聚
金资本的日常运营提出更高的
要求，意味着聚金资本摆脱之
前“绿皮车”的慢动作，开始升
级新轨道，跨入平稳迅捷的“高
铁时代”。倪子 杨长生

■投基有道

博时保泽保本基金今日首募发行
博时保泽保本基金3月16日首募发行，

发行周期为 3 月 16 日～4 月 13 日，托管银行
为中国银行。博时保泽是一只保本混合型证
券投资基金，投资者在认购期购买并持有到
期能够享受基金公司的保本承诺。该基金采
用恒定比例投资组合保险策略，将资产分配
在低风险资产和风险资产上，即拥有兼顾股
债的特点，将大部分资产用于配置债券，以获
取一个低风险的投资回报，用小部分资产进
行权益投资，分享股市的上涨收益。杨路

农银汇理顾旭俊：
新能源汽车业绩确定性强

农银汇理新能源混合基金拟任基金经理
顾旭俊表示，新能源汽车是国家工业升级的
代表，看好新能源汽车产业发展前景。顾旭
俊即将掌管的农银新能源基金就是这样一只
全面布局新能源主题的基金。他表示，今年
将重点布局新能源汽车和核电，同时会关注
光、热和能源互联网板块。通过基本面选择合
适的价位股票进行布局，一旦选定就会中长期持
有。据了解，该基金目前正在农行、工行等各大
银行券商发售，发行期到3月25日结束。杨路

■行业动态

华夏银行信用卡活动多优惠多
一直以来，华夏银行信用卡活动多优惠

多。比如，一元看电影，四家影院任您选：东
区宝龙横店影院、成龙影院建业店、成龙影
院锦艺店、奥斯卡建文影院；每月 88 积分兑
换星巴克超值饮品；郑州所有土大力餐厅每
周五消费 200 元内五折优惠重磅来袭；ETC
绑定华夏信用卡实现上高速“先通行后付
费”。另外还可享受每月两次的“9 元洗车”
增值服务等。此外，3月购物季中，持华夏银
行卡（借记卡、信用卡），在五星电器河南区
域卖场购物享2%～5%优惠。张玉娥

农银人寿河南分公司
启动3·15系列活动

今年 3·15 期间，农银人寿启动以“诚信
保险，自主消费”为主题的大型客户服务活
动，通过各种有效载体向广大客户宣传全国
统一客户电话 95581 或 4007795581，让每个
客户知晓维护权益的正常渠道，同时开通3·
15 客服专线、3·15 短信服务通道、95581 客
服邮箱，多渠道接受广大客户的咨询，受理
客户的投诉。活动期间，重点宣传“农银人
寿 E 服务”微信平台服务功能，并在公司官
网开设“农银人寿维权知识专栏”和公布公
司服务承诺，客户可以通过专栏内容了解保
险知识和相关权益。郑杰

河南平安产险举办
“自媒体大咖走进保险业活动”

3 月 11 日，平安产险河南分公司联合搜
狐河南举办“自媒体大咖走进保险业活
动”。活动中，河南产险车意险理赔部侯邦
明经理、新渠道事业部张丹丹分别就平安口
袋理赔、平安好车主 APP3.0 进行详尽介绍；
随后，侯邦明经理分享了常见交通事故处理
的应对经验，让大家对于车险理赔的实际操
作有了进一步的认识。最后，与会人员就车
险理赔时效、商业车险费率改革等公众普遍
关心的问题进行交流与互动。 梁斌

自 2015 年下半年开始，固
定收益类信托产品就受到了高
净值投资者的热捧，产品往往
一经推出便被一抢而空。春节
过后，信托产品销售更是持续
火爆，甚至达到“晚 1 秒都抢不
到”的局面。

据悉，中原信托产品销售
热度一直居高不下。以近期
发行的一款安融系列信托产
品为例，该产品通过 CRM 系
统进行预约，5 分钟内这款 1
亿元的集合资金信托计划预
约金额已达到 2 亿元，当天签
约 客 户 资 金 已 超 出 产 品 规
模。有多位客户近期连续预
约了两三次才成功认购到中
原信托的理财产品。

为什么信托产品近期会频
频出现“秒杀”的现象？为此记
者特意咨询了中原信托的专业
人士。据中原信托财富管理专

家介绍，出现这种现象主要有
三方面的原因，第一是自 2015
年2月份以来，中国人民银行连
续六次宣布降准降息，利率进
入下行周期。由于存款利率下
降，信托产品在收益率方面的
比较优势与前段时间相比明显
扩大；第二是由于信托业务转
型及利率下行，实体企业融资
渠道扩宽等因素，优质信托理
财产品在市场上越来越稀缺；
第三是证券二级市场波动较
大，不少风险偏好下降的个人
投资者将资金转向信托等安全

边际较高的领域，以求资产的
保值增值。

中原信托的财富管理专家
提醒广大投资者，好的财富增
值机会总是转瞬即逝，在市场
利率有望继续下降的预期下，
请把握财富先机，及时锁定中
长期高收益产品。据了解，目
前中原信托正在加快推进业务
转型升级，研发推出更多安全、
高收益的信托理财精品，以满
足机构和高净值客户的财富管
理需求。
倪子 杨长生

3月12日上午，郑州市绿源
山水景区人头攒动、彩旗飘扬，
由华夏银行郑州分行发起的第
四届“种植一棵绿树，共建一片
蓝天”贵宾客户公益植树活动正
在举行。160余名华夏银行贵宾
客户应邀参加了本次活动，与华
夏银行共同履行服务社会、回报
社会的神圣职责和义务。

自 2013 年起，华夏银行郑

州分行已连续 4 年组织近千名
贵宾客户及员工开展了公益植
树活动。据不完全统计，4年期
间累计植树上千棵，为绿化美
丽郑州贡献出一份力量，受到
广大客户的高度评价。客户对
该行贵宾增值服务、ETC、信用
卡等多项特色业务表示充分肯
定，并对郑州分行未来更快更
好的发展寄予美好祝愿。活动

的开展不仅有效提升了该行贵
宾客户满意度及忠诚度，更对
该行深度挖掘客户潜力起到了
极大的促进作用。

如今的“华夏林”正焕发勃
勃生机，象征着华夏银行郑州
分行作为入驻中原金融大军的
后起之秀，正在逐渐发展壮大，
预示着各项业务发展必将蒸蒸
日上。倪子 杨长生 黄凯

华夏银行郑州分行
举办第四届公益植树活动


