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销售额增10%
双店人气火热
佳和家居“冰点抢购”
完美收官

8 月 19 日至 21 日，佳和家
居火热举行“夏季冰点家具抢
购”促销活动，双店总销售额与
往年同期相比上升 10%。佳和
家居再次以“实惠、实在、让利”
的促销宗旨征服了消费者。

此次佳和家居以“交定金送红
包大礼”“买家具送家电”“总裁签
售”“买家具抽大奖”等活动，获得
消费者一致好评，省钱好礼、经济
便宜是消费者购买的主要因素。
最后一天，“总裁签售”引爆全场，
客流和销量创近期新高。

此活动微信转发朋友圈送
游乐场门票，网上报名送精美礼
品，获得消费者青睐，顾客报名
踊跃，人数达到400人。

“交定金抽现金券”和“买家
具送家电”“抽大奖”等系列活动
更是获得消费者参与的积极性，
开门伊始商场大门便挤满了等候
购物的顾客，交款处不时排起了
长队。在礼品发放处，几名顾客
坦言，佳和家居这次活动力度非
常大，领取的名牌家电，节省了装
修开支，还享受了“现金补贴”的
实惠活动，比平时购物划算多了，
同时抽奖概率也非常高。

在奥运期间发挥亮点，淡季
营销追求销量，其他卖场营销频
发等不利情况下能实现突破实
属不易，佳和公司仍能坚持品牌
第一梯队不掉队，西区主导地位
不下降，管理营销水平不落后，
是佳和公司 19年品牌效应的积
累和沉淀。 赵青 文/图

工艺精湛才能口碑相传 郑州晚报全城征集30套“口碑”样板间

抢装修 90㎡精装修只要5.18万元
手慢无，现余8个名额，抢定热线18039109030、18039109032

金杯银杯不如业主的口碑，金奖银奖不如业主的夸奖。本周六，郑州晚报联合
深圳嘉道装饰打造“口碑家装节”即将落地。

目前，30套“口碑”样板间还有少数名额待抢，90平方米整装仅需5.18万
元，工艺、材料全面升级不加价，并赠送第三方监理服务，不图利润，只为口碑相传。

一线品牌，整装服务，“游击队”价格

作为本次装修质量大比武
样板间的直接负责人，深圳嘉道
装饰总经理李慧颖向读者承诺，
本次征集的 30 套样板间，按照

“整装一口价”的模式，依据样板
间户型面积、空间配置，基础装
修加主材配置齐全，一户一价，3
分钟报价，预算等于决算，没有
增项。

21 项主材全包，16 项不限
量。主材采用安信地板、北美枫
情地板、马可波罗瓷砖、蒙娜丽莎
瓷砖、浪鲸卫浴、东鹏卫浴、华中
洁卫浴、天天木门、意利宝橱柜等

名牌产品。辅材也很讲究，包括
德国德高防水、德国品赫思酷乳
胶漆等在内，都是欧标环保材料。

“一套90平方米的新房装下
来，补贴价仅需5.18万元。这个
价格几乎接近成本价，对装修业
主来说这是一个能以‘游击队’的
价格买到一线品牌整体装修服
务的好机会。”李慧颖说，由于本
次活动是公司与郑州晚报的战
略合作，样板间作为公司展示的
一个窗口，公司层面拿出了年度
最优惠政策，所以近期有装修需
求的业主一定要抓住这个机会。

总经理负责制工程直管不分包

作为一个有11年行业沉淀
的装饰公司，深圳嘉道装饰拥
有国家二级建筑装饰装修工程
设计与施工资质，早在 2008年
就被评为“中国建筑装饰行业
优秀标兵企业”。

公司坚持工程直管不分包，

自有施工班组，减少施工环节；节
点验收，业主可以随时通过互联网
远程监控工地，足不出户完成装
修。售后方面，装修两年整体质
保，隐蔽工程5年质保，终身维保。

正是凭借整装一口价的省
钱省心、超国标施工工艺和对顾

客的极致服务，深圳嘉道装饰在
进入郑州家装市场的两年时间
里，在业内和消费者那里收获了
不错的口碑，获得了中国家居20
年河南十佳成就企业、2015年度
最值得信赖奖、河南质检协会点
赞品牌等多项荣誉。

五大特别服务，保障样板间质量过硬

本次征集的“口碑”样板间
为总经理直管项目，业主有问
题直接反馈到总经理那里。

公司负责人将分赴各分公
司督导检查，进行全面深入的
检查，并对工地形象，工地管理
进行提升，同时对全体工人进
行行之有效的培训并详尽传达
口碑样板间的相关事宜。

深圳嘉道装饰承诺，向本
次征集的“口碑”样板间提供五
大特别服务：环保不达标，全额
退款；精英设计、三人团队服
务；优选金牌项目经理服务；工
程部经理亲自验收；客户经理

定期回访。
另外，凡当天进店业主，均

有礼品相赠；交定金即可参与
砸金蛋赢家电活动，100%中奖；
现场签单，送万元大礼包。

为保证比武的公正性，活
动还聘请第三方监理做全程监
理评比，郑州晚报全程监督。
另外，组委会面向郑州晚报读
者征集“特别工地巡检员”，作
为本次活动的嘉宾评审。有意
向的读者，可以拨打电话报
名。深圳嘉道装饰将向每名特
别工地巡检员提供精美礼品一
份。赵青 文/图

“口碑”家装节

时间：8月27日（本周六）
会场1 郑汴路玉凤路口东北角
会场2 中原西路华山路口西
50米路南和昌大厦19楼

样板间报名通道

1.电话报名：
18039109030 18039109032
2.QQ报名：加“3171315185”
好友，回复“户型面积+小区名
称+联系电话”
3.微信报名：扫描右方二维
码或搜索“hnkado”加关注，
回复“户型面积+小区名称+
联系电话”

一周居事

大牌返现日，奥运冠军马琳亲临欧凯龙
8月 20日，欧凯龙“家居奥

运会之冠军驾到——大牌返现
日”，伴随着“朗斯首届安全月暨
总裁全国巡回签售会郑州站”的
启动仪式，正式拉开帷幕。除了

奥运乒乓冠军马琳助阵外，还有
七大品牌冠军联盟巨惠、爆款低
价谁与争锋、超级返现最高20%
等重磅活动，巨惠力度十足。

当天14:30，由欧凯龙携手朗

斯卫浴举办的“朗斯首届安全月暨
总裁全国巡回签售郑州站”启动仪
式举行，河南省家居建材质量检
验协会主任张自端、欧凯龙执行
总裁吴大伟、朗斯卫浴总裁吴少

侠纷纷预祝本次活动圆满成功，
并对支持河南建材家具协会的社
会各界人士表示衷心的感谢。世
界奥运冠军马琳的到来，更使现
场气氛达到了高潮。 赵青

淘家家居荥阳店开业
8月18日，淘家家居荥阳店

开业庆典举行。目前，淘家家居
河南省内体验馆总计三家，分别
是：郑州荥阳体验馆、郑州管城区
南曹体验馆、许昌体验店等。淘
家家居体验馆，以实体店铺为基

础，以模拟家居摆场为主要展现
形式，通过将不同风格的家具，以
套房为单位进行搭配摆放，模拟
出一套完整的家具实物入户效
果。家居体验馆以展现实物家具
和家居用品为主，同时兼顾建材

业务。目前，淘家家居所有的家
居体验馆都设有建材展区，展示
淘家所经营的灯饰照明、墙地面
材料、厨卫五金等建材产品。

淘家家居源自澳洲，2008
年成立，2014年登陆中国市场，

打造一种全新的线上、实体店、
厂家、消费者体验购物模式，帮
助消费者优选商品，砍掉不合理
的中间环节利润。帮助家居品
牌商快速推广品牌及产品，建立
渠道。 赵青

第五届郑州定制家居及门业展会开启
8月24日，第五届郑州定制

家居及门业展会在郑州国际会
展中心盛大举行，4万平方米展
览规模、8大主题展区、400多家
参展商和 6 万名专业观众共聚
于此，共同见证中部家居行业

盛会。
本届展会无论从品牌集中

度，还是展出规模，都超越往
届。展会根据产品类别共设木
门、金属门、铝门、衣柜、橱柜、
楼梯、厨电、辅料等 8大主题展

区，亿兆福、金裕家、嵖岈山、
金 辉 耀 、金 双 诚 、美 嘉 利 、恒
泰、鼎圣德、田园康居、华润、
威 一 利 、顶 新 、华 源 高 峰 、润
朴、鑫福雅居、爵士雅居、意尔
居、丰茂合力、鑫都、乔曼、凯

德金、富华、伟业金、和美家等
知 名 企 业 济 济 一 堂 、携 手 亮
相。多家厂商现场举行新品发
布会，并推出幸运抽奖、免单大
礼等丰富多彩的活动赚足眼
球。 赵青

8月19日，飞宇五金机电市场开业
飞宇五金机电市场 8 月 19

日上午盛大开业，600余家商户
入驻，中原五金机电总部基地完
美绽放。当天，总经理陈荣跃以
及与会嘉宾等分别致辞，随后举
行了中国电器交易网战略联盟、

海名会展签约仪式。
飞宇五金机电市场位于新

郑宜居教育商贸物流市场发展核
心区域——双湖大道与郑新快速
公路交叉路口向东500米路北，市
场铺铺临街，交通优势明显。项

目占地面积约252亩，总建筑面积
约23万平方米，总投资约8亿元
人民币，依托新郑20平方公里商
贸物流园区，致力于打造成为集
经营展示、商务办公、仓储物流、
金融服务、餐饮娱乐及电子商务

于一体的专业性批零市场。随着
招商工作的顺利推进，正泰、德力
西、胜华电缆、华盛工具、香江消
防等行业领军商家陆续入驻开
业，目前市场一期入住率已经达
80%以上。赵青


