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海淘对于每个人来说并不陌生，
富雷格的创始人艾磊的第一次海淘经
历是在女儿出生的时候，为了买一桶
荷兰的奶粉，他找到了荷兰留学的朋
友帮忙购买然后发回国内，但是一个
月后才收到货，并且是破损的，这件事
情深深地触动了他。做了 5年国际物
流的他冒出来一个想法，改行做跨境
电商，一定保证在最短的时间让消费
者拿到所需的海外产品。但是万事开
头难，从刚开始的筹备货源到国际物
流运输，以及国内团队的建立，商城的
搭建，整个团队从零开始，没日没夜地
按计划向前推进，终于在3个月的时间
内完成了前期的筹备工作，然后兴致
勃勃地等待客户下单，但是事与愿违，

每天的商城浏览量很少，即使有下单
意愿的客户也由于对新业务模式下的
购物安全性产生疑虑而放弃了下单。
“我当时也对公司发展产生了担忧。”
艾磊回忆当时的场景如是说。巧合的
是那一年郑州开创了跨境电商的保税
备货新模式，海外商品可以通过跨境电
子商务平台进入海关监管仓库，在这种
模式下，消费者信任度越来越高，本省
当天下单，第二天就可以收到货物，即
使外省客户一般也在 5天左右可收到
购买的产品。慢慢地，艾磊的事业步入
了正轨。随着国内业务不断发展，富雷
格现在拥有自己的境外仓库以及海外
采购团队，从而更好地为消费者提供
更快捷的购物通道。

2015年年底，因为国内实体经济环
境普遍低落，而互联网的金融环境也不
见好，比特创始人、杨旭合伙创业的第
一家公司就在惶恐不安中被投资人生
气地关了门，他自己也赔了 200余万
元。之后他心灰意冷，除了继续在国内
四处奔波，宣泄着融不到资的愤懑外，
其余时间一直在闭门反思，差不多半年
的时候，在家人、朋友的开导下，他的心
态才逐渐释怀。机缘巧合，在 2016年
夏，杨旭意外受托设计和开发一个国外
比特币的大数据分析平台，他以为这很
容易，对这个平台的技术难度、项目周
期都有点低估了。他找来了之前的团
队，成员之前有在大企业担任过系统架
构师、技术总监、DBA的工作经历，这在
数据算法上可能会给他们带来一定的

技术优势，结果在开发过程中还是不断
遇到各种意外，最终这个项目通过繁琐
而又复杂的大量计算虽然完成了，可没
有喜悦，个中的艰辛和强度超出了大家
的预期！但正是借助着这个产品，他们
发现，通过大量的数据计算，去解决别
人不能解决的问题，这不就是他们想追
求的商业模式吗？于是他们决定重新
开始，成立团队尝试一下这个模式。
2017年1月，他们决定回到郑州，并给团
队起了一个独特的名字：比特！之所以
叫比特，是因为比特是计算机数据的最
小单位，而比特的拼音是Bite，英文的意
思是咬。在2016年的夏天，他们的团队
真的是一直在咬着牙支撑着，有困难，
死死咬着不放！他们知道，只有做最擅
长的，才能发挥出优势！

足不出户
实现全球购物
富雷格布局O2O体验式购物模式

打造“全生态”金融交易平台

比特团队
咬着牙扛起一片天
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河南富雷格进出口贸易公司(以下简称富雷格)成立于2014年，公司位于经
开区中美国际创业港，为河南省首批从事跨境贸易电子商务试点的电商企业之
一。富雷格公司通过对接海外的品牌商，将优质产品通过合法流程引进中国，实
现境内消费者无须出境即可直接购买保真、低价、快捷、合法的原装进口商品。
记者 王赛华 见习记者 卢尚卿

富雷格在运营商城的过程中，
随着对用户需求的掌握，最迟到明
年将建立全渠道销售体系，在提供
线上销售业绩的同时，布局线下

O2O体验店，将在河南省地市以及
县域建立 18个左右的进口商品体
验中心，为消费者提供一体化购物
环境。

布局O2O体验式购物模式

富雷格具有强大的互联网基因，致
力于深耕B2C市场，自建ERP系统、后
台订单管理系统，保障客户数据安全。
通过自有的富雷格海外购商城在海关
和国检的监管下为消费者提供进口母
婴用品、营养保健、家居电器、食品饮料、
个护彩妆、运动户外等品类商品。富雷
格在美国、澳洲、荷兰等地设立境外仓，
3000平方米中央仓储，日处理订单5000
单至1万单，经营产品全部是通过海外
办事处全程采购后，通过国际物流进行
仓对仓的国际运输将境外商品运至中
国境内监管仓库，每个订单商品经海
关查验放行后派送至消费者手中。

保真、低价、快捷、合法

不经历风雨怎么见彩虹
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郑州比特软件有限公司（简称比特软件）成立于2017年，位于经开区留创园兴
华产业园，是一家专业提供互联网金融整体解决方案的创新型科技企业，拥有10多
项软件著作权和专利，同时提供面向供应链金融、消费金融与产业金融等“全生态”
金融解决方案和服务。主要服务于传统金融机构、上市公司、国有企业、投资担保、
基金理财、融资租赁等金融和类金融机构。比特软件旗下的产品包括：智能投顾平
台、智能跟单交易系统、大数据精准营销平台、个人风险评估平台、行情资讯服务平
台、财经数据金融终端。比特云旗下的产品包括：企业定制数据库模型、精准投放
平台、用户画像分析平台、舆情聆听平台。 记者 王赛华 见习记者 卢尚卿

未来，比特智能投顾对于传统金融
行业的存在也会起到改进和完善的作
用，它的存在使得原本的人工投资顾问
服务被智能投顾替代，提高了服务效
率，扩大了服务人群。智能投顾能给用

户最及时、精准的、定制的个性化资产
配置方案，这一点是人工投顾所不能及
的。中国的大数据算法团队有很多，比
特希望可以和他们一起用算法来预测
未来我们的可能！

咬牙创业，遇困难死咬着不放

智能投顾，大数据的核心价值
随着阿尔法狗接连在围棋领域崭露

头角，人工智能开始在国内名声大噪，而
人工智能要实现大数据的核心价值，还需
要前两个重要的步骤：第一步，通过“众
包”的形式形成海量数据，一定要是海
量，如果不是海量数据毫无意义；第二
步，通过大数据的技术途径进行“全量数
据挖掘”，然后利用分析结果进行“资源
优化配置”以获知人们想要的真相。只

有这样，大数据分析才能最终落地。而比
特智能投顾这个产品就是把人工智能引
入金融行业，智能投顾需要融合大数据、
云计算、移动互联、人工智能和区块链等
技术，只有通过对存储于高等级数据中
心的数据进行采集、计算、抽样等处理，
才能为互联网金融行业的用户、投资人
提供安全、可信的信息服务，只有这样，
大数据分析才能最终落地。

用算法来预测未来发生的可能性

富雷格园区展销会

研发团队工作状态

富雷格海外采购部门


