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平安车管家“以租代购”引领汽车消费新趋势

李建功表示，购买儿童保险并非只
求“多”或“全”，家长给孩子买保险要根
据其年龄、身体情况、成长环境等特点综
合考虑。

比如，新生儿抵抗能力差，倘若家长为
刚出生的孩子投保，应优先考虑健康险，尤
其是住院医疗补偿型的险种；儿童时期是
意外高发的成长阶段，此时可以选择儿童
意外保险；少年时期，孩子的教育成为家庭
重中之重，家长可以选择教育金保险作为
准备孩子教育资金的手段，除了按照保险

合同约定，在孩子成长的不同年龄段提供
教育金支持外，教育金保险还提供投保人
在储备该教育金期间的风险保障。

“我建议家长购买少儿险时应尽量
选择有豁免权的产品。这样，一旦家长
发生疾病或意外身故及高残等风险，无
法继续交纳保费，保单赋予孩子的原有
权益就不会受到影响。”同时，李建功提
醒每位投保人，投保前一定要仔细阅读
保险条款，确保保险利益覆盖自己的实
际投保需求，勿盲目投保。

结合孩子成长阶段投保

对于少儿险来说，不同的险种是为
了解决不同的问题，家长为孩子购买保
险，关键要看家长最关心的是什么。现
在市面上儿童保险品种繁多，但基本上
可以分为医疗保障型保险、储蓄型保险
和投资型保险三类。在为儿童购买保险
时，首先应该为孩子购买医疗保险，其次
是教育储蓄保险，在有余力的条件下，再
考虑为孩子购买有投资功能的保险。

王正伟说，由于儿童遭受意外伤害
的概率相对较大，头疼脑热、生病住院的

概率也要比成人大很多，因此，建议为儿
童（12岁以下）购买保险的顺序应当是：
少儿重大疾病保险、意外险、医疗险。在
这些保险都齐全的基础之上，可考虑购
买教育金保险。

“保障型少儿险主要为孩子提供意
外保障和解决医疗问题，此类险种的优
势是缴纳不多的保费，却能获取较高额
的保障。通过保险，虽然不能避免疾病
和意外的发生，但是能有效转移风险，保
障家庭生活安定。”王正伟说道。

本期话题：如何给孩子买保险

六一节买保险让家长头疼？

不妨遵循“意外+重疾”保障原则
“快六一节了，想给孩子

买份保险作为节日礼物。可
是，我不太清楚到底该怎么
选？”近日，“晚报理财顾问团”
微信群中，有一些市民咨询如
何给孩子买保险的事儿。

对此，晚报理财顾问表
示，购买少儿保险，需要根据
家庭自身的经济条件、家庭
结构、成长阶段等作出相应
的决定和调整。建议家长们
最好先购买意外险和重疾等
健康险，如还有余力的话可
再存教育金。
郑报融媒记者 倪子

优先考虑意外险和重疾险

5月 18日，在当地媒体和消费者的见
证下，平安车管家郑州分公司首批18台以
租代购车辆正式交付到消费者手中。至

此，平安车管家郑州分公司首批交车仪式
圆满落幕，也标志着该项目在河南区域正
式启动运营。

随着租车理念在国内不断普及，加之
很多省份限购、限牌、限号等政策，汽车租
赁成为新的消费热点，引来众多投资商加
入到这个行业。“以租代购”这个新名词也
逐渐进入到人们的视野。从通俗意义上
来讲，“以租代购”就是汽车租赁公司将上
好牌照的新车租赁给客户使用，客户按照
合同约定支付租金，抵消车款，合同期届
满，租赁公司可将车辆过户到客户名下，
成为客户的个人资产。这种新型的购车

模式在短时间内吸引了众多消费者的目
光，但也有部分消费者持观望态度，因为
车辆不在自己名下，是否可以正常过户？
使用权是否有保障？是消费者普遍关心
的问题。业内人士提醒，消费者在面对大
大小小的以租代购机构时，尽量选择有实
力的机构。在正常履行合约的前提下，消
费者的相关权益是可以得到保障的。

据悉，世界 500强的中国平安集团于
2016年正式开展以租代购业务，集团旗下
的平安国际融资租赁有限公司孵化出的
“平安车管家”项目，已在全国多个省份落
地运营。倪子 黄信 文/图

■行业动态

人生需要规划，财富需要打理。我们秉着全心全意为读者服务的宗旨，邀
请“晚报理财顾问团”的专业理财人士为大家指点迷津，帮助您的理财生活更
理性、更合理。

“有些家长宁愿自己饿肚子，也要硬
着头皮给孩子买保险，这其实是非常错
误的投资。”王正伟表示，对于一个家庭
来说，购买保险最基本的原则是先保“顶
梁柱”，也就是保收入最高的那个人。原
因很简单，风险无处不在，如果家中的顶
梁柱突然倒下，很可能直接导致家庭在
经济上陷入困境，直接影响孩子的日常

生活和学习。因此，投保时应该先保大
人再保小孩。

此外，每年为孩子缴纳的保费不宜
超过家长的保费，如果不能兼顾，应
以大人为主。而且要把全家的保险
计划统一考虑和安排，避免保单之间
交叉重复，让有限的资金发挥最大的
作用。

切记重视孩子忽视父母

本周理财顾问

李建功 邮储银行
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财经理，国际金融
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王正伟 中国人寿
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部经理，国家理财
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■行业播报

光大银行
布局张家口支持冬奥建设

5月17日，光大银行张家口分行正
式开业。张家口分行是光大银行在河
北省设立的第六家二级分行。开业当
天，光大银行张家口分行与张家口市
交通运输局签署了项目合作协议。光
大银行张家口分行相关负责人表示，
张家口分行将针对当地经济特点和银
行自身优势，突出区域特色，围绕优势
行业龙头，以“融资+融智”创思维，多
产品、多渠道综合运用金融产品，坚持
走差异化、特色化发展道路，为京津冀
协同发展和张家口市“四型”(奥运经
济、园区经济、生态经济、县域经济)经
济发展贡献力量。胡凯艳

东亚中国发布《2016企业
社会责任报告》

近日，东亚银行（中国）有限公司
（简称“东亚中国”）正式发布《2016东
亚中国企业社会责任报告》，该报告为
东亚中国发布的第九份年度企业社会
责任报告，从服务创新、公众教育、员
工福利、慈善公益等方面，向公众呈现
了东亚中国2016年践行企业社会责任
的成效。多年来，东亚中国持续以东
亚银行公益基金为平台，稳步拓展其
核心公益项目——“萤火虫计划”“东
亚银行大学生助学金计划”和“民间公
益组织（下简称‘NGO’）资助计划”。
截至 2016年末，其“萤火虫计划”项目
已在全国捐建 63所“萤火虫乐园”，向
贫困学生捐赠逾 38,000个“萤火虫 60
包裹”，提供志愿者支教逾550课时，培
训乡村教师681名。王翠

省交行营业部运用自助
设备提升服务效率

进入“红五月”营销旺季，客户流
量渐增，柜面服务压力加大，为满足客
户多元化的服务需求，营业部采取：一
是加大内部挖潜，合理分工，厅堂、柜
面和客户经理岗位联动，引导、分流客
户；二是加强对自助设备的观察和指
导，对新上线的多功能柜员机“智易通”
等设备指定专人服务，确保使用率；三
是配合相关公司加大设备维护力度，保
障自助设备的高效运行。使用自助设
备办理开卡、购汇、查询的客户络绎不
绝，自助设备运转率、柜面业务替代率
大幅攀升，客户反映良好。全权

工商银行
发力私人银行业务

工商银行私人银行业务自2008年
正式启动以来，积极推动经营转型和
服务创新。截至 2015年末，工商银行
私人银行服务的高净值客户已超过6.2
万户，当年新增近 2万户，管理客户资
产规模超过1万亿元，多次获得由英国
《银行家》《环球金融》《亚洲金融》《财
资》等国际专业媒体评出的“中国最佳
私人银行”奖项。目前，工银私人银行
已经在境外21个国家和地区建立了服
务网络和服务团队，覆盖了全球主要
的经济体。李欣


