
针对消费者的购买需求，河南国美、
河南苏宁和河南永乐等家电卖场联合美
的、格力、海尔、海信等厂商，纷纷推出
“抢空调”促销活动。

“5 月 27 日至 30 日，我们将启动
‘端午黄金周’促销活动，不仅彩电、冰
洗、厨卫、3C等产品有价格优惠，而且
还专门策划‘空调夜市’活动，将门店
营业时间延长至 21时。”河南国美相
关负责人说，为给客户提供更优质全
面的服务，河南国美将配备 6000个安
装工人快速送货，2000名空调导购提
供服务，并且推出“15天无理由退货”
服务。

河南苏宁将于明日启动“端午全品
购物节”活动。活动期间，消费者在河南
苏宁购买冰箱、空调、洗衣机等指定产
品，可享受满 1000元返 100元、满 3000
元返300元等超值优惠。

河南永乐依旧打出“低价”的卖点，
即日起至 31日，推出“抢空调”活动，并
将营业时间延长至21时，消费者购买空
调再购彩电，可优惠200元；购买空调再
购厨卫套餐，可优惠300元。
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2017方太磁化恒温热水器在郑州发布

5月20日，2017方太磁化恒
温热水器发布会在郑州文化路体验
店举行，新产品无论是材质还是性
能都做到精品化。目前，方太热水
器阵营已经拥有电子恒温、智能恒
温和磁化恒温三大系列。 李冬生

作为高端厨电领导者，方太秉承
“仁”的思维方式，回归原点，以用户为
中心，为用户构建整体健康观。在产品
研发中方太充分考虑用户的需求与体
验，不断加强技术、设计和整合能力，打
造的磁化恒温热水器，旨在净水方面实
现水质好、水质净。

方太燃气热水器产品部部长韩宏
刚对磁化处理水的来龙去脉做了生动
有趣的阐述。他表示，早在400多年前，
明代医学家李时珍在《本草纲目》中记
载，经过磁化处理的水有“去疮瘘”、“长
肌肤”等功效，南北朝《名医实录》也提

出“炼水饮之，可养肾脏强筋骨”之说，
炼化水即为磁化水。

根据这个理论，方太将磁化水引入
热水器，内置磁化装置，该装置的磁体
可以有效吸附水中铁锈、铁屑等固体金
属颗粒，让水质更纯净。内部的磁体能
够产生超高强磁场，能将普通的自来水
变成磁化水。在不改变水原有化学成
分的情况下，使水分子的物理结构发生
变化，由 15~18个大分子团水变成易被
人体吸收的 5~6个小分子团水，让水的
渗透度、溶解力和表面张力明显增强，
沐浴感觉会更轻柔。

众所周知，消费者对热水器的核心
诉求是“舒适”与“安全”。在这方面，方
太磁化恒温热水器早已走在了前列。

要想体验舒适的洗浴，持久恒温非
常重要。方太磁化恒温热水器在此方
面通过三大技术进行了改进与升级，使
其恒温性能有了很大提高。它采用智
能巡航增压技术可以达到 9秒速热，直
流风机和双通道燃气比例阀不仅能够
很好地控制火力，避免因天气因素引起

的燃气熄火现象，还能使水温更稳定；
热波动同步感应技术让变频风机与动
圈式比例阀同步控制火力大小，使火力
随用水情况快速调节，即使在厨房与
浴室多路用水的情况下，也能保持设
定出水温度的稳定；而水量伺服装置
能对进水流量进行智能调节，确保达
到设定水温，并将出水温度差控制在±
0.5℃范围内，让人体验无感温差，实现
精准恒温。

磁化装置 实现更好净水质

精准恒温 演绎舒适与安全

高温天气带动空调热销

家电卖场大搞促销抢份额
周一的大雨刚刚带来一丝凉

意，炎热的天气又恢复如常，近日
最高温度将达37℃，炎热的天气
再次催生空调热。为此，苏宁、国
美、永乐三大卖场也纷纷推出促
销活动，继3月“万人空巷抢空
调”之后，空调再次成为热销对
象。 郑报融媒记者 李冬生

“本周的高温暑热对空调、风扇等
制冷家电的销售起到了非常明显的拉
动作用。”在苏宁易购宝龙店，一位工作
人员介绍说，从销售数据来看，目前空
调的日销量已经提高了不少，“我们每
天接待购买空调的消费者也有了较大
幅度的上升。”

“随着夏季的到来，家电卖场的空
调大战已经打响，今年的空调销售峰值
也会如期到来。”河南国美相关负责人

说，“我们提前准备了大量的货源应对
市场需求，尽力保障消费者可以在国美
门店买到‘高智能、高性价比、低价格’
的多品牌多型号的空调产品。”

业内人士表示：“制冷产品消费有
其特殊性，购买需求往往会提前于使
用需求，比如每年七八月是最热的时
候，那么五六月开始空调产品就进入
销售旺季，提前抗暑热是市场以往的
趋势。”

据了解，今年空调市场，一方面各
种智能设计成为空调的一大卖点，另一
方面低噪、节能等实用功能，仍是郑州
市民非常看重的方向。

“空调智能化大多是将空调与手
机相连，通过手机来远程控制自带
WiFi的空调开机和关机。”河南国美从
事空调促销多年的工作人员介绍说，
目前变频空调已经成为市场主流，而
新加入的智能化功能也成为吸引消费

者的卖点。在使用体验方面，不少品
牌的空调还增加了人体感应功能，可
根据人的体温来调节空调温度。还有
空调品牌还推出了抗菌、自洁功能的
产品。

“不过从市场反映来看，这些智能
产品的接受度还是比较小众的。”该工
作人员说，“在日常生活中，低噪声、节
能等实用性较强的一些功能设计，反而
更受市民青睐。”

消费者关注低噪、节能

高温带来空调热 卖场启动空调促销

苏宁V购升级服务
门店购物可网约

现在到苏宁门店选购商品，可以通过网约的
形式，选择自己最适合的时间和地点，享受一对一
的专家级咨询。在端午节即将到来之际，河南苏
宁V购将迎来100人的专家团队，而消费者也可
以通过苏宁易购APP，在线预约离自己最近的V
购专家。 李冬生

苏宁V购是从苏宁线下门店数 10万
销售人员中挑选出来的专家级导购，具备
全品类通卖的能力。河南苏宁相关负责人
说：“他们可根据用户家中的户型结构以及
个性化的需求提供私人专属的家电方案设
计和专业的建议。”

消费者可通过苏宁易购的PC端、移动端
或者直接在门店对V购进行预约。预约达成

后，消费者可享受门店一对一全程导购。
值得一提的是，苏宁V购除了在门店

提供专业的导购外，在消费者购买商品后，
还会提供全程售后的保姆服务。“也就是
说，从消费者选择商品，到把商品买回家之
后的事情，全部包在V购的身上。”该负责
人说，私人定制是为了让消费者获得更好
的购物体验及服务。

怎样才能找到自己想要的品牌？空调
应该买多大的合适？什么样的电视面板最
适合自己？全套家电买下来最多能享受多
少优惠？通过苏宁V购，消费者可以享受
到一对一“专家门诊”级别的服务。

找到苏宁 V购专家的过程也非常简
单，消费者在家或工作地下载苏宁易购
APP，注册登录后，点击苏宁易购APP首页
“身边苏宁”，点入后，APP会根据所在位置
自动推荐门店，如非预想门店，自己也可以
选择；进入所选门店后，门店V购专员的姓

名、照片、任职年限等都将在消费者手机上
详尽展示，消费者选择好对应V购人员后
点击“约”，即可享受到“专家门诊”级导购
服务。

端午节活动期间，苏宁易购线下门店
将同步启动苏宁V购、店+app、千里传音三
大互联网零售时代营销产品。河南苏宁相
关负责人表示，线下门店启动的互联网零
售时代营销产品将围绕创新技术，通过大
数据进行精准营销。端午节期间，苏宁门
店也将迎来全业态实体联动营销。

提供私人定制的全程导购服务

网约享受一对一专家级服务


