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为创客打造“拎包入住”的便捷服务平台
让无数“小而美”企业赢在起跑线上

大名鼎鼎的第四象限孵化器是怎么做的？

“80后”海归的创业故事

为爱妻研发塑形仪
找到新商机
历尽艰辛终于拿到天使投资

今天经开企业风采录的
主角名叫李海峰，是一名80
后，大学毕业后去了日本，就
读于著名学府东京千叶大
学，李海峰却把博士读了一
半中途退学回国创建了雅晨
生物科技有限公司，从事医
疗器械的研发和生产。记者
采访了李海峰，听他叙述这
段不同凡响的创业故事。
记者 卢尚卿 文/图

90年代有一个年轻的东北小伙，只
身来到郑州“卖轮胎”。这个人就是现在
第四象限公司的董事长王朋彪。看准市
场后，这位年仅26岁的小伙子毅然向原
公司打了 114万元的欠条，承包了该公
司在郑州的分公司。一年后，创下了
1.26亿元的销售额。36岁，他成立河南
华豫轮胎有限公司，销量连续多年荣登
全国第一，在实体经济领域的首次创业
获得了巨大成功。

从此，他开始在河南专心运作自己
的轮胎公司。轻车熟路的轮胎实体业
让他开始反思，到底应不应该做一个安
于现状的企业家？2013年，他决定彻底

跳出传统行业，同年底他开始接触股权
投资。

2013年之前，他的个人投资并不十
分顺利。也就在2013年，他结识启赋资
本创始人。从此以正确的姿态正式进入
创投圈。2015年王朋彪与启赋资本合
作，同年成立（河南）启富汇。2015年国
务院常务会议研究确定支持发展众创空
间推进大众创新的政策措施，国家层面
大力支持大众创新创业。

借着政策东风，王朋彪将创投正式
落地到“孵化器”项目。

2016年成立河南第四象限企业孵化
器，自此，他在创投领域也做得风生水起。

如果把第四象限比作一个蛋壳的
话，孵化的必要条件就是智力和资本。
王朋彪将第四象限孵化器定义为新型孵
化服务器，第四象限就是要做一个集场
地、项目孵化、创业辅导、基金投资于一
体的孵化集群，是要帮助创业者大幅度
降低创业风险和创业成本，提高创业企
业孵化成功率。

在王朋彪的精心规划中，第四象限
走向了正轨，是国内著名投资机构启赋
资本设立的全国连锁创业服务平台，依
托启富资本强大的创投基金和专业的孵
化能力，专注于打造一个集场地、项目孵
化、创业辅导、基金投资于一体，在新材
料、人工智能、智能制造、大健康、教育等

领域具有重大影响力的孵化集群，致力
于让无数“小而美”的“小象”企业赢在起
跑线上，逐渐成为新兴行业的领军企业。

第四象限目前入驻企业几十家，对
内为企业提供宽松自由的办公环境，以
及公司注册、资质申请等服务，并定期开
展创业活动，为初创项目提供好的学习
交流平台。在资金方面，2016年通过路
演等形式，为多个创新项目给予资金注
入，包括UU跑腿、优塔智能冰激凌机器
人、中盾云印等，助推了河南创新企业的
发展，同时也为第四象限的升级作了充
分条件。目前河南第四象限企业孵化器
作为省级投资型孵化器，在创业孵化领
域内美誉不断。

如果说投资是门高深的学问，那选
项目则是学问中的学问。王朋彪说，我
的身份不仅是猎手，还正在成为一个“养
兽人”。

据王朋彪介绍，第四象限采取“孵
化+投资+中试车间+创业辅导+实验室+
研发团队”的模式，主要聚焦人工智能、
智能制造、新材料、新医疗、教育等领域，
致力于通过“苗圃+孵化器+加速器”的
运营模式，为优秀创业者提供项目孵化、
创业辅导、基金投资、资源嫁接、运营支
持、办公空间等多种增值服务。

同时，第四象限依托启赋资本的专

业投行背景、雄厚的资金实力、强大的创
业导师团队、100多家已投资企业的资
源储备，为入孵企业提供巨大资源共享
和强有力的发展支持。目前，启赋资本
管理基金规模超 19亿元，已投资了 150
多家早期VC项目，现阶段天使基金1亿
元，也就是说，对第四象限的优秀孵化项
目可直接投资。

王朋彪直言：“我坚信未来的河南创
业前景一片大好，我将带领第四象限孵
化器向着明媚的方向前行，为更多的‘小
象’企业服务，助推更多的创业者成就心
中的理想。”

关于创业，说俗一点，没有一种往死
里干的精神你是坚持不下去的。回国初
期，李海峰与朋友一起合开了一家商贸
公司，主要做医疗器械的销售工作，但是
一年后，李海峰选择了离开这家公司，开
始了将技术产品化的道路。

他首先想到的是与国内现有的医疗
器械厂家合作，以技术入股的方式参与。
几家公司都是在听完李海峰对技术的介
绍后表示很有兴趣，但当谈到合作方式
时，对方提出的苛刻要求令李海峰和他的
团队无法认可。“我和我的团队经过慎重
考虑决定寻找风险投资商，自己创业”。

决定了自己做，首要的事情就是寻

找对这个产品感兴趣的投资商。“找投资
商大概花了一年多的时间，也是最困难
的时候。投资商一听没有样品就失去兴
趣了，可我那会儿连做样机的钱都没有
了。这期间我在不停地找投资，有次为了
能见一个非常忙的投资商，我开着车在高
速公路入口处堵他，为的就是能够向他介
绍产品，希望能打动他”。

艰辛的付出终于有了收获，在投资
商的资助下，李海峰做出来了样机拿到
江苏省人民医院和河南省人民医院进行
临床试用，得到了相关领域专家的称赞
和患者的认可，凭借着专家的评价，李海
峰终于拿到了天使投资。

李海峰和张以涛说干就干，但在技
术产品化的时候也经历过一些波折，那
就是说服公司股东会投资这个项目，
好在股东会被两人的情怀感动了。后
来经过两个团队齐心协力地研究，Show-
ya塑形仪诞生了，它只有手机大小，携
带非常方便，想什么时候用就什么时
候用，想在哪儿用就在哪儿用，而且根
据受众人群的特点，设备还可以通过

手机 APP智能控制，而且 APP里有详
细贴心的“贴法帮助图”，让那些没有
医学常识的小白们一看就懂。还有卡
路里消耗统计、锻炼计划制订等丰富
的功能。

为了验证市场反馈，他们通过众筹的
方式来验证。在京东平台众筹，短短的两
天内就过了50%的额度，这也更加坚定了
团队对Show-ya塑形仪市场前景的信心。

迎风而上，坚信河南创业前景一片大好

掘金孵化器，数十家科技企业在这里成长壮大

一路闯荡，从实体到创投做得风生水起

当下资本境况凛冽，寒冬
捕猎已成为投资常态，而真正
的好猎人不止在冬天捕猎，还
会圈养狩猎。一个靠实体经济
发家的地道东北人王朋彪，经
过连续创业后，操刀做起跨界
投资，在创投圈做得风声水起。

他创立的河南第四象限企
业孵化器有限公司位于经开区
兴华科技园内，是国内著名投
资机构启赋资本设立的全国连
锁创业服务平台，定位为一家
全方位服务创业者的投资驱动
型企业孵化器。
记者 卢尚卿 文/图

创业心路：历尽艰辛终于得到患者认可

市场反馈：Show-ya塑形仪人气旺

正当事业有了起色时，李海峰在生
活上却遇到了苦恼。他向自己的好哥们
倾诉，张以涛是李海峰的高中同学，大学
毕业后两人又都去了日本攻读医疗相关
领域。

回国后李海峰跟以涛各自忙着自己
的事业，这期间分别有了自己的孩子，在
互相贺喜的同时，不由地聊到各自的“烦
恼”，才知道两人的烦恼都是关于老婆
的。女人十月怀胎着实艰辛，生完孩子后
身心都发生了很大变化，棕黑色的妊娠
纹、松垮的腹部、粗壮的四肢、虚弱的人
体都让两个女人抓狂，可刚生完孩子又

不能通过剧烈运动和节食来锻炼身体。
有次，李海峰陪老婆定期去妇产医

院做形体修复时，百无聊赖地边观察那
个笨重的大机器边顺口向医生询问其工
作原理。回到家后李海峰就兴奋地给张
以涛打电话：“以涛，你知道医院常用的
那种腹直肌锻炼修复的机器采用的是什
么治疗原理吗？采用的是仿生电刺激治
疗技术，这不就是咱俩原来研究的领域
吗？你说咱们要是研发一款小巧型的塑
形仪，让老婆天天带着使用多好，又方便
又省钱。”两人一拍即合，准备为爱妻研
发这款新品。

男人“烦恼”，让他找到新的商机
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