
直销公司关闭后，陈伟申又接
触了投资项目，他觉得翻身的机会
来了，于是借钱投入，可又以负债9
万多元结束。这期间，陈伟申经历
了人生低谷的滋味，一天只吃一顿
饭，睡过公园、火车站，打过地铺，
欠所有朋友同学的钱，还要忍受着
亲戚朋友的责怪。

受够了失败和穷人的日子，陈伟申
极度渴望改变。一次偶然的机会，他
接触到了一家商业培训机构，彻底打
开了商业思维，学到很多商业大师的
商业策略和智慧，经过了1年多的商
业学习和研究总结，陈伟申成为一名

小有名气的商业策划师。
运用自己的头脑，他仅用 200

元就拿下了代理费26800元的数据
精灵全国代理权。23岁正式创立
万薪网络科技公司，3个月不到，就
实现月薪过万的梦想。

万薪网络科技主营计算机软
硬件开发、教育培训等，目前公司
主要经营方向是VR儿童娱乐科技
产品，深受小朋友喜爱，而且门店
生意火爆。这款产品趣味性强且
操作简单，游戏画面的颜色也明亮
欢快，给孩子们提供更加身临其境
的感觉。

万薪以诚信、互惠、共赢、开
创、全新的管理模式，完善的技术
创新，周到的服务理念，超群的品
质为生存根本。坚持用品质说
话，以真诚打动客户，希望成长为
具有特色品牌的科技公司。

■创业真言

李琳大学毕业后在北京从事软件开
发工作，在北京新东方学习时遇到负责法
国学校招生的老师，了解到法国高等商学
院系统也称“精英院校”，是法国教育机制
的一大特色，决定申请法国高商去学习管
理学知识。经过英语和法语的强化学习
和语言考试，李琳顺利申请到法国著名高
商的管理学硕士。

3年学成回国后，李琳先后在北京、
大连等咨询公司任职，帮助国内众多的银
行等金融机构培养出上百人的中高端人
才。在人才招聘选拔和培养的过程中，他

经常看到参加面试的学生对自己大学专
业的选择和学习很少有自己的想法，对自
己以后的工作和人生规划没有思路，随意
性很大。不是参加选拔的学生不优秀，而
是没有人告诉他们应该怎么做，没有训
练、没有指导。正好这时李琳接触到河南
省留学人员创业园的信息，他决定回河南
创办河南百嘉教育科技有限公司，着手从
美中文化艺术交流协会的百万助学美国
计划及美国精英高中联盟项目开始公司
运作，同时借助互联网的优势把欧美以及
亚洲的优秀英语教师资源引入到河南。

智智厉害了厉害了！！经开经开 造造

百嘉教育

帮青少年
轻松玩转美国名校

2017年5月，河南百嘉教育科技有限公司由留法海归硕士李琳带领
团队成员，在河南省留学人员创业园成立。公司业务主要涉及教育服务
产业及相关科技产品引进等。记者 卢尚卿

加快和媒体及学校培训机构的合作，让更多的河南学生和家长及教育机构了
解和认识助学美国计划和美国精英高中联盟项目，获得更多优秀的教育资源。

但是业务正式开展起来，现实的困难
就有了，公司的咨询老师给学生家长介绍
美国助学金项目时，很多家长都是第一次
听说这样的项目，都说怎么会有这么好的
事情呢？公司咨询老师要花不少时间去
和家长解释说明优势，其实这个项目在国
内已经开展了近9年，已经为超过2100名
学生提供价值超过两亿元人民币的助学
扶持金。李琳引进这个项目，希望能给学
生在大学的专业学习和以后的职业发展
方向有更多的指导和帮助。

百嘉教育科技首次把助学美国计划
的教育交流项目引入到河南，计划每年
资助 50名河南高中毕业生到美国读本
科，分春季和秋季两次入学时间，资助每

个学生本科段 4年总的助学金平均 40万
元人民币左右，总资助金额约 2000万元
人民币左右。进入项目计划的学生将保
证获得美国高校全本科学段的助学金支
持，获得受用终身的特别奖学金证书，由
美方教育专家量身定做的学校和专业选
择，所有学校都是中国教育部涉外监管
网认可的正规大学。

此外，百嘉教育引入美国精英高中联
盟，旨在帮助意欲选择美国高中作为留学
发展起点的中国小留学生，以最精准的学
术定位、最适合的课程设计、最经济的留
学安排、最便捷的留学通道为目标，让小
留学生能更加准确和直接地找到最适合
自己的留学发展方向和学校。

“始终坚持和倡导做一家有温度的教育企业”

■创业真言

“站在一个更大的平台，将优势发挥出来”

完美逆袭

从农家子弟
到科技公司老板的奋斗

他，没有殷实的家境，
1992年出生于南阳市的一
个贫困的农村家庭，是典型
的草根小人物。他脚踏实
地，在经开区留创园成立了
河南万薪网络科技有限公
司。他叫陈伟申，从借钱创
业做到如今成为科技公司
老板，谱写了一部农家少年
成功逆袭的励志剧。
记者 卢尚卿

陈伟申从小就想法多多，小
学三年级时模仿银行在学校开银
行，收同学钱和搞借贷，挣点小钱
花。初中时他又做起了小买卖，
别人上学骑自行车，初一他就靠自
己赚的钱买了摩托车和当时最流
行的手机。

上高中后学习任务重了，陈伟申
还不忘做生意，于是就开了一个淘
宝店办理充话费业务，每个月能挣
几百块钱。考大学时，同学们都询
问父母亲戚朋友，选什么专业将来
好就业，而陈伟申却打开电脑问百
度，直接搜“什么专业将来对做生意
有帮助？”答案是：市场营销，于是他
就报了这个专业。陈伟申说，他上

大学就是冲着做生意去的。
进入大学后，他对一切都充满

了好奇，大一做学生兼职，就做到
郑州南大学城校园总代理，负责13
所大学的兼职工作，带领上百人的
团队工作，赚了上大学后的第一桶
金。然后就在学校宿舍楼开了个
小超市，赚到钱后又在校外投资了
一家美甲店。

生意做得如火如荼时，陈伟申
又有了新想法，当时他接触了直
销，于是全力以赴投入，大一下学
期休学，店铺也转让，建立了几十
人的团队，因为经验不足，不仅没
赚到钱，还搭了十几万元进去，生
活也到了严重困窘的地步。

屡败屡战，逆袭成科技公司老板

从小爱折腾，在校就是小富翁
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▶万薪代理的VR儿童娱乐科技产品，
深受小朋友喜爱


