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你身边的房产专家，郑报房联上线
在郑州买房卖房，它更专业 资源共享一站式服务，它更贴心

本报讯 连续
数日的郑州晚报封
面悬念广告今天有
了答案。4幅图代表
的4个字为：郑报房联。

在房地产新的生存
形势下，郑州的地产商需
要一个专业有效的帮手，让
产品价值快速传递，营销省
时省力；购房者需要一个值得
信任的好平台，帮助甄别哪些
才是值得购买的宜居之所。

基于传统媒体创新转型的
机遇和房地产市场新的生存环境，
郑州晚报以共享经济为理念，依托
庞大的“联盟商业体”资源，以共享经
济为理念，推出全新业务模块——郑
报房联，为房地产供需双方构建专业平
台，提供一站式服务。
郑报融媒记者 王亚平

互联网与大数据时代的地产营销，提到最多的就
是创新。

如何创新，或者说怎样的创新更有针对性，需
要从效果和效率着手，解决行业痛点。

记者了解到，当前郑州地产圈的房地产营
销团队有些非常偏线下，只局限于客户进店数
和成交量；有些则非常偏线上，只有用户在线
上检索的内容，但是根本落实不到线下的交
易。甚至很多项目的营销看似热闹花哨，
实质上则是一地鸡毛，冤枉钱花了不少。

“在新常态的市场背景下，新的形
势变化意味着新的行业规则。我们的
团队拥有很强的线上流量运营和转
化能力，又有丰富的线下圈层资源
和线下服务能力，让线下线上融

合起来，线上流量成功转化为线下
交易。基于用户的需求，为房企提
供精准的营销指导。”郑报房联总经
理刘奎这样表示。

在刘奎看来，当前，地产营销不
仅急需结合逐步成熟的互联网、云
计算、数据技术，更需要用共享经济
理念为房企增效。

“共享经济本质上是一种互助
互利的经济形态，它力图通过发现
产能过剩的领域并借助互联网或媒
体，尤其是移动互联网技术手段实
现供需平衡的经济状态。在共享经
济的运用下，郑州报业集团已有多
产业开拓和成熟的经验积淀。”

在多元产业链条的拓展
上，郑州晚报充分运用了共享
经济，集萃资源优势，打造更多
元化的产业体系。

比如，郑州晚报学府教育
广场项目，众多知名培训机构入
驻，共享郑报教育研学、赛事等
资源，这是一个集学生课外辅导
学习、图书馆、餐饮休息、娱乐、购
物为一体的综合性一站式教育服
务平台。“郑州晚报一车菜”蔬菜
直通车项目，共享社区渠道资源，
一辆辆无污染的蔬菜销售直通电
动车进入各大社区，所售蔬菜直
接从菜地运输至社区，减少流通
环节，降低成本，干净新鲜、品种
丰富，不仅可以让居民在家门口
就能买到蔬菜，均价还比周边市
场低20%以上。郑州报业集团还
进军冷链物流行业，依托原有的
报纸发行投递队伍和渠道，与相
关企业联手打造河南郑报易通供
应链管理有限公司等。这些都涵
盖多媒体信息港、印务、教育、文
创、地产、酒店、影视、金融、物流、
家装、农产品 等众多领域，跨界
资源共享，实现快速发展。

郑报房联是郑州晚报在地
产产业链的又一重点布局，将
充分运用共享经济介入教育文
娱、金融证券、餐饮服装、物业
物流、汽车商业、二手房中介等
多个行业，通过房联购和房联
销等线上平台，实现多业务模
块的资源互通，以高端力量拓
展房企营销的广度和深度，构
建专业平台、开展大讲堂、成立
社区顾问处等，让购房者无论
线上还是线下都能得到更专业
的置业指导。

“郑报房联”做什么

线上线下联动，解决行业痛点
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此次推出的全新业务模
块——郑报房联将以共享经济为
理念，侧重为房地产供需双方提
供更专业、一体化的解决方案。

比如，楼盘营销、异地置业
服务、二手房中介、商业地产运
营、项目前期咨询、金融服务、土
地信息、不良资产处理、专业购
房指导等。

具体来看，有这三方面：
开发商一站式营销服务，有

联盟销售代理、定制销售、创意营
销、大数据策略规划支持等。

楼盘商业运营服务，与国内
知名招商及商业运营机构合作，
为开发商自持和托管商业体进行
量身定制的运营服务。

购房者精细化置业服务，
有置业课堂为购房者进行答疑
解惑，有信贷服务、担保抵押，
专业人员全程陪同买房、看房、
验房。

然而，通过共享经济手段和
新营销技术支持，这一切看似传
统的营销内容，将会有全新的内
涵与模式注入。

玩转共享经济
郑州买房卖房有了新选择

在楼市调控日趋严厉、行业集
中度大幅提升的背景下，一方面，
大多数房企都面临着经营危机，尤
其是中小房企面临的生存压力和
对未来的迷茫正在真实上演。

另一方面，市场需求端，房价
的高企和限购举措，让购房者的
置业思维更加理性，不管是刚需、
首改抑或是旅游、养老，一套绿
色、科技、宜居的房子才能真正成
为价值之所。

如何拨开迷雾见未来？怎样
才能让好的产品得到更有效的传
播，为房企营销开辟新路径，为购
房者提供更透明，有见地的置业
指导？

长期以来，强化媒体融合，提
升舆论引导力的郑州晚报紧抓传
统媒体创新转型的机遇，与行业
领军人物及专业团队携手，在
“互联网＋”背景下“报业+”产业
群中再添“郑报+”地产业。
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