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B04 TOP理财

近日，中信银行推出一款
专门针对年轻人的理财产品
“存款小目标”。该产品具有
四大特点，主要包括：一是可
设置个性生活小目标及目标
金额，最多可同时设置 6个目

标；二是存入资金专款专用，
起存金额 50元，可随时存入，
存入后将为客户冻结，直到目
标实现才可取出；三是对接增
利存款产品，按客户存入资金
时间，最大化计算收益；四是操

作简单智能，客户可通过中信
银行手机银行完成“存款小目
标”业务办理，查询目标实现进
度，目标完成后，资金将自动解
除冻结。
章世刚

中信银行首推“存款小目标”产品

9月 16日上午，中信银
行郑州分行私人银行中心联
合中国驻美国大使馆成功举
办了中信银行“旅美生活服
务平台”发布会。“旅美生活
服务平台”是由美国HNL咨
询公司为留学生、游客、在美
华人等群体量身定制的综合
性信息交互平台。

该平台深入美国的生
活、学习、旅游、投资等各个
方面，通过建立微信公众号、
应急呼叫中心等形式，为旅
美中国公民提供旅行安全、
教育资源、医疗处置、法律法
规、国情咨信、商务金融等实
用信息，是一个了解中美文
化经济的窗口，也为中美友
谊架起了桥梁。

当天，中信银行总行零
售银行部个人外汇处处长助

理杨凯详细介绍了中信出国
金融发展状况，并解读了“旅
美生活平台”的功能与特
色。特邀嘉宾中国驻美国大
使馆领事保护专家黄雷博士
讲解了赴美留学生活与安全
防范，现场客户踊跃提问，气
氛热烈。

此次活动不仅促进了中
美友谊的交流，提升了中信
银行的品牌知名度，更为该
行高端客户提供一个了解中
美政治、文化交流的信息窗
口，也将中信银行在出国金
融业务的品牌优势深入到客
户心中，树立了“要出国 找
中信”的金字招牌。

中信私行中心将继续开
展更多丰富多彩的增值活
动，为中信银行高端客户提
供更多的高品质服务。倪子

中信银行
发布“旅美生活服务平台”

■银行资讯

工商银行捷克布拉格分行正式开业

捷克当地时间 9月 12日，
中国工商银行布拉格分行正
式开业。此前，工商银行布
拉格分行已经获得捷克央行
颁发的金融业务经营牌照，

成为捷克目前唯一由非欧盟
银行设立的分行。开业后，
工商银行布拉格分行将积极
支持捷克当地汽车、航空、能
源、高科技材料等优势产业

发展，为客户提供优质金融
服务。截至目前，工商银行
已在全球 44个国家和地区设
立了海外机构。
李欣

交行郑州未来支行成功防范两起诈骗案件

近日，交行未来支行连续
识破两起诈骗案件，为客户避
免了损失。日前，该行东明北
路支行柜员发现着急汇钱的关
奶奶神色紧张、语气忐忑，柜员
随即在柜台给关奶奶普及各种

诈骗特征，客户警觉，并在柜员
的提醒下跟家人取得了联系，
最终确认这是一起电信诈骗。
此外，客户刘大爷近日向经三
南路支行工作人员反映：卡在
他手里，卡上的钱却没有了。

经调查得知，有人以工资卡为
抵押向刘大爷借钱。银行工作
人员认为刘大爷以抵押他人卡
的方式借出款并不可取，成功
阻截诈骗。
全权

兴业银行新增500亿绿色融资

9月 12日，江西省政府和
兴业银行在南昌举行“加强绿
色金融合作，打造美丽中国‘江
西样板’”战略合作签约仪式。

根据协议，兴业银行计划在未
来5年内为江西省新增各类绿
色融资 500亿元，双方将围绕
江西省国家生态文明试验区和

绿色金融改革创新试验区的建
设需求，协力打造经济快速发
展、生态优势突出、社会协调进
步的“江西模式”。姚育才

保险营销最重要的一项是陌
生拜访。这对不善言辞的周晓燕
来说真的很难。但她扬长避短，用
网络工夫——有意地用QQ、博客，
将保险理念潜移默化地传授给他
人，将现实中难以搞定的人际关系
转移到她最擅长的网络上。

周晓燕很自信：自己与人在
网络上聊得投机，照样可以做好
业务。她认为，用网络的好处就是
不受时间、地点的限制。而且她很
擅长分享，在网上她不缺粉丝和交
流的朋友。慢慢的保单越来越多，
因为她而熟悉保险的朋友和家人
也慢慢成为公司的一员。

就这样，周晓燕用网络营销
撬开了一片“平安”市场。开始每
月拿“双钻”, 2008年 1月升为业
务主任，再后来升为高级业务主
任、高级营业部经理、五星级“金
牌导师”等。她的目标是2018年
7月晋升业务总监。

说起自己的成功秘诀，周晓燕
说就3句话：高度的自律性，对保险
高度认同感，不断学习的能力。就
像自己：因为喜欢，所以“平安”——
平安有激情的平台，平安有稳定的
生活，平安又有发展的未来。

因为喜欢 所以“平安”
——访平安人寿河南分公司资深营业部经理周晓燕

“我是个不爱说话的人。”
一见面，周身浸透着“文艺青
年”气息的周晓燕这样介绍自
己。然而，正是这个不爱说
话的全职妈妈，第一份工作
就挑战上了平安保险，一干
就是10年，同时也在平安收
获满满：平安资深营业部经
理、五星导师，并将要晋升平
安业务总监一职。“因为喜
欢，‘平安’二字让我心安，我
也对未来充满信心”。
郑报融媒记者 唐善普

“找上平安其实很偶
然，可以说当时是稀里糊
涂的。”说起 2007年第一

份工作就找上平安保险，周
晓燕的脸上挂着恬静的笑，一
脸的满足。

那时的她是真正的全职
妈妈，只是因为爱读书，爱
写点东西，成了网络上小有
名气的博主。“我自认为是
一个文艺青年，平时爱学

习，不太爱说话，就爱经常
写写看看的，而网络恰巧给
了我自由驰骋的天地。”周
晓燕说，家里和办公室里最
多的就是书，也正是书给了
她需要的精神食粮与内在
的动力和自信。

知道并了解平安保险，
缘于朋友拉她参加一个分享
会，行前并不知内容，听后却
引起兴趣，就用一段时间详

细了解平安的“前世今生”。
对新生事物接受快又爱钻研
的周晓燕立马接受了保险的
理念。

“平安，好吉祥的名字。
而且又是能给别人的家庭带
来幸福的事业，平平安安的，
就是它了。”10年后说起果断
定下人生的第一份工作时，
周晓燕对当时下定决心的自
己依然十分佩服。

第一份工作就找上平安

采访当天，她刚在平安人
寿内部培训会上为平安中高
层作完自己的分享。

谈吐慢声细语，思路层
次分明，与你分享着这些年
的得失。周晓燕的职业女
性气质有着很抓人的气
场。关于平安，关于她 10年
平安生涯，关于她的团队成
员的快速进步，关于她的家
人和优秀的孩子……在一
个半小时里，她把“秀外慧
中”诠释得淋漓尽致。谁能

想到这是一个曾经不太爱
说话的全职妈妈，现在成长
为平安保险中屈指可数的
五星导师。

最让人印象深刻的一件
事是在刚入职的 2007年，周
晓燕曾在一个月内签下 17单
业务。不善言谈的她找到主
管，想在晨会上给同事分享签
单成功的“心得”，因为担心平
时不吭声的她说不好，主管只
给了她 5分钟，结果她竟讲了
20多分钟。更让周晓燕想不

到的是，第二天一同事对她表
示感谢：用她分享的方法成功
签下了一个单子。

“原来我也可以的。”周晓
燕暗暗对自己说。正因为这
件事，她养成了一有成功案例
就拿来分享，从不藏私的大气
性格，也使自己特别有人缘。
现在，她的团队，人人都与她一
样有“功”同享，进步很快。而
周晓燕也从员工快速成长为资
深营业部经理、五星导师等。
目前，她的团队已有600多人。

全职妈妈成了“五星讲师”

用网络营销撬开市场


