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浙商银行推出“财富云”个人融资增信开放平台

盘活您的“沉睡”资产

“云服务”不只服务本行客户

随着消费转型升
级，“消费金融”已成为
年度热词，消费信贷需
求旺盛。业内人士认
为，中国信贷市场发展
不均衡，个人信用评价
体系不够完善，传统金
融机构授信模式已不
足以覆盖各类消费信
贷新兴客群。快速、便
捷、线上、融入场景的
“普惠式”个人融资增
信服务呼之欲出。

12月 15日，浙商
银行发布个人融资增
信开放平台“财富云”，
是去年5月推出的“增
金财富池”的升级，支
持个人客户将手头的
“沉睡”资产，如未到期
的存款、理财等在线质
押，获得消费授信额
度。平台最大的特点
是，除了服务本行客
户，未来将逐步向第三
方机构和行外客户开
放。 倪子 杨长生

12月 15日电影《芳华》首映，
浙商银行选在这一天在全国44个
城市播放“财富云”贴片广告。只
要扫一扫广告中的二维码，在抽奖
同时可以观看一则“财富云”介绍
短视频，视频中向观众抛出了一个
有意思的问题：“假如钱都用来投
资了，没钱花怎么办”？

一对观影夫妻说，两个人平时
大部分的收入，除了偿还按揭车贷
等，多用于购买各类理财、投资证券

股票，消费基本是刷信用卡或网购，
“舍不得把钱放在账上躺着，希望自
己的资产保持高收益增值状态”。

这对夫妻坦言，会遇到“缺钱
难借，有钱难花”的尴尬，“比如理
财没到期，股票还没盈利，信用卡
额度不够”。浙商银行个人银行部
负责人陶嵘表示，这对夫妻通过
“财富云”平台就能迎刃而解。“财
富云”作为浙商银行“增金财富池”
的升级版本，针对个人客户“有钱

难花”、资产流动性缺乏的难题，支
持个人客户建立属于自己的“资
产云”，将缺乏流动性资产如封
闭式理财产品、黄金、定期存款、
基金、保险、不动产、个人数字信
用等全面整合入“云”，可在线实
时获得贷款或者实现信用卡提
额，额度最高可达 100万元。盘
活个人“沉睡”资产，兼具融资、增
信、资产管理功能，兼顾金融产品
流动性与收益性。

财富“上云”直击用户痛点

在“增金财富池”仅支持客户
对本行金融资产进行质押的基础
上，“财富云”平台的开放性进一
步升级，可向外部合作机构输出
个人综合授信能力。

陶嵘说，“财富云”最大的特
点是综合授信服务能力将向行外
客户和机构开放，目前浙商银行
已与多家国内知名的互联网、电
商企业对接洽谈，未来财富云“个
人资产入云，信用提额消费”的业
务模式将拓宽至更多应用场景。

“当我们与外部机构确定合
作模式后，即使非浙商银行客户，
也能在常用的场景中享受‘财富

云’带来的融资便利。打个比方，
年轻人喜欢用电商‘白条’等方式
进行网购消费，但往往会遇到授
信额度不够的问题。今后他们只
要把从已合作机构渠道购买的投
资理财产品纳入‘财富云’，如电
商‘白条’这类信用消费额度就
能大大提升。”浙商银行副行长吴
建伟表示，“财富云”打破了传统银
行授信和金融同业、互联网平台相
隔绝的状态，以互联网思维为个人
客户提供投融资一体化服务，在更
广范围内实现流动性和收益性的
兼顾。

同时，“财富云”运用大数据打

通客户的消费数据、理财数据乃至
信用数据，进行个人征信数据的整
合，有利于社会信用体系的建立和
完善，同时通过创新的标准化设计
保证了未来能实现系统快速迭代、
持续创新和功能深挖。

浙商银行从2015年陆续推出
了增金宝、众筹智慧信用卡、财市
场、增金财富池、添利加等一系列
“互联网+”基因的零售新品，体现
了该行从“为客户资产增值”到“为
客户资产服务”的理念进化。此次
发布开放的“财富云”平台，标志着
在打造“个人财富管家银行”道路
上又迈出了坚实的一步。
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