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12月 24日下午，郑州一场蓝色预警的大风
吹来了不同行业的企业领袖。在赢响2018铺铺
盈创客路演暨“水给你答案”铺翼创客挑战赛发
布会上，来自华北水利水电大学人文艺术教育
中心主任毕雪燕教授与翼猫科技创始人、福顺
集团总裁吴家乐；大农一亩心田总裁刘晓航、
168五谷平衡粥CEO赵磊；九福来国际集团总裁
傅文星以及逊和集团董事长方杰、赢响中原濮
越强等核心股东齐聚一堂，针对消费增益如何
实现、传统企业如何转型等难题，展开了一系列
思想碰撞。

一个做智能净水系统的翼猫科技、一个从
事五谷杂粮大健康产业的大农一亩心田、一个
研究芦荟成分发现纯酰素的九福来、一个打造
产融互联资本增益的逊和集团，还有全屋定制
企业和美家等，看似毫不相关的企业，如今形成
了紧密的跨界合作。“每一个企业都有自己的优
势，把他们的优势集合到一起，就会形成非常大
的聚合力，破题传统行业转型也就非常简单
了。”10年来，走过了“圈子文化”“社群粉丝”、
“免费经济”和“共享共生”，总以新潮思路引领
企业发展的刘万奎说道。

NEWS

“水文化就
在人与水相处的
过程中，以水为
媒介而产生的文
化现象和文化规
律。”毕雪燕以水

是生命之源、水是文化之源、水是文明
之源，讲述了“水给你答案”。

水文化在潜移默化中影响着我
们，比如，教导孩子常怀感恩之心时，
就会说“滴水之恩，涌泉相报”；在做一
件事情不达目的不罢休时，就会说“不
到黄河心不死”；还有政治、文化里边
的“水可载舟，亦可覆舟”……有水文
化滋养的答案，就显得更有魅力、涵养
和品位。

水给你答案
华北水利水电大学教授 毕雪燕

九福来国际
集团拥有中国较
大的芦荟种植园
之一。经过 18
年的发展，在南
京、常州、台湾拥

有三大科研基地，在海口、常州、开封

拥有三个工厂。
2017年 7月，“纯酰素(PMAS)芦荟

口服液”通过了谱尼测试，以及成熟的
检验、鉴定、测试和认证机构——瑞士
SGS 检测，实现了“九福来纯酰素
(PMAS)芦荟口服液”与国际标准的
对标。

中概新股，演绎全球财富
九福来国际集团总裁 傅文星

据杨洁介绍，
铺铺盈是逊和集
团旗下的全资子
公司，并且已于九
福来国际集团形

成了多年的合作关系。
在杨洁的演讲中，他带来了此次

铺翼合伙人的合作方案。在会议现场
的百名企业家中，杨洁找到 80位铺翼
合伙人，为创客大赛众筹300万奖金。

产融互联，资本增益多宝铺子
逊和集团策略委委员 杨洁

免费思维资源配置、换算思维产融互联、逆向思维社群增益、贵人思维公益创新

河南本土企业创意“共享净水”，用爱助力精准扶贫
赢响2018铺铺盈创客路演暨“水给你答案”铺翼创客挑战赛在郑启动

未来，在社会上将有三种身份，资产者、资本者和资源融合者，如何把利益最大
化，单靠资源者或者单靠资本者，都无法实现，资源控制者将应运而生。而免费经济
体创办人、赢响中原董事长刘万奎和逊和集团掌门人方杰就在当今时代充当了“资
源融合者”，正从原来的文化创意机构转型升级为社会服务化的企业。

12月24日，在万奎创意的组织下，赢响2018铺铺盈创客路演暨“水给你答案”
铺翼创客挑战赛在郑启动，不同行业的企业领袖聚首郑东新区楷林中心，共话合
作。这场直播大会以传播、传递、传承为主题，以宣传创客文化、展示创新成果、探寻
创业路径为向导，倡导良知资本道德经济，通过模式路演、贸易互助、产融互联等系
统产业化，实现大数据红利造福于民。

同时，在发布会上启动的赢响2018“两城一家·财富2元”铺翼创客挑战赛正是
易业合作，破题产融互联、实业增益、消费增值的有力体现。郑报融媒记者 李冬生

早在 2014年 9月的夏季达沃斯论坛上，国
家领导人在公开场合发出了“大众创业、万众创
新”的号召。之后，“双创”的浪潮一直没有停
止。如今，“大众创业、万众创新”与产业升级融
合发展的趋势越来越明显，正成为激发实体经
济新动能的重要引擎。

在促成跨界合作项目的同时，刘万奎也紧密
契合着这一“号召”。在赢响2018铺铺盈商业模

式路演暨“水给你答案”铺翼创客挑战赛发布会
上，也启动了“两城一家·财富2元”创客挑战赛。

据介绍，铺翼创客挑战赛分为预赛创客、初
赛赢客和决赛极三个阶段，每个阶段都有相应
的奖励。奖金5000元到18万不等，以上三类创
客，在获得奖金的同时，另满12个月还将获得大
赛赞助方一亩心田·铺铺盈公司赠予上市公司
同值股票。

跨界合作，破题传统企业转型难题

实业增益，多产品打包实现消费增值
一般情况下，去市场上买一斤苹果，你就只能

得到一斤苹果。如果你的企业只做农产品销售，
那么对应的只能是有农产品需求的客户。在这样
的情况下，就实现不了实业增益、消费增值。但是
目前社会上一些所谓消费返利或债事营销活动要
么产品价位虚高，要么就是资金盘，在赢响2018
铺铺盈商业模式路演暨“水给你答案”铺翼创客挑
战赛发布会上，这些问题迎刃而解。

“此次新形成了翼猫科技、大农一亩心田、
九福来、逊和集团四大合作伙伴，并促成了跨界
合作。在这样的合作下，借助各企业之间的优
势，不仅可以提升各自企业产品的销量，而且让
消费者轻松实现了消费增益。而这种保障来源
于‘四众’和资本市场，特别是上市公司与定向
增发目标机构产生的数据红利，充当了付费的
第三方。”逊和集团董事长方杰对记者说。

比如，翼猫科技的智能净水系统，消费者无
需购买机器，只需支付流量计费每升 0.38元或
包年计费家用型每年 1000元、商用型每年 1500
元即可，并且在以后的使用中享受免费更换滤
芯、免费上门服务、免费升级换代、免费享有 24
小时云管家等服务，甚至还可以享受智能水机
屏幕上类似于分众传媒的广告红利，并且还能
通过系统消费的积分充抵水机的年费或流量。

而作为新加入2.98万元的翼猫经销商，通过
企业跨界合作之后，还可以额外获得2.98万元大
农产品和九福来的“逆生长”产品，或者2.98万元
的和美家全屋定制和 2.98万元一亩心田 168五
谷杂粮，更大的红利是：经销商还可以在12个月
通过目标机构的定增，再获得2.98万元的上市公
司股票或现金分红。可以说，花一分钱，获得了多
份价值，实现了数据增值、消费增益……

当然，合作企业通过这种模式不仅可以享受分
层，而且也提高了销量，扩大了市场占有量，实现了
“实业+互联网+会员+易业+资本”的生态循环。

创客大赛，助力“大众创业万众创新”

作为翼猫科
技的创始人和翼
猫商业模式的缔
造者，吴家乐带
领翼猫科技耗资
45亿打造了互联

网+大健康产业的大型物联平台，现已
开发全国 27个省级、300多个市级、
1700多个区县级市场，聚集了全国3万
多个优秀创客，2018年底将在国内布

局3000个线下网点。
据吴家乐介绍，翼猫科技首发的

是智能净水系统，实现实时在线监控；
实时在线监测，可每 6秒检测一次水
质；实时在线显示；实时在线控制，可
自动切断不安全供水。

翼猫科技为用户提供免费赠送设
备、免费更换滤芯、免费上门服务、免
费升级换代、免费享有 24小时云管家
服务。

翼猫科技创始人、福顺集团总裁 吴家乐

万物互联未来

在发布会现
场，由上百个瓶
子组成的“一亩
心田”4个大字显

得格外引人注目。据赵磊介绍，这4个
字由168个瓶子组成，每个瓶子内装的

正是大农一亩心田、168五谷平衡粥的
非转基因的农产品。

168五谷平衡粥由168种非转基因
食材，经过 168道工艺，提取 168种能
量，通过破壁技术和低温烘焙技术形
成的一碗粥。

168种非转基因食材汇成“一碗粥”
大农一亩心田168五谷平衡粥CEO 赵磊

12月24日，“上善若水健康中国”一亩心田赢响2018铺铺盈创客路演暨“水给你答案”铺翼创客挑战赛在郑启动。赢响中原创业平台
会同“中国水文化”华北水利水电大学课题组、翼猫科技、九福来生物科技、铺铺盈商贸、大农一亩心田非转基因168项目组等易业联盟产融
互联，在河南推出“共享净水示范城市”全球样本，本次体验式大赛主办方将拿出10万台价值5.8亿元翼猫智能净水直饮机免费捐赠合作城
市，并组织创客以体验、推送、公司化模式公益推广，既推动了创新创业又倡导了环保公益。李冬生

创客大赛
推动精准扶贫、企业带贫

在赢响 2018铺铺盈创客路演暨“水给你
答案”铺翼创客挑战赛启动仪式上，启动了“两
城一家·财富 2元”公益消费脱困带创客体验
挑战赛。

参赛创客作为“一亩心田铺翼创客”，按比
赛规则，推动城市社区居民免费安装一台价值
5800元翼猫水机，安装、维修免费，未来 10年
换滤芯、更新换代免费。用户仅需每天捐出 2
元，定向捐给贫困地区贫困家庭用于兑换非转
基因种子、子女教育信息化扶贫，城市入户安
装仅需1180元履约即可。根据以上完成的量
决定爱心指数和比赛名次。

由赢响中原推出的“一亩心田铺铺盈”分享净
水系统，是一种全新的安全健康用水方式。

家庭买水机的根本目的是为了使用，在满足
使用的情况下，一亩心田遵循让渡营销理念，改变
了传统模式，在保证客户拥有的基础上，前端产品
与后期耗财全免费，每个家庭安装后每天2元钱即
可喝上健康水。

相比个人一次耗费数千元独自购买产品还要
支付滤芯等费用，节约大量资金投入。

实时监测提醒换滤芯，是共享水机的一大优势，
而水机广告屏的补贴红包则是一大红利，而且这个
系统全部由保险公司承保，确保不出现任何问题。

项目方与用户签订的合约期是 3年，如用户
需要可至10年。

继共享单车、共享汽车给我们的出行提供了
极大的便利之后，共享经济如雨后春笋般在全国
各地陆续出现。

据了解，10万台“远程定位、实时监测、舆情信

息”等高规格智能净水直饮机，开始在一亩心田朋
友圈投放，其模式是“祼机免费、安装免费、滤芯免
费、维修免费、升级换代免费”，这就意味着，一亩
心田好友率先进入共享净水时代。

一亩心田好友率先进入“共享净水”时代

每天2元，服务10年

一亩心田铺翼创客如何实现消费增益？

赢响中原平台旗下一亩心田项目与安徽逊合集
团旗下铺铺盈项目的实业链接，加上九福来集
团的上市定增计划使得刘万奎、方杰、胡庆胜三
位创客领袖对解决社会实践问题充满自信！

铺翼创客铺翼创客
完成让渡完成让渡
营销营销22..9898
万元指定万元指定
项目产品项目产品，，
消费产生消费产生
增益增益

11..铺翼创客身份获得翼猫智能净化水机铺翼创客身份获得翼猫智能净化水机
2020台的推送资格台的推送资格

22..获得获得22..9898万元大农一亩心田非万元大农一亩心田非
转基因产品转基因产品

33..获得获得22..9898万元九福来万元九福来
国际集团芦荟系列产品国际集团芦荟系列产品

44..创客营销或消创客营销或消
费费 22..9898 万 元 以万元以
上上，，满满 1212 个月获个月获
分红分红22..9898万元以万元以
上同值现金或上上同值现金或上
市公司股票市公司股票

备注备注：：22和和33，，也可选择也可选择22..9898万元的和美家全万元的和美家全
屋定制和屋定制和22..9898万元一亩心田万元一亩心田168168五谷杂粮五谷杂粮

消费者如何使用翼猫智能水机？

免费经济模式免费经济模式
免费赠送设备免费赠送设备
免费更换滤芯免费更换滤芯
免费上门服务免费上门服务
免费升级换代免费升级换代
免费享有云管家免费享有云管家

共享单车模式共享单车模式
11..收取收取11801180元元
履约保金履约保金
22..每天每天 22 元钱元钱
全家喝好水全家喝好水

滴滴打车模式滴滴打车模式
线上线下服务线上线下服务
动态及时动态及时、、精精
准准、、高效的供高效的供
需对接需对接

分众传媒模式分众传媒模式
用户享受智能用户享受智能
净水终端屏幕净水终端屏幕
上的广告红利上的广告红利

“两城一家·财富2元”创客体验挑战赛

体验安装一台体验安装一台29802980元比赛专用机元比赛专用机，，获创客资格及获创客资格及
比赛专用品比赛专用品

2020 天内免费送天内免费送
2020 台翼猫智能台翼猫智能
净水直饮机净水直饮机

预赛预赛
奖金奖金
50005000元元

初赛初赛
奖金奖金99万元万元

享受享受分红分红

决赛决赛

4040 天免费送天免费送
300300台翼猫智台翼猫智
能净水直饮机能净水直饮机

6060 天免费送天免费送
600600台翼猫智台翼猫智
能净水直饮机能净水直饮机

奖金奖金1818万元万元
拥有股权拥有股权
县 区 体 验县 区 体 验
中心权限中心权限

满满1212个个
月还将月还将
获得获得铺铺
铺盈公铺盈公
司赠予司赠予
的的““ 上上
市公司市公司
33 万 元万 元
或或 33 万万
元以上元以上
业绩同业绩同
值的股值的股
票票


