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五粮特曲品牌
河南市场说明会
在郑举行

4月24日，以“共商、共建、共
享”为主题的五粮特曲品牌河南
市场财富说明会在郑州召开。宜
宾五粮特头曲品牌营销有限公司
总经理陈强、副总经理张克勤、河
南省副食品有限公司董事长王庆
云、河南省酒业协会副会长蒋辉、
宜宾五粮特头曲品牌营销有限公
司河南大区经理黄蔺以及河南地
区众多平台商、分销商负责人出
席了此次会议。

2018年是五粮液百亿系列
酒开局之年，五粮特曲经过 3年
的调整巩固和基础建设，于今年
正式启动“万店·星网工程”建设，
此次会议不仅让来宾进一步清晰
五粮特头曲品牌的发展方向、运
营模式和具体动作，还让河南商
家增进对五粮特曲的了解。

河南省酒业协会副会长蒋辉
肯定了五粮特曲在河南市场的发
展模式和经验，并表示，河南酒业
协会愿意为五粮特曲在河南市场
的发展壮大提供优质服务和发展
平台，与河南商家一道关注、关心
五粮特曲，共同壮大五粮特曲品
牌，为河南消费者提供更高品质
的白酒产品和服务，实现河南白
酒行业更加健康快速的发展。

会议现场，宜宾五粮特头曲
品牌营销有限公司总经理陈强、
副总经理张克勤、五粮液华中营
销中心主任黄华及五粮特曲臻
选、珍品签约经销商代表等领导
嘉宾共同登台宣布五粮特曲珍
品、臻选在河南市场正式上市销
售。这两款新品是五粮特头曲公
司针对空白区域和薄弱市场重新
规划、全新演绎的次高端战略产
品。作为五粮液系列酒板块 4+4
品牌矩阵的核心成员，相信未来
定能全力冲刺 10亿目标，实现跨
越式发展。 乔晓娜

■新闻速递共享酒柜来了
“酒知道”让生活更美好

通过扫码就能免费领
走一台酒柜？在2018第
21届中国(郑州)国际糖酒
食品交易会现场，海尔集团
创新推出的“酒知道”共享
酒柜给您想要的答案。
乔晓娜

“通过微信扫描我手中的
二维码，会自动跳转到‘酒知道
共享酒窖’的页面，点击进入
这个页面可以看到市面上比
较畅销的进口葡萄酒……”
“酒知道”共享酒窖项目河南
区负责人田晓明为想要了
解共享酒柜的来宾演示如何
操作。

“对这个酒柜的投放渠道
有什么要求吗？”一名跟着演示
操作用微信支付 0.01元的体验
用户问到。

“中国葡萄酒市场发展的
关键是要激活‘消费者’端，海
尔将智能酒柜铺设到全国主流
城市的主流餐饮渠道，通过整
合上游产品资源和下游终端渠
道资源，直接建设连接消费者
的渠道，让中国人能用简单便
捷的方式，合理的价格喝上优
质葡萄酒。这是海尔的新零
售思维，也是我推广‘酒知道’
的初衷。”同时身为资深国际
品酒师的田晓明回答说，“只
要拥有良好美誉度和一定客
流量的饭店、酒店等终端，通
过扫码就能免费领走一台这样
的酒柜。”

借助互联网思维整合葡萄
酒消费目标用户，海尔的设想
先人一步。

那么，海尔共享酒柜的落
地情况又是怎样的呢？

海尔“酒知道”目前主要针
对餐饮渠道，这些餐饮场所的
每一个餐桌上都有一个二维码
点餐牌，通过微信扫描就能实
现直接选取酒品。根据田晓明
提供的郑州市区中 30家“酒知
道”酒柜的投放点，笔者在郑州
糖酒会期间随机选择 3家进行
体验。

“这是您通过手机下单购
买的红酒，请核对一下……”在
手机下单的两分钟内，郑州福缘
国际酒店的服务员就把对应的

酒品拿到了巴黎宫号桌前，在为
客人醒酒的同时还不忘介绍喝
红酒的注意事项。“‘澳大利亚原
装奔富麦克斯赤霞珠干红葡萄
酒’在海尔‘酒知道’的售价是
358元，已经算是合理了，还减了
20元，确实划算。”巴黎宫号桌
上的客人跟服务员寒暄着。

“海尔智能酒柜能为葡萄
酒维持最佳的适饮温度。”位于
农业南路白桦林东北菜餐馆的
服务员介绍说，“这样存储的红
酒喝着有口感，卖的也不贵，顾
客愿意尝试扫码购买。”

在客人下单支付成功后，

“酒知道”酒柜的待取酒中会显
示哪一桌所购买红酒的名字、数
量和存放位置，服务员同时也会
收到一个对应的取酒码，在取酒
栏中输入该编号，就可以在酒柜
中取出相应的葡萄酒。

“海尔智能酒柜中的酒都
是海尔统一采购和配送的，价格
自然低，还通过新用户注册红
利、特惠福利等方式，帮助用户
加深对酒柜以及餐厅的印象。
有了这台海尔智能酒柜，来这吃
饭就没必要自己带酒了。”位于
汉江路上苜蓿鱼火锅·年记餐饮
的店长郭凯丽说到。

据了解，海尔智能物联网
酒柜连接全球葡萄酒数据，可
以识别 80多万款葡萄酒，解
决了用户识酒、选酒、购酒的
难题。据田晓明介绍：“酒知
道”进入郑州市场 1 个月以
来，已经与 30多家餐饮店达
成战略合作意向。2018年海

尔“酒知道”计划在郑州设
1000台智能酒柜，覆盖 80%的
中高档餐厅，下一步“酒知道”
将在高档社区、商业中心、商
务中心等场所提供扫码开门
的智能酒柜，通过人工智能实
现葡萄酒新零售。

“海尔酒知道——您身边

的共享酒窖”。这是海尔对首
款智能物联网酒柜的定位，也
是海尔战略转型和生态布局的
样板项目，海尔希望和相关资
源方一起共创智慧红酒物联网
平台，为消费升级大趋势下的
中产阶级用户服务好，让其生
活更美好。

借助互联网
激活消费端

智能酒柜开启零售新模式

体验“酒知道”便捷品美酒

“国字宋河杯”第二届民间品酒大奖赛启动
4月 22日，“国字宋河杯”河

南省第二届民间品酒大奖赛启动
暨中华文化名酒授牌仪式在郑举
行。中国酒业协会、中国诗酒文
化协会、河南省商务厅、省工业和
信息化委食品工业办公室，河南
省酒业协会、鹿邑县人民政府等
部门负责人参与此次会议。

当天，辅仁药业集团党委书
记、辅仁药业集团董事长、宋河酒
业股份有限公司董事长朱文臣宣
读了《中国礼遇纪》，从“圣人的礼
遇”“皇家的礼遇”“盛世的礼遇”
三方面介绍宋河酒业“礼遇文

化”的来源与典故——在 2500
年前，老子与孔子曾于古宋河
之滨把酒论道；从汉代至宋代，
先后有8位帝王曾亲临老子故乡
鹿邑；目前，宋河酒业成为诸多重
大活动指定用酒。

在第二届民间品酒大奖赛
启动仪式上，中国酒业协会副理
事长刘秀华总结分析了 2017年
中国白酒的年销售收入与利润。
他认为，目前，中国酒业在从“名
酒”向“民酒”转变，“民酒”的出现
和增长体现了消费者的消费模式
升级，第二届民间品酒大赛在第

一届的基础上会办得更好。宋河
酒业作为浓香型名酒，对消费者
来说，有实力、有底气、有文化，品
酒大赛起到了弘扬酒文化、普及
白酒知识、推介豫酒的作用。

现场仪式上，李若鹏、刘秀
华、许新、朱文臣、朱景升、李刚、
王新民、刘建华等11位嘉宾以灌
注金沙的仪式启动了“国字宋河
杯”河南省第二届民间品酒大奖
赛。随之，由本次大赛裁判长赵
书民带领 10位国家级白酒评委
进行大赛裁判宣誓。
董明楠 文/图

辅仁药业集团党委书记、辅仁药业集团董事长、宋河酒业股份有限公
司董事长朱文臣发言

田晓明向宾客介绍海尔“酒知道”


