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日前，中信银行发行大学生信用卡
“校园 i卡”。该款卡为国内在校大学
生量身打造，通过为大学生提供专
属、规范的金融服务，助力广大学子
们为今后走上社会、迈入职场开启
“掌控新可能”的财商准备。“校园 i
卡”卡面设计清新文艺又不失青春活
力。在产品功能方面，“校园 i卡”紧
贴大学生日常消费需求，在申请和用

卡环节为大学生提供多重优惠，包括
零门槛免年费、最长 50天免息还款、
本行免费取现、网络消费双倍积分、
保障金额最高 5000元的盗刷保障险
等。此外，大学生持“校园 i卡”还可
每月参与“精彩 365”五折享美食、“9
分享兑”超值好礼、“9元享看”海量视
听等丰富优惠活动。
章世刚

一张自信完美的商务形象照展示出
来，代表企业的品质和用心，优质的形象
照会以光影的语言凝固神情、诉说态度。
方寸间小小一张照片，会展示出一个职场
或生活中人的精神状态。那一张饱含情
态的面孔，常常如同一种修养的表白，是
一种展示，也是一种敬勉的提醒。

“拍照前，我们会根据客户的职业、
职位、性格，甚至肤色、腰围等进行综合
设计，会和拍摄者进行充分沟通，了解
他的兴趣爱好，有了感受就会有创造。
摄影其实是我们和来拍摄的人共同完
成的一种创造。”姜玲说，“唯有这样沟
通到位，执行到位，我们才能拍出令客

户满意的照片。”
“影像表达的是你，展示的是更好的

你，也是真实的你。”之所以要用呵护的心
态去完成一个人的人像摄影，是因为在姜
玲看来，“每张照片都是时光的标本。用
心记录每张美好的面孔，会让照片发光，
会让时间意义非凡”。倪子 张俊

日前，富德生命人寿“童心同行，明
德广智”第十二届客户服务节在成都开
幕，标志着该公司 2018年度客服节活动
之“夏·童心”篇章正式开启。第十二届
客服节以“童心同行，明德广智”为活动
主题，围绕“少儿成长、公益扶贫、服务提

升”三大活动开展丰富多彩的线上、线下
活动。相关负责人介绍，公司一直遵循
着“以人为本、以客为尊”的服务理念，逐
步搭建起业务精英与客户零距离、个性
化的沟通桥梁，成为连接公司与客户交
流的纽带。李夙

6月 30日，2018中国金融科技发
展论坛暨第二届中国金融科技（金领
航）奖颁奖典礼在上海举办，兴业银行
凭借在金融科技领域的创新实践和突
出表现，荣获“金领航”2018卓越金融
科技银行奖，并获得 2018年度支付科
技创新奖。兴业银行副行长孙雄鹏应
邀参加论坛，并就金融科技的融合发
展发表主题演讲。兴业银行不仅是国
内少数具备银行核心系统自主研发能

力的银行，也是一家对外输出核心系
统技术的商业银行。近年来该行顺应
新兴金融科技发展，不断主动拥抱新
技术，先后建立数据分析实验室、人工
智能实验室、区块链小组、数字化设计
团队等，将云计算、大数据、人工智能
等新技术充分运用到风险控制、精准
营销、投资理财、合规内控和网点服
务等领域。
杜红涛

中信银行发行大学生信用卡“校园i卡”

招商银行郑州分行举办上市公司高端客户论坛
6 月 28 日，“投融共通 融智共

赢——招商银行郑州分行 2018年上
市公司高端客户论坛”在郑州举办，
招商银行首席经济学家丁安华、河南
证监局局长王广幼、深圳证券交易所
专家连建龙、招商银行总行投资银行
部总经理韩刚、招商银行郑州分行行
长熊开，以及河南省上市公司、新三
板企业、拟上市公司、投资机构代表

200余人出席。本次论坛旨在共同探
讨资本市场前沿动态及合作模式，实
现信息共享、资源互通，更好地助力河
南资本市场发展。会上，招商银行总
行投资银行部两位产品专家分别就新
时代的并购金融业务和资管新规下上
市公司的“投融通”业务进行了详细介
绍，用精彩的案例分享了招商银行的
投资银行业务特色优势。段家良

兴业银行荣获2018卓越金融科技银行奖

工商银行郑州分行开展“斜杠青年”展示活动
“斜杠青年”，意指拥有多重职业或

身份的青年人群，一专多才、爱玩跨界、热
爱生活、才华横溢是他们的标签。在工商
银行郑州分行也有着许多优秀的青年员
工，他们是客户经理，是理财经理，是网点
负责人；生活中，他们是彩绘达人，是运动

健将，是美丽的舞者，是公益达人。目前，
工行“郑”青春之斜杠青年系列是工行郑
州分行推出的“青春工行”主题活动，旨在
为工行优秀青年搭建展示才华的舞台，传
播工行年轻人在新时期所展现出来的青
春正能量。李欣

平安人寿河南分公司举行“千城万区”客服节体验活动
7月 1日，平安人寿河南分公司“7·8

保险公众开放日”暨“千城万区”客服节
活动在郑州市经三路智享门店举行，30
余名客户受邀走进平安智享门店，发现
保障背后的故事。平安人寿河南分公司
副总经理王化冰向受邀客户介绍了平安
人寿的服务理念，邀请客户感受平安的

智慧客服和健康管理服务。本次开放日
以“发现保障背后的故事”为主题，在参
观过程中，客户依次参观体验了平安之
声、智慧客服、健康管理服务。参与本次
保险公众开放日活动客户还带领自己的
孩子参与幕天捐书活动，为偏远贫困地
区的孩子捐赠爱心图书。薛光明

河南太平人寿启动“7·8保险公众宣传日”活动
日前，太平人寿河南分公司启动了

以“守护美好，从一份保障开始”为主题的
“7·8保险公众宣传日”系列宣传活动，活动
将持续整个7、8月份。除了做好中国保险
协会布置的“7·8保险扶贫健步走”、“给7·8
点个赞”手指舞、“发现保障背后的故事”开

放日活动等规定动作，太平人寿河南分公
司还将积极参加河南保险协会组织的“中
国保险大讲堂全国巡讲”活动、“保险五进
入”活动、河南保险动漫卡通形象大赛征集
活动等。同时，还将根据“保险公众宣传
日”活动主题，推出一些公益活动。赵康平

富德生命人寿第十二届客服节开幕

光影间的传承与坚守
——访小城故事商务影像创始人姜玲

出生影像世家，祖孙三
代传承摄影之技执迷于光影
与色彩创造的绚丽世界，凭
细腻与敏感抓捕着时光中每
一丝痕迹。

“摄影的境界，传神，经
典，具有收藏价值。”

延续三代的热爱
姜玲很小的时候，她的爷爷已是远近

闻名的摄影家。那个时候，能拍张照片是
件很奢侈的事。后来，其父子承父业，也
成为专业摄影人。每次看见父亲把头埋
进相机后面的大红布里，姜玲就觉得那是
神奇的一幕，要有神秘的事情发生。

从小的耳濡目染，姜玲对色彩、构图

比同龄孩子更为敏感。也是在长辈日常
言传身教下，埋下对摄影喜爱的种子。

在中央美术学院进修后，姜玲决定开
一间属于自己的摄影工作室。如今，传统
相机与技术大面积淘汰，摄影新技术层出
不穷。但与这种发展趋势不同步的是人
们对摄影庄严感观念的缺失。身边有朋

友劝她不要冒险，毕竟摄影机构层出不
穷。从前的需求急剧缩水，市场定位如何
自处，这是考验，也是机遇。

“最初的时候，我就坚定了要做人像
拍摄。”姜玲说，“人像不分时节，春夏秋
冬各有其美，我想为更多人留下美好的
瞬间。”

口碑是最好的传播
万事开头难，但只要迈出一小步，便可

能开启一个全新旅程。起初，姜玲将她的
店“小城故事”选址在温哥华山庄附近，印
刷了一些折扣摄影卡，售卖给附近的企业
和个人。

“我还记得第一个买折扣卡的客户是
位女士，当时 998元的拍摄套餐我只按
400元卖。客户抱着试试看的心态来拍
照，结果她对照片的效果特别满意。接下
来又帮我介绍了好几个朋友。就这样，

‘一传十，十传百’，小城故事慢慢走到了
今天。”姜玲说，客户给予的信任和鼓舞对
她影响深远，她也更确认一点：能够引起
客户的内心共鸣，就会形成口碑效应。

随着小城故事的发展，多变的是越来
越先进和专业的摄影装备，不变的是态
度。与一些影楼的流水化拍摄不同的是，
小城故事为客户提供一对一私人订制，让
每一个独特的灵魂能留住属于自己的发
光瞬间。

也因为这样的慎重相待，小城故事自
有它的规矩。没有提前预约、迟到半小时
以上，皆不接手拍摄，着装不符合预期也
不会进入拍摄流程，甚至没有拍出满意的
照片，姜玲会主动要求重拍，尽管客户并
没有提出有什么不妥。

“追求无止境，高度就会无止境。”姜
玲觉得初心最重要的是那份赤诚相待，
“你信我，交给我拍摄的这些时间，我会坚
持用最好的方式回答你。”

好的影像值得珍藏

■行业动态

“小城故事”缔造者 姜玲


