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不怕便宜卖
锦泰保险为石榴价格戴上“保险锁”

■行业动态

交行郑州城北路支行
提升软硬双实力

日前，交通银行郑州城北路支
行探索如何更好地为主动到店客
户提供优质服务。一是提升专业
素质增强业务能力，二是打造标准
舒适网点环境，三是充分发挥先进
典型示范引导作用。该网点员工
在“全国青年服务明星”窦小艳、
“中银协明星大堂经理”张贝贝等员
工的带领下，各岗位内外联动、协调
配合，实现厅堂服务的无缝衔接。
城北路支行员工本着“想客户之所
求，急客户之所需，解客户之所忧”
的服务宗旨，为到店客户提供更加
优质和全方位的金融业务服务，赢
得更多客户的信任。全权

中信联合发布全功能
区块链福费廷交易平台

近日，中信银行等三家银行设
计开发的基于“分布式架构、业务
环节全上链、系统衔接全自动”的
区块链福费廷交易平台成功上线，
并于当日完成首笔跨行资产交
易。截至 10月 26日，“平台”交易
量达到6笔，总金额3000万元。“平
台”依据银行间交易业务场景，自
主研发区块链应用层功能，独创
Business Point管理端，有效便利
衔接银行多层级组织管理架构。
系统为福费廷业务量身打造预询
价、资产发布后询价、资金报价多
场景业务并发、逻辑串行的应用服
务流程，保障了系统的兼容性、通
行性、灵活性和拓展性。章世刚

招商银行全额赞助30
名优秀学子英国游学

日前，第二届招商银行“寻找
改变世界的中国少年”境外游学实
践计划选拔大赛暨颁奖典礼在北
京国家会议中心圆满落下帷幕。
经过层层选拔，30名优秀学子从
4000多名参赛者中脱颖而出，将
由招商银行全额赞助赴英国游学
10天。本次选拔赛不只面向招行
客户子女，更面向全国以公益形式
开放选拔，对于重点学校推荐的优
秀学子家庭不设客户等级门槛，从
全国在校高中生中甄选 30位具有
全球视野、创新思维及社会责任感
的优秀少年，招商银行全额赞助其
赴英国参加为期 10天的游学实践
计划。本届活动全国 42个赛区共
有4400人参与报名。段家良

兴业银行前三季度
营收净利持续提升

近日，兴业银行发布 2018年
三季报。报告显示，截至9月末，该
行总资产6.54万亿元，较年初增长
1.97%；实现营业收入1146.19亿元，
同比增长10.95%；净利润506.01亿
元，同比增长7.32%；不良率1.61%，
继续保持同业较低水平。近年来，
兴业银行立足服务实体经济，顺应
市场和形势变化，持续调整优化业
务结构，加快从规模银行向价值银
行转变。同时，该行资产质量保持
稳健，截至9月末，兴业银行不良率
1.61%，较年初微升0.02个百分点，
各类拨备计提充足，拨备覆盖率
206.27%，拨贷比3.33%。杜红涛
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工商银行郑州郑花支行

“党建+文化”激发发展新活力

今年，郑花支行充分发挥
党支部的政治核心作用和战斗
堡垒作用，将支部党建工作与
经营管理紧密结合，让党建成
为推动支行转型发展的不竭动
力，强党建与促发展同频共振，
在“担当社会责任”的道路上做
出更大贡献。

“

行长观点

这里是工商银行在河南地区设立的首批智能化示范网点，也是中国银行业文明规范服务
“百佳示范单位”“中国银行业五星级营业网点”，曾因独特的企业文化被誉为郑州金融业的一
面旗帜。她就是被大家亲切地称为“金融之花”的工商银行郑州郑花支行。

尽管近两年曾遇到过发展曲折和瓶颈，但是该行坚持用“良方”促发展，业绩逆势劲涨，各
项零售业务指标都取得非常不错的成绩，实现“逆势而上”。倪子 李欣

在复杂多变、竞争激烈的形势下，银行
作为高风险行业，既要全面发展业务，又要
全面抓好管理，既要追求速度，又要保证质
量。这对工商银行郑州郑花支行提出了新
挑战和新考验。

2016年至 2017年，在银行业整体盈利
下滑的背景下，郑花支行也一度面临发展瓶
颈。2017年7月，曾把县域支行从落后行扭
转为先进支行的李涛临危受命，调任郑花支
行担当一把手。

面对较为严峻的经营形势，李涛带领新
一届班子成员，以党建工作为引领，稳步推
进基础业务的发展，最终实现良性循环，为
支行的发展积蓄强大力量。截至目前，郑花
支行综合绩效名列城区支行第五位，电子银
行业务和信用卡分期业务均居工商银行郑
州分行系统前列，良好的团队氛围和不断的

拼搏让他们逐步走出一条发展奋进的道路，
交出了一份亮眼的成绩单。

“郑花支行年轻客户群体庞大，电子银
行业务率先成为业务经营的重要抓手。”据
李涛介绍，该行互联网金融产品营销势头也
不错，“融 e行”月均动户量新增、“融 e购”交
易客户量新增两项指标完成情况均在郑州
分行同类支行中排名第一。

10月20日、21日，郑花支行全体党员、入
党积极分子及青年先锋队员赴新县开展了“感
悟大别山精神 不忘初心跟党走”的主题教育
活动。李涛说，通过本次学习，大家充分感受
到了大别山精神历久弥新的时代魅力。在新
时代新形势下，他们要坚持以党建促发展，奋
力开创郑花支行经营转型新局面。

李涛说：“郑花支行是靠独具特色的企
业文化树立起品牌形象的，在企业文化建设
作为转型发展原动力的基础上，我们更加注
重打造和谐为本的‘家园文化’，使之成为党

支部践行‘为人民服务’宗旨、支行抓党建促
发展的有机组成部分。”

2018年以来，该行不但经营指标完成情
况显著攀升，而且党风廉政建设、内控管理
建设均跨入郑州分行先进行列，李涛被郑州
分行党委评为“优秀党支部书记”和“十大优
秀支行行长”之一。

“党建强，银行发展才能全面过硬。”李
涛表示，郑花支行将始终坚持党建统领全
局，党建引领发展，党建和银行转型发展同
频共振，开启发展的“红色引擎”。

工商银行郑州郑花支行行长
李涛

多项业务指标行业领先

党建聚力焕发生机

10月 26日，锦泰保险河南分公司在荥
阳市高村乡刘沟村石榴广场召开“荥阳河
阴石榴价格保险理赔大会”，给投保石榴价
格保险的种植户带来 126.3万元的理赔款
支票，惠及农户915户，覆盖面积1.4万亩。

今年9月，锦泰保险河南分公司率先承
保荥阳市 2个乡镇 9个村 1.4万亩石榴，为
915户石榴种植农户提供约 1.99亿元的市
场价格风险保障。每亩石榴保费710元，农
户只需交 71元，荥阳市财政每亩补贴 71

元，郑州市财政每亩补贴568元。
锦泰财产保险股份有限公司党委副

书记、总经理任瑞洪说，石榴价格保险是
锦泰保险“量体裁衣”针对河南市场开发
设计的产品，保障范围实现了从自然灾
害风险到市场价格风险的提档升级，弥
补了郑州市场无价格保险的空白。该产
品保额由传统的石榴保险 3000元/亩提
高到 14200元/亩，当石榴离地价格低于
“目标价格”时，锦泰保险的理赔系统将

自动触发理赔、自动报案，实现 24小时赔
款到户。

锦泰保险河南分公司总经理赵瑞表
示，农产品价格保险是农业保险从保生
产到保市场的重要探索，能有效防止因
价格下跌带来的农民受益骤减，打破传
统农业保险只保自然灾害损失、不保市
场价格风险损失的格局，成为农业扶持
政策新趋势。
倪子 张俊

工商银行推出的中小微企业便捷开户
项目能够满足人民银行优化企业开户服务
的多项要求，有效提高开户效率。工商银
行郑州分行更是重视中小微企业便捷开户
项目的推广，充分领会优化企业开户服务
对于方便企业开展生产经营活动的重要意

义，提高企业开户效率，缩短企业开户时
间。同时加大营业网点培训力度，使柜面
操作人员熟练掌握业务办理流程，减少客户
在柜面等待时间，并在营业网点设立“小微
企业开户绿色通道”，提高企业开户效率。
前三季度，该行网点单位结算账户中小微企

业开户数占比超过八成。在此基础上，该行
强化优化开户服务宣传。营业网点在明显
位置摆放宣传折页、海报，主动宣传“优化企
业开户服务、全心助力企业发展”“小微企业
开户不超过 4天”等服务承诺，切实提升全
行普惠金融服务能力。李欣

工行郑州分行推广中小微企业便捷开户项目


