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B02 TOP理财

工商银行郑州分行
警示教育活动获成效

近日，根据总、省行警示教育工
作要求，工商银行郑州分行高度重
视、精心组织、上下联动、统筹安排，
为进一步夯实分行健康持续发展基
础发挥了积极作用。例如，认真梳理
近年来发生的违规违纪违法案例，将
违反廉洁自律、违规担保、管理失职
失责等典型案例下发各单位，用身边
人身边事进行警示教育。同时，全行
员工积极参与警示教育活动微小说、
微视频、微话剧、H5的编写制作。为
丰富活动形式，日前，分行举办了“以
案说纪以案说规以案促查以案促改”
警示教育演讲比赛。参赛选手围绕
近年来发生的违规违纪违法案例及
风险事件，剖析风险成因，揭示违规
表现，深刻诠释了依法合规、遵章守
纪的真正含义。
李欣

交行郑州经开区支行
开展金融服务企业行活动

日前，为彰显社会责任、服务好企
业，交通银行郑州经济技术开发区支
行抽调精干业务人员，来到郑州安图
生物工程股份有限公司开展企业行活
动。此前交通银行郑州经开区支行与
安图生物在多个业务领域均有深入合
作，交通银行郑州经开区支行多年来
凭借优质的服务水平和全面发展的业
务，赢得了客户的认可。伴随着安图
生物规模的扩大，每个月都有大量新
员工入职。本次“经开区支行金融服
务企业行活动”通过使用新型手持终
端业务机器，快捷高效地为新入职员
工当场办理工资卡，将交行的手机银
行、安心付、理财产品、信用卡等优势
个人业务产品带给企业员工，给新员
工讲解防诈骗知识，获得了干部员工
的广泛好评。全权

中信银行安阳分行营业部
举办礼仪培训客户活动

10月31日，中信银行安阳分行营
业部以创造美、传播爱为核心，以弘扬
中华女性传统美德、塑造女性内外兼
修的气质、培养和展现新时代女性风
采为主题，举办了礼仪培训客户活
动。本次活动营业部邀请了高级礼仪
培训师、高级形象管理师崔教授，为到
场的女性嘉宾进行授课，一对一指
导。活动中，嘉宾学习到了不同社交
场合的化妆技巧、得体的着装搭配要
点及如何雕刻优雅体态等。通过与崔
教授近距离接触，嘉宾掌握了商务交
往中的礼仪规范，以及优雅的生活方
式。在欢欣愉悦的氛围中，营业部为
嘉宾展开了一段浪漫的优雅之旅，嘉
宾也结交到了一样热爱生活的朋友。
参与客户纷纷表示体验良好。
章世刚

银行瞄准
“新手”投资者

“新客专享，理财品‘鲜’！如果
您从来没有进行过理财签约，那么，
现在为您度身定制的理财产品尝鲜
机会来啦！高达5%的预期收益率，
有没有心动？”昨天，市民沈先生去
银行交水电费，看到大厅显眼处摆
放了一个预期年化收益率高达 5%
的理财产品。细问之下才知道，这
款高收益理财产品只针对第一次在
该行购买理财产品的客户，像他这
样的老客户，已没有资格。

为了吸引客户，银行在拼收益
率的同时，也争相挖掘新客户市
场。近期，省会银行市场上，不少
银行对未在自己银行办过理财业
务的客户推出新客专属理财产品，
其预期年化收益率比普通理财产
品高出不少。

所谓“新客理财”，即面向银行
新客户推出的理财产品。例如，浦
发银行郑州分行近期推出了“小白
新专属福利”，凡首次开通浦发银行
理财账户的客户，可购买投资起点1
万元、投资期限 188天、预期年化收
益率 5%的“新客理财”产品。浙商
银行郑州分行也推出了以高净值客
户为对象的理财产品“永乐2号182
天型”，新开户可享受 5.05%的高收
益，不过投资起点需5万元。

此外，兴业银行郑州分行在今
年 9月推出的新客专属理财产品，
起购金额5万元，理财期限90天，预
期年化收益率高达 5.2%，开售当天
便一日售罄。与此同时，光大银行
郑州分行、郑州银行、中原银行郑州
分行等也纷纷推出高收益的“新客
理财”产品。

不过，抢新客诚意虽足，这类
“新客理财”产品的数量却较少，可
选择的期限也少。同时，“新客理
财”面向的客户群体都有明文规
定，买过理财产品的不能再买“新
客理财”。

银行“新客理财”再获市场宠爱
预期收益高，但是产品选择期限不太多

4月27日，《关于规范金融机构资产
管理业务的指导意见》(以下简称资管
新规)正式落地；7月 20日，银保监会发
布了《商业银行理财业务监督管理办
法 (征求意见稿)》，向社会公开征求意
见；同一天，央行发布《关于进一步明
确规范金融机构资产管理业务指导意
见有关事项的通知》，对过渡期内产品
估值、新老对接等诸多问题进行了明
确指导。

不可否认，资管新规的实施确实使
得银行缩减保本理财产品，在此期间银
行理财产品发行量也减少，但是这只是
个过渡期。分析指出，过去都是预期收
益型产品，未来按照资管新规的要求都
是净值化产品，净值化的产品增长得比
较快，但是在过渡期内也无法完全替代
预期收益性的产品。

有专家认为，对于投资管理费，目前

商业银行的约定比较类似——“投资管
理费的收取与理财资金的投资结果挂
钩，如果实际投资收益扣除其他各项费
用后高于客户可获得的预期最高收益，
则超出部分作为投资管理费，如果未能
超过客户可获得的预期最高收益，则不
收取投资管理费”。但其实很多理财产
品的实际收益率高于投资者预期，多数
投资者并不知情，且多数银行都会收取
投资管理费，甚至是对于部分净值型产
品也收取此项费用。

那么，过渡期投资者该如何选择投
资？业内人士表示，一方面，投资者对于
净值型产品的接受度较低，要从习惯于
购买预期收益型的投资者理念转变成
“自负盈亏”的理念；另一方面，银行对净
值型产品的设计以及投资管理也是一个
巨大的挑战，银行需要加强这方面的人
才建设，才能推动产品的顺利发售。

业内人士坦言，“新客理财”只是各
银行细分理财市场群的一个缩影。此
前，郑州不少银行纷纷推出“理财夜市”
和“理财早市”。这类产品与传统理财产
品性质相同，但与常规产品在销售期内
通过网银可 24小时认购不同的是，“夜
市”和“早市”销售的理财产品有限定时
间段。

时间采取“错峰”，收益率也比普通
理财产品要高。以郑州某股份制银行
近期推出的“理财夜市”产品为例，在售
的 91天理财产品预期年化收益率为
4.2%，比同期限普通理财产品收益率高
出 0.1个百分点。美中不足的是，这些
特定理财产品种类少，一般只有两三

款，期限选择余地也少。
相比之下，各银行普通理财产品期

限比较丰富，通常1个月、3个月、半年、9
个月、1年至 1年以上不等，可满足不同
期限理财需求的客户。

“从目前来看，相对股票、基金等
而言，大部分银行理财产品风险性较
低，收益最为稳健。”业内人士表示，对
于普通投资者而言，切忌单纯关注产
品预期年化收益率，毕竟预期年化收
益率并非实际到期收益率。新手购买
理财产品一定要咨询好产品的风险
度，选择适合自己的产品，特别是老年
人风险承受能力较低，建议多关注风
险较低的理财产品。

■银行速览

切忌只关注预期年化收益率

新规过渡期内投资理念需转变

理 财
市场一直以来是各家银

行暗自比拼的主战场。特别是进
入11月后，越来越多的银行推出了新客

专属理财产品，目标群体为未办过该行理财
业务的客户，希望通过高收益率带来年底业务
增量，为明年第一季度的业务指标打下基础。

业内人士表示，与普通理财产品相比，新客专
属理财产品属于一锤子买卖，一旦购买了该理财
产品，到期后客户就不再属于新客，无法继续购买
专属高收益理财产品。同时，新客专属理财产品
品种和期限单一，每期在售的只有一款固定期
限产品，客户难以根据自有资金实际闲置
情况选择对应的期限。对于投资者而
言，选择时一定要考虑清楚再出

手。记者 倪子


