
“我们银行转让区的理财产品上线几分钟
之后就被抢购一空，所以，要想抢到的话，手必须
快、网速必须快，基本都是秒杀。”某银行理财经
理说，“对于那些追求高流动的投资者来说，之前
可能很少购买大额的固定期限类理财产品，大
都是买开放式理财，便于随时支取。如果定期
产品中途可以转让的话，我会考虑购买，毕竟定
期产品的收益率比较高。”

昨天，记者登录浙商银行手机银行APP，
发现理财转让规则通过首页搜索就能找到。转
让/受让流程较为便捷，且现阶段处于优惠期，可
免除理财产品转让/受让手续费。产品可转让期
通常为，转让方持有拟转让产品7天后到产品到
期7天前。在理财产品页面下，正在转让的理
财产品具体信息都有详细介绍，包括产品名
称、折算参考年化收益率、转让金额、剩余天数

等。这些产品通常为R2较低风险级别。
目前各家银行的理财产品转让均可在线

上进行，主要有两种模式，一种是协议转让，转
让方自行寻找到受让方，双方达成协议后在银
行平台办理转让手续。另一种是平台挂单转
让，转让方将所持有的理财产品信息挂在银行
APP的转让区，投资者自行挑选。大部分客户
采用挂单转让模式。转让成功后，转让方可立
刻拿回本金和此前的收益，受让方购买当日开
始计息，享受产品接下来产生的收益。

理财产品转让价格一般由转让方自行设
定，部分产品原价转让，部分有折价现象。理财
经理透露，银行对于转让产品价格的规定是可
以降低，不能调高，但一般客户均不会选择降价
转让，因为“转让产品非常好卖，不用降价就可
以很快卖出去”。

转让区产品可能需“秒杀”

业内人士表示，受央行降准影响，银行间
流动性相对充裕，银行理财收益率下行趋势不
改，如果对流动性要求不高，建议购买中长期
理财产品以锁定当前的高收益。

“接手”转让的理财产品，意味着可以在较
短期限内享受到较长期限才有的收益率，因此
一般转让产品的收益率要高于产品原定收益
率，也高于市场同期限产品的收益率。

以某银行APP上转让的一款理财产品为
例，该产品原期限为 92天，剩余 9天，转让价
格为 50560元，APP上显示的转让收益率为
5.0193%。原产品说明书标注的预期年化
收益率为 4.94%，若 5万元本金持有 92天，
到期将获得收益 622.58 元（50000×4.94%×
92/365），本息共计 50622.58元。此时转让，

相当于受让方付出 50560元的本金，9天后
即可获得 50622.58 元，受让方的收益为
62.58元（50622.58-50560），年化收益率即为
5.0193%。

在上述案例中，转让方并未折价，转让价
格是本金与其之前持有时间内产生的收益之
和。若转让方折价转让，受让方获得的收益率
更高。

业内人士表示，去年到今年以来，理财市
场的利率一直在走低，因此之前发行的理财产
品利率高于现在发行的产品。即使不折价，转
让的产品也比现在新发行的产品收益率高。
此外，一般转让区的产品，收益率只要比银行
新发售的产品高出一点，就会较快被卖出去，
常见的收益率在4.7%、4.8%左右。

市场收益率或继续下行
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近日，一名女性客户来到工商银行登封
支行营业大厅持卡办理网银开户业务，并要
求办理“K宝”。当大堂经理询问该客户需要
办理密码器还是 U盾，以及其开立网银及 U
盾的用途时，该客户支支吾吾不愿沟通。大
堂经理再三询问，客户称是朋友要用 U盾。
大堂经理当即告知该客户，开立网银必须用
自己的手机号码，并且网银要自己使用自己

保管。为保障客户账户及资金安全，大堂经
理耐心劝说，详细讲解了网银转交他人使用
的各种隐患，终于让客户认识到了风险并主
动放弃办理。日常工作中，工商银行郑州分
行严格要求各网点工作人员熟知各项业务风
险把控要点，在办理过程中逐一核对，防控风
险，从源头上堵截买卖网银和资金诈骗风险
的发生。 李欣

近日，工商银行总行表彰2017~
2018年度安全管理先进集体和先进
个人，工商银行郑州分行荣获“安全
管理先进集体”，辖属南阳路支行荣
获“安全管理星级支行”。据悉，近两
年来，该行紧密围绕安全稳健经营大
局和战略发展目标，落实各项安全管
理措施，强化安全管理监督机制，坚

持“视野国际化、管理集团化、服务专
业化、风险预警化”的全面安全管理
理念，深入推进安全保卫工作创新发
展，不断提升集团安全管理工作质
量、效率和水平，逐步完善集团一体
化安全管理架构，努力营造安全环境，
实现了安全营运，确保了安全经营发
展目标的实现。 李欣

■银行短讯

工行郑州分行被评为安全管理先进集体 工行郑州分行用心服务防控金融风险

可转让的理财产品悄然走热
“捡漏”高收益的同时勿忽视风险

不少投资者可
能有过这样的尴尬：
遇到用钱的时候手
头没钱。其实也不
是真没钱，而是钱都
买成了银行封闭型
的理财产品，或者在
其他投资渠道里。

如今，这种情况
有望得到缓解，因为
你手中的理财产品
可以转让了。业内
人士表示，去年下半
年以来，随着银行理
财产品收益率持续
走低，银行推出的理
财转让平台变得吃
香起来，一些“精明”
的投资者会在其中
“捡漏”收益率更高
的产品。这种类似
于二手交易市场的
业务模式受到银行
的重视，一些股份行
和城商行纷纷开辟
理财产品转让专
区。不过，投资者
“捡漏”需保持谨慎，
一些细节不容忽
视。 记者 倪子

“不过，转让理财产品的客户基本都集中
在同一个银行，市场不太活跃，目前支持转让
的银行也不多。如果我原本不是这些银行的
客户的话，可能不会专门为了购买转让产品而
去开户。”市民李先生表示。

对于投资者而言，短期持有即可获得长期
收益率，看起来转让理财产品是一个可以让投
资者“捡漏”的机会。但是，投资者还是不应忽
视转让过程中的风险。转让市场相当于构建
了理财产品的二级市场，但这一市场在风险管
理方面并不完善。例如，投资者在银行购买理
财产品时需要进行风险等级认证，客户经理也
会进行产品介绍，但在二级市场上缺乏这些相
应的环节。

业内人士提醒，投资者在购买转让产品
时，首先要看产品的风险等级是否与自己匹
配；其次要仔细了解产品的类型，是预期收益

型还是净值型，预期收益型产品主要关注产品
的收益率和剩余期限，净值型产品需要关注产
品的历史净值走势和与业绩基准的对比。

另外，还有一些细节需要投资者注意。例
如，产品是否可分拆份额转让，目前大部分银
行均允许分拆转让，但有一些是由转让方自行
选择。有些转让方选择同意分拆转让，例如
10万元的产品，起购金额为 1万元，意味着可
以分成多个人买；但大多数转让方不同意分拆
转让，10万元的产品必须一个人一次买下。

此外，部分银行对购买转让产品的客户有
一定资质要求。例如，有的银行在转让区有一
些产品由新客户转让，原来针对新客户发行的
产品，转让时也只有新客户才能接手；还有部
分产品是高级别客户专属的，转让时也只能卖
给同级别的客户。这些事项在手机APP的操
作过程中会有所提示。

前天，市民张先生在家收看央视《经
济信息联播》，节目中董先生的经历让他
感同身受。

董先生说：“去年，我曾经因为着急用
钱，将手中浙商银行的理财产品进行了
转让。没想到，转让的单子刚挂出去就
很快有人购买。我的理财产品还有一个
月才到期，理财转让成功后，剩下的期限
会转让给下一位投资人。因为购买的理
财产品能转让，我现在喜欢购买期限更长
的理财产品。”

今年1月份，张先生买房时预定的车位
突然通知全款缴费。“当时给我急得不行，
因为手头的大部分资金都在2018年底买成
了年终理财产品，想着车位费要到春节后
才交钱，不如趁着年底理财产品收益高，搭
个高收益顺风车。要是早点知道理财产品
还可以转让，我也不用四处借钱了。”张先
生说。

一般来说，银行理财产品大部分都是
封闭式的，期限越长收益率越高，但投资者
只能持有到期不能提前赎回，因此流动性
较差。随着越来越多的银行推出可转让业
务，这类自发的二级交易方式在投资市场
悄然走热。

从转让情况来看，银行可转让理财产
品在转让时的预期收益率大多高于同期
发行的新款理财产品。业内最早推出理
财产品转让的银行是浦发银行，2015年 3
月推出时只有线下渠道，所有转让必须要
到浦发银行网点进行。同年 8月，浙商银
行推出理财产品在线转让业务，客户可以
通过浙商银行网上银行进行转让。在理财
产品“定期变活期”的先河开启后，多家银
行相继推出理财产品转让业务。目前支持
该项业务的包括中信银行、兴业银行、招
商银行、浙商银行、渤海银行等股份银行。

解决客户急需资金困境

“捡漏”需注意风险匹配


