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B02 TOP理财

建议锁定
固定收益的长期产品

银行理财产品预期收益率持
续下跌，业内人士表示，这是由多
方面的原因造成的。首先，央行实
行宽松的货币政策，1月的降准，
让市场上资金较为充裕，对现金
需求量大的春节也并没有出现
“钱荒”，市场资金利益走低，银行
收益率也随之走低。同时，如今
银保监的严监管也让银行投资受
限，非标投资萎缩，银行自身也很
难实现高收益。

那么，接下来银行理财产品收
益会不会回升？多位银行人士坦
言，未来的理财收益走向很难判
定。因为这与央行接下来的货币
政策、经济数据、社融数据都有一
定的关系，同时，美国加息周期结
束，也会产生影响。因此，至少最
近一段时间预计很难呈上升趋势。

对于投资者而言，如有银行理
财产品能长期锁定固定收益的，大
家不妨考虑。在配置时不妨考虑
期限长一些的产品，目前，不少银
行都推出了较基准利率上浮的大
额存单，如果对资金的流动性要求
不是太严格，不妨购买大额存单。

此外，值得提醒的是，在购买
理财产品时，需注意产品期限，若
期限较长，在产品存续期间，若急
用资金时可能面临无法提前赎回
理财资金的风险，投资者最好保证
自己充足的流动资金。建议理财
者最好采取分散投资的方式，将资
金分成几份，用于购买不同期限的
理财产品。

■银行速览

工行郑州分行做好
“融e购”商户维护工作

为强化融 e购业务的风险管理，近
期，工行郑州分行集中力量对辖内融 e
购入驻商户经营情况、入驻资质、服务
质量等多方面情况，展开全面梳理和
系统排查，顺利完成融 e购商户年度巡
查维护工作，对一批服务不佳、资质证
件不达标的商户及时取消合作，进一
步维护了融 e购商城“名商、名店、名
品”的定位，为客户体验营造更加美好
的环境，有效降低了融 e购业务经营风
险。例如，在商户经营情况方面，该行
对纳入国家企业信用信息公示系统中
严重违法失信企业名单或工商局经营
异常名录的商户，以及存在贷款或经
济纠纷的商户，对此类高风险商户不
再进行合作；在商户经营资质方面，
该行对融 e购存量商户，之前入驻时
涉及的行政许可、品牌授权、报关资
料、质量检验报告等资质证件，按照
新标准重新核准，在规定限期不能提
供新的符合要求资质证件的，关闭商
城店铺。
李欣

工行郑州分行
信用卡分期产品优化升级

上半年，工行郑州分行坚持目标
导向，主动求变求新，加快信用卡分期
产品创新结构优化步伐，积极培育分
期新市场，呈现出分期及信用消费贷
款全产品的良性发展态势，各项业务
指标在全国工行系统内排名前列。例
如，该行针对近几年分期业务发展现
状，结合外部经济、政策、市场、监管、
技术、同业环境等一系列变化，找短
板、找“痛点”，拉单列表，着力解决制
约业务发展的“难点”和“焦点”问题。
制定全年信用卡分期业务发展指导意
见，确定了“加快业务转型，丰富产品
体系，调整产品结构，拓宽市场领域”
的分期业务全面发展战略。
李欣

交行河南省分行
多举措加强风险防控

为全面打好防范化解金融风险攻
坚战，近年来，交通银行河南省分行采
取多项措施加强风险防控工作。一是
深化风险授信管理改革，完善信用风
险管理体系。着力加强风险管理文化
传导，创新全面风险管控机制，建立全
面风险管理责任制，强化信用风险扎
口管理，整合小微、个金资产业务贷后
管理工作架构。二是加快推进风险资
产处置化解。该行综合运用重组、现
金清收、资产加固、核销等手段，积极
化解表内不良资产，进一步加大核销
处置力度，继续为降低不良率做出应
有贡献。三是建立健全案防组织架
构。成立案防工作领导小组及案防
办，保持案防高压态势，不断加强警示
教育，通过反欺诈、审计、风险监测等
技术手段，加强案件风险监测和排查，
有效防范重大风险案件发生。
全权

理财产品出现“量价齐跌”态势
平均预期收益率连续16个月下降

“本想趁着年中能抢一款
预期收益率稍微高一点的理
财产品，没想到白等一场。不
仅没有上涨，反而下降了。这
银行理财产品到底还值不值
得买了？”市民宋女士说，之前
她曾在季末、年中、年终等节
点抢到过预期收益率比较高
的理财产品，但是今年她明显
感觉银行理财产品收益率越
来越低了。

相关数据显示，2019年
6月，银行理财产品发行量环
比减少 8.50%，同比减少
16.97%，银行理财平均预期
收益率跌至4.20%，这也是
银行理财产品连续 16 个月
下降。业内人士表示，如有
银行理财产品，能长期锁定
固定收益的，大家不妨优先
考虑。
郑报全媒体记者 倪子

“本来一直在等着银行有没有高收
益的重磅产品推出，等来的却是收益率
逐渐走低。我对比了多家银行的理财产
品，大多固定收益已降至 4.1%左右，即
便难得有略高些的，门槛也较高。”市民
周女士最终选择了一款短期的收益率为
4.45%的新客理财。

一般，季末年中，银行会推出高收益
率的理财产品。不过，与以往不同的是，
今年 6月份银行的理财产品出现了“量
价齐跌”的态势，不但发行产品的银行家
数、发行产品数量减少，平均收益率也出

现环比下滑。
数据显示，6月份共有382家银行合

计发行8329款银行理财产品（包括封闭
式预期收益型、开放式预期收益型、净值
型产品），发行银行减少 8家，产品发行
量减少 320款。其中，封闭式预期收益
型人民币产品平均收益率为 4.12%，环
比下降0.01百分点。

数据还显示，6月份发行的理财产
品有2150只银行理财产品门槛为1万元
(包括 1500美元)及以下，占总发行量的
22.88%。

普益标准监测数据显示，6月份共
有382家银行合计发行8329款银行理财
产品(包括封闭式预期收益型、开放式预
期收益型、净值型产品)，发行银行减少8
家，产品发行量减少320款。其中，封闭
式预期收益型人民币产品平均收益率为
4.12%，环比下降0.01百分点。

除国有大行发行的理财产品数量较
5月份有小幅增长外，其他各类银行发
行的理财产品在上个月均有不同程度
的减少。在理财产品发行上较为激进
的城商行，虽然仍是理财产品发行的主
力，但在 6月份，理财产品发行数量萎
缩严重。

从地区分布来看，6月份 14个省份

的保本型银行理财产品收益率实现环比
上涨，17个省份的保本型银行理财产品
收益率则是环比下降。与之形成鲜明对
比的是，统计的31个省份非保本型银行
理财产品收益率均呈现下降态势。

6月份，辽宁省银行理财产品收益
率处于较高水平，无论是保本型还是非
保本型产品预期收益率均领先于其他省
份。具体来看，保本类封闭式预期收益
型人民币产品平均收益率排名靠前的省
份为辽宁省、浙江省、福建省，分别为
3.83%、3.70%、3.63%；非保本类封闭式
预期收益型人民币产品平均收益率排名
靠前的省份和地区为辽宁、天津、山东，
分别为4.19%、4.16%、4.14%。

银行理财产品信息披露不完整一直
饱受业内外人士诟病。而这一情况在 6
月份依旧突出，在当月到期的7796款银
行理财产品中，仅 980款产品披露到期
收益，披露到期收益情况仅一成有余。

6月份共有7796款银行理财产品到
期，普益标准提供的数据显示，上述产品
中，公布了到期收益率的理财产品不足
千款。其中，封闭式非结构性预期收益
型产品共有6977款到期，公布了到期收
益率的产品 856款。结构性产品共 819
款，公布了到期收益率的产品有 124

款。以此计算，6月份到期的银行理财
产品中，公布了实际收益率的产品仅占
12.6%，还有近九成到期产品没有披露实
际收益率。

在披露了到期收益情况的结构性理
财产品中，有17款产品未达到预期收益
区间中间值，且这17款产品中的大部分
仅达到了预期最低收益率。例如，有两
款理财产品预期收益率区间分别为
4.70%~0.5%和 5.05%~0.50%，两者相差
悬殊。最终，该两款产品实际到期收益
率均为0.5%。

仅980款产品披露到期收益

封闭式理财产品收益率跌至4.12%

理财产品发行意愿仍然较低


