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普通百姓通常对银行理财产品的
销售环节比较了解，而对资产管理部门
却甚少了解。近年来，郑州银行理财业
务呈现井喷式增长，在市场中获得了很
好的口碑。诸多傲人成绩背后，郑州银
行资产管理团队都发挥了关键性的基
础支撑作用。

“简单来说，资产管理部有两个作
用：一个是看市场，另一个是看需求。”
买亚平说，近年来，中国金融市场发生
了翻天覆地的变化。银行资产管理人
员必须了解市场，深度挖掘市场的需求
和痛点。力求在瞬息万变的市场中坚

守价值，抓住市场中的投资机会，稳健
地为老百姓争取超额收益，就是他们一
直以来的初衷。

从最早单一的存款储蓄，到如今银
行理财、股票、基金、信托等诸多资产配
置，买亚平坦言，随着各种投资理财产品
越来越多，面对琳琅满目的理财市场，老
百姓投资理财需求也出现了快速增长。

“既要抓准市场热点，又要满足投
资者需求，作为理财产品的设计者、研
发者，服务好老百姓，实现财富保值增
值，这就是我们资产管理部的主要工
作。”买亚平说。

“平安920”寿险
为家庭健康保驾护航

9月 9日，中国平安举AI科技之
力，集一站式金融生活服务，推出今年
第二次波段式营销活动——“平安
920”金融生活消费节。上线首日，“平
安920”活动成交额即突破1400亿元，
迎来此次金融生活消费节“开门红”。
此次“平安 920”金融生活消费节以
“以AI之名，为你放价”为主题，设置
“AI健康、AI出游、AI理财、AI国潮”
四大 AI主题消费场景，致力于满足
消费者“衣食住行玩财”等多场景的
金融生活消费需求，为广大客户带
来一场盛大的金融消费狂欢节。平
安人寿表示，“平安 920”活动是向客
户、公众展示公司产品、服务和科技
应用的重要窗口，未来将进一步推
出更多优质的产品及服务，提升客
户消费体验，为客户家庭健康幸福
生活保驾护航。
薛光明

太平人寿
快速理赔获客户称赞

商丘夏邑A先生于2016年9月为
父亲投保太平人寿“福禄倍至”、附加
康悦医疗保险，为两岁的儿子投保“阳
光天使”、附加真爱健康保险。2019
年 7月，A先生的父亲因为糖尿病住
院，当月，儿子又因滑膜炎住院治疗。
9月 12日，当A先生和父亲带着理赔
资料来到太平人寿柜面申请理赔时，
柜面服务人员立即使用太平保宝APP
为客户现场操作“秒赔”程序，两份理
赔款均在受理两分钟内到账。A先生
父子惊讶之余，对太平人寿的“神速”
理赔称赞有加，A先生当场表示要为自
己的女儿加保一份重疾医疗保障计
划。牛艳雪

河南太平人寿推动
金融知识普及月宣传活动

太平人寿河南分公司自 8月底启
动宣传月专项活动以来，持续在全省
系统进行广泛深入的推动，取得了良
好的效果。目前，该公司主要采用
职场电子宣传屏、柜面张贴海报、户
外展位讲解等方式进行公众宣传。
本次宣传紧紧围绕“金融知识普及
月宣传活动”的主题，分工明确，责
任到人，全省宣传一盘棋。除了分
公司统一启动外，各地市机构还在
分公司启动以后，自行召开专项宣
传启动会，精心组织，扎实推动，形
成了统一组织、统一行动、上下联
动、左右互动的良好局面。在户外
宣传活动中，利用散发宣传单、当面
讲解、当场回答公众提问等方式，提
升公众的风险防范及自我保护意
识，切实保护消费者的合法权益，赢
得了市民群众的一致称赞。赵康平

行稳致远，为百姓财富保驾护航
——访郑州银行资产管理部副总经理买亚平

洞察市场 满足百姓理财需求

2018年，备受关注的金融机构资管
新规终于出台。对于老百姓来讲，资管
新规下，再也不能像过往一样闭着眼睛
在银行购买理财产品了。

“以前老百姓接触的都是刚性兑付
的产品，资管新规落地以后，刚性兑付
已经成为历史，银行理财产品都不再保
本，银行理财出现亏损可能会是越来越
正常的现象。”买亚平认为，资管新规也
好，理财新规也罢，其实对于银行系统
从业者来说是一种保护。打破刚兑在
对银行的投资能力提出要求的同时，对
市场和老百姓的道德风险来说也是一

种缓解。更重要的是，对投资者来说是
个很好的教育机会，要逐渐接受理财产
品可能有波动。未来，商业银行将逐渐
作为投资机构被认可，而不是简单的存
款机构。

“作为行业中优质城商行的代表,
我们自主研发了带有郑州银行标志的
系统信用评价风险体系。转型期间，我
们将全力以赴做好扎实转型，练好内
功，避免不必要的投资风险。”买亚平
说，平稳度过新规之后，郑州银行的再
造投研能力、销售能力、产品能力、风险
控制能力等都将得到进一步提高。

资管新规趋严 实现双向保护

买亚平说，每款理财产品以及其相
关交易工具会涉及的市场风险、信用
风险、操作风险、流动性风险等，银行
要对这些风险进行全面审核和评估。
资产管理部的风险能力永远是第一位
的，要在合规性、流动性的前提下，保
证产品稳健运行，“我们也会将风险和
投资相互调整，引导投资者树立正确的
投资观念”。

面对投资市场的风云变化，他只用
四个字来概括：行稳致远。“郑州银行追
求的不是规模经济，不做‘大而全’，而

要做‘小而美’，由‘规模化’向‘价值化’
发展。未来的市场，比拼的不是简单
的数字，而是金融机构的投研能力。
专业人员、专业技术，才能抓住市场
机会。郑州银行也将做好科技赋能，
升级渠道管理。利用大数据做好客
户分层，做好线上渠道的发展，建立
新的金融生态园。”

买亚平表示，今后，郑州银行将继
续从客户的实际需求出发，坚持“价值
投资”的理念，为客户获取长期稳健的
投资回报。

不求“大而全”但要“小而美”

银行理财收益率
上涨1个基点

相关数据显示，上周银行理财
发行数量为 1514 只，较前一周下
降 168 只。分类型看，上周结构
性理财产品发行量为 73 只 ,非
结构性理财产品发行量为 1441
只；理财平均收益率为 4.04%，与
前一周相比上涨 1 个基点。结构
性 理 财 平 均 预 期 收 益 率 为
4.43%，非结构性理财平均预期
收益率为 4%。

报告对周发行量在 10只以上的
银行理财产品收益率进行排名，排名
第一的是盛京银行，平均预期收益率
为 4.617%；其次为青岛银行和浙商
银行，银行理财平均预期收益率分别
为4.35%、4.3%。

理财收益率迎来上调，结构性存款涨幅最大

连续下跌的理财产品市场，终于在上周迎来上涨。其中，银行理财收
益率涨1个基点；结构性存款平均预期收益率涨13个基点。其中，收益率
上涨最高的是结构性存款产品。业内人士表示，资管新规落地后，银行理
财打破刚性兑付。由此一来，结构性存款便成为银行吸引低风险偏好客户
的主要产品之一。郑报全媒体记者 倪子

所谓结构性存款，是指商业银行吸收
的嵌入金融衍生产品的存款，并与利率、
汇率、指数等的波动挂钩或与某实体的信
用情况挂钩，使得存款人在承担一定风险
的基础上获得相应收益。

上周，结构性存款产品发行数量78只，
较前一周减少14只。结构性存款平均预期
收益率为3.92%，较前一周上涨13个基点。

由于不少客户对保本理财产品仍“情
有独钟”，市场中出现了一些假结构性存
款。为整顿结构性存款市场乱象，监管部
门重拳出击。例如，今年5月份，银保监会
也对假结构性存款产品予以整顿。随着
监管对结构性存款产品监督力度的加大，
一定程度上也导致银行的结构性存款规
模进一步降低。

结构性存款收益率上涨13个基点

当我们在银行网点或者手机银
行买到一款心仪的理财产品，享受
稳健收益带来的喜悦时，你是否想
过理财产品背后的“故事”？

每一款银行理财产品背后，都
有一个忙碌的团队在进行资产管
理、风险管理，这就是资产管理部。
作为做大做强郑州银行零售业务的
“幕后英雄”，郑州银行资产管理部
副总经理(主持工作) 买亚平和他的
团队，以创新引领市场，立足老百姓
财富保值增值的出发点，为郑州银
行资产管理业务实现跨越式发展贡
献了不小的力量。
郑报全媒体记者 倪子
通讯员 沈晓旭

■保险短讯


