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在日前举行的一个企业论坛

上#当郑海涛拿着相机穿梭于嘉宾

之间$拍摄演讲者的精彩瞬间时$记

者以为他是另一家媒体的同行%而

当主办方组织大家就餐时$ 他热情

地招呼大家入座$ 记者又以为他是

主办方&其实$他是介于媒体和主办

方之间的第三方$ 他是一家刚成立

不久的文化传媒公司的总经理$为

宣传者和被宣传者之间搭建桥梁&

记者生涯让他受益匪浅
和记者采访的其他几个

!"

后

创富人物不同的是$郑海涛真正创

业的时间并不长$ 在
#""$

年
%

月

份之前$他一直在媒体当记者& 但

郑海涛说$ 其实他一直都想自己

做点什么$ 但在没有攒够创业的

启动资金时$他不敢轻易出手$因

为$他是一个家境贫困的农村娃$

输不起&

之所以选择这个行业$郑海涛

说$当了几年记者$他觉得自己已

经比较了解媒体的一些运作模式$

而且$当记者采访各个行业的风云

人物时$看到对方年纪轻轻已成为

各行业的领军人物$也让他对商界

跃跃欲试&

电脑从
!

到
"

!员工
从

#

到
$%

! ! ! ! #&&$

年
%

月$ 郑海涛开着一

部轿车带着一台电脑和一个朋友$

开始了他的创业之路&他在一个城

中村里租了一间不到
#&

平方米的

民房& 而今$他把公司搬到了二七

路上的金运大厦$租了
#&&

多平方

米的办公场地$员工由最初的只有

他和朋友发展到
#&

多个$电脑数

量由'

'

(变成了)

(

(& 在公司逐渐

壮大的同时$ 郑海涛也结束了他

的租房生活$ 他在
#&&$

年
)"

月

份买了一套房$虽然面积不大$只

有
%"

多平方米$但它结束了主人

的流浪生活&

短短的几个月$就挣了几十万

元$郑海涛靠的是什么* )拇指经济

不可限量$ 如果能从中做好了$赚

一笔应该不成问题+ (这是郑海涛

当初的想法$ 而他做的正是短信,

找一家大的房地产开发商-或者保

险公司.餐饮公司等/$把他们的售

房信息发给广大受众$或者在节假

日期间$向开发商的客户致以节日

的问候&这就是他们公司目前主要

的业务&

郑海涛说$ 为了做好这一行

业$ 别的单位都是下午
%

时
*+

分

下班$但在他的公司不是$都是往

后顺延一个小时& )我的压力很大$

我觉得要么不做$要做就得做好+ (

郑海涛说$目前郑州做短信业

务的传媒公司规模比他强的有三四

家公司$ 他如果不努力就会被 )吃

掉($而他不愿意这样$只有努力&

但短信的利润很薄$他最大的

希望是$ 在
,&&(

年能拿下一块面

积在
%&&

平方米的广告牌&除了户

外广告$郑海涛还准备涉足婚庆礼

仪.开业典礼等&

! ! ! ! )

月
)-

日至
,&

日$在省发改

委培训中心举行的 )中部企业融

资.并购及上市推介会(上$来自全

省各地的
(&

多家企业的高管济济

一堂& 记者注意到$一个年轻人被

很多企业的高管围着频频交换名

片&他就是雪狼湖的总经理000赵

光辉$ 他正准备携
!&&

万元资产.

带领已开有
)&%

家特许经营店的

公司赴海外上市&

摆地摊!发现商机
)--(

年$ 赵光辉从原河南医

科大学毕业$ 因不想回老家农村$

他选择了留在郑州自谋职业&

)---

年$ 他开始到光彩市场摆地摊$卖

的是手链.耳饰和钱包$这些饰品

在光彩市场意外地俏销$很受年轻

人的欢迎&于是他决定自己办一个

工厂$进行生产&同时$他租下了火

车站饰品专业市场两个店铺$生意

火爆&

,&&)

年至
,&&,

年$他把店

开到了武汉.西安.石家庄.合肥.

哈尔滨等地$ 销售额突破千万元$

自己也攒下了第一桶金&

办公司!转型品牌特许
打拼中$他捕捉到消费者对高

端文化饰品非常渴望的需求带来

的商机$决定以品牌形象店为核心

传播传统饰品文化&

,&&*

年正月初八$ 雪狼湖第

一家零售店在德化苑陵街开业&截

止到现在$雪狼湖在全国各地已开

了
)&%

家店&随着张学友在全国巡

演音乐剧1雪狼湖2$一句)爱她$就

带她去看1雪狼湖23的广告语全国

风靡$)雪狼湖饰品(也被广大年轻

的消费者认可,

,&&$

年夏$赵光辉

在香港成立了香港雪狼湖国际发

展集团公司$蓄意开发国际市场,

业内人士分析$就目前中国的

饰品市场来看$石头记在全国开有

)&&&

多家连锁店$可算行业老大$

谭木匠有
.++

多家连锁店$能排第

二$而雪狼湖目前已有
)+%

家连锁

店开业$ 另有
)*-

家店已签约$准

备在
,++(

年开业$ 完全可排在第

三位,

带领雪狼湖海外上市
)别看他年轻$可他是个很有

思想的小伙子$如果说上市$雪狼

湖的资金还有所欠缺$但这种想法

是很积极的$值得推崇+ 也值得其

他企业学习+ (这是)中部企业融

资.并购及上市推介会(上$一位资

本市场的专家在接受记者采访时

对赵光辉的评价,

这位笑起来还很腼腆的总经

理说")今年除了要开设旅游文化店

和青春校园店之外$ 还计划到海外

为上市铺路,我们力争在
,++(

年成

为河南省发改委重点支持的后备上

市企业$预估
,++-

年$我们会达到

上市要求的财务指标, (而记者在

雪狼湖公司看到$虽然距离春节还

有一段时间$ 可赵光辉早把春节.

情人节的促销方案及广告宣传都

做好$并在部分门店开始推出,
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