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创富活动之餐饮沙龙

酒店老板
向您问计
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晚报记者 李珂

本报讯
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互动环节! 本周日 !

%

月
#

日" 下午
$

时到
&

时#

##

创富热

线请您到大学路与陇海路交叉口

西南角的 $清香园% 酒店参与讨

论&本活动不收取任何费用#无需

提前报名#届时您可直接前往&如

有任何疑问# 请拨打创富记者直

通电话
'!()"$*$

咨询&
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具体建议!没有经验的胡女

士可以选择第三种进货方式#寻

找代理商直接进货& 因为不会对

代理商的区域市场造成冲击#比

较容易拿到比出厂价高一点点

的价位#而进货量也不会要求太

多& 一些化妆品店在当地进货拿

的是批发价# 而你几乎是代理

价# 这样就有价位上的优势#可

以打更低的折扣# 张先生笑着

说'$打折对女人永远有用& %
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投资助手
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晚报记者 纪宇 实习生 安华
,

文 晚报记者 马健
,

图

创富行动理由
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具体建议! 自营店选址最好

在生活区附近# 避开与大商场竞

争& 但也不能过于偏僻#因此#靠

近小区的主要交通通道是首选#

最好能处在两个社区相交的地

方#步行
!&

分钟内就能到达& 一

个化妆品店的商圈半径一般是

!)))

米左右#就是说#住在这个

范围内的顾客会经常光顾# 并且

弥补由于大商场的距离感造成的

咨询和售后服务上的不便# 只要

得到消费者的信赖# 老主顾的比

例会相当高&

$小店的目标顾客群应当很清

楚#社区店的消费者肯定是居民#他

们出门的每天必经之地都能看到

你的店就是最好的宣传方式& %
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具体建议!可采用玻璃做外

墙#色调上以素色为主#如白色(

粉色等& 同时#店内座椅(清洁设

备也要保持干净和整洁#给顾客

一个好的视觉印象&

! 居民出门看到你的店就是最好的宣传"

��>��ABCD���� !""" �

*

+

! 要吸引女性眼球#装修得讲究"
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! 经营化妆品的进货渠道有
!

种"
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! 生手开店宜选加盟"
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化妆品店
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交
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路

$

交通路小学

$

小吃店

服饰步行街

$

服装店

铁路家属院

$

服装店 保全街
&

号院 保全街
'

号院 保全街
(

号院

$

公交站牌 世纪联华碧波园店 家属院

女子护肤中心
$

美发店
$

建华街小区

建行
$

酒楼
$

交通路
)%%

号院 五彩小区

文中介绍的

化妆品店

! ! ! !%

这家店靠近主要交通通

道"处在几个社区相交的地方#

! ! ! !

店内要干

净和整洁 "给

顾客一个好的

视觉印象#
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