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根据工作安排! 每周的星

期三都需要说点什么" 所以在

这之前! 就要特别留心咱郑州

发生了什么大家有兴趣# 最起

码是听起来不腻歪的事儿" 按

领导同志的真知灼见! 那就是

把平素里附耳过来才能开讲的

话!一瓢水地泼给大家" 哈!既

然是泼水!就必然有会成为$湿

人%的!如若以后捎带着了谁!在

此!老何赶早儿给您道歉了&

今儿说点咱郑州前两天发

生的事儿" 说是外地来了一批

$返券黄牛%! 最爱看报纸上的

广告! 只要发现哪家商场搞返

券销售! 不管你是 $买
!""

返

#"

%还是买 $

!""

送
!""

%!这帮

兄弟指定比导购员上班还照时

往商场里钻" 说来他们挣钱的

招数跟索罗斯差远了! 无非就

是$低价买进!高价卖出%$凑零

成整!白赚返券%之类"

商场搞返券销售的目的是

拉长消费者购物链条! 让你舍

不得到手的便宜!继续往下买!

甚至今年秋天就买了明年夏天

才穿得着的衣服" 然而!这帮据

记者说是统一穿白
$

恤的异乡

客! 愣生生地切断了这根商家

靠让利才编织的链条!所以!记

者一报选题! 我就盯上了咱郑

州商家的态度' 会不会像别的

城市那样杀声一片! 一如英国

对待得了口蹄疫的牛"

还好! 商家说商场是公共

场所! 不是私人领地! 不能对

$返券黄牛% 采取干预措施!只

能从营销方式上多下工夫!弥

补漏洞" 也许会有看官认为这

不是比房价久涨不落还大的事

儿!但对待经营上的空子!是怨

天尤人! 采取非常措施对自己

的利益加强保护! 还是把这样

的事情作为考量自个儿商业智

慧的一次机会! 我想能从中看

出一个城市的气度来"

其实!$返券黄牛% 来了没

什么大不了的! 这个世界很简

单!凡事儿多为对方想想!一切

都跟明镜似的' 拿出一套真正

让顾客不犯难#让$外人%难生

财的营销新模式!不就结了吗(

商城的墙还在! 商家的道很

正" $返券黄牛%给郑州商家出了

道考题!在$金九银十%的购物季!
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