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和谐的商

业 ! 离不开卖

场"消费者和供

应商的共同参

与!而如何打造

这一和谐的关

系!则考验着卖

场和供应商双

方#

我们把供

应商和零售商

的关系比作一

场你来我往的

乒乓 球 比 赛 !

而不同的供应

商 ! 都有自己

的技 术 特 点 !

在与卖场的博

弈之中 ! 你来

我往 ! 左推右

挡!好不热闹$

晚报记者 祁京
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实力型打法
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作为一个白色家电巨头!美的和卖场之间

一直有良好的合作关系! 目前为止没有和卖场发生

过重大分歧$
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智慧型打法
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创维与国美%永乐等卖场在企业资本性质

和成长经历上具有许多共同点! 在强强联合的道路

上一定会给同行许多有益的启示$

&'()#ijkl.mnopqrf*stu

vw*<(x+$%*y34+2*z{|.}~��*

�V�]o�TU�4����* �!�k6

��.��*��z�.���z�I���

�C��.����m�!O+ .¡¢tu*

£EF.¤¥IJK¦�§¨©ª.�«*¬

­®¯C

23 %&' ;?@A./01

!"#

精力旺盛打法
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休闲健身型打法
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海信电器名列中国电子信息百强第六位$

海信电器郑州分公司总经理李振晓是活跃在卖场舞

台上的积极分子! 用自己的努力推动着和谐的零供

关系$
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非常规胶皮打法
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格兰仕定位于&百年企业 世界品牌'!非

常重视和终端卖场的合作! 长年保持着和卖场紧密

的合作关系$
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暴力弧圈打法
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年是奥克斯成长的一年! 夺得了多

次空调的&最具成长性品牌'奖项$ 这得益于厂商协

作的良好关系!借助于卖场的整合$
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