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为 了 在 数 码 行 业 中 树 立 旗 帜 ，本
报 首 届 数 码 月 活 动 设 置 了“ 金 牌 门
店 ”评 选 环 节 。“ 金 牌 门 店 ”根 据 读 者
投 票 结 果 来 评 定 ，共 评 出 １ ０ 家 。“ 金
牌 门 店 ”的 评 选 参 考 的 因 素 分 别 为 产
品 规 模 、商 品 价 格 、服 务 水 平 、诚 信
服 务 等 。

另 外 ，7 月 20 日“ 金 牌 门 店 ”评 选
活 动 结 束 后 ，本 报 在 读 者 的 投 票 中 抽
取 了 参 与 奖 的 获 得 者 。 请 获 奖 读 者
于 8 月 8 日 之 前 到 郑 州 晚 报 一 楼 西 大
厅 商 业 卖 场 部 领 取 奖 品 。 现 将 获 选

“ 金 牌 门 店 ”名 单 和获奖读者名单公布
如下。

“金牌门店”名单

八方数码天然４Ｓ店
八方数码建文４Ｓ店
八方数码人民路４Ｓ店
国美电器德化旗舰店数码柜组
永乐电器二七广场店数码柜组
苏宁电器二七广场３Ｃ＋旗舰店数码柜组
五星电器亚细亚新概念旗舰店数码柜组
五星电器天龙大卖场数码柜组
赛博数码广场郑州数码港店
赛博数码广场郑州创新店

行家谈行家谈数码数码

纵情数码科技
尽享精彩生活

数码“金牌门店”评出 获奖读者名单出炉

本期嘉宾：八方数码采购总监 李纪参

2001年以前，郑州市场上销售的相机主要
还是传统的光学相机，现在这种相机已经不多
见了。也就是从那时开始，市场上开始出现数
码相机，当时数码相机的分辨率还停留在很低
的程度，一般以100万、200万像素为主，都是高
端人群作为奢侈品进行购买，销量非常小。到
2002年底、2003年初的时候，市场上数码相机
的机型逐渐丰富起来，消费者也开始认可这种
产品，销量逐步增大。

选择值得信赖的商家
数码相机行业发展从最初的起步阶段，经

过繁荣期，现在已经走向成熟，开始向高像素、
外观精巧、大屏幕、多功能等方面发展。可以说
数码相机已经从以前高档奢侈品走向普通消费
品。拥有数码相机能够给我们的生活带来无限
的乐趣，让美好的生活有更多的回忆。

数码相机行业与其他行业不同，由于核心
技术和制造门槛的限制，其品牌相对集中，仅有
10多个知名品牌。这些品牌的产品在外观、质
量、功能等方面多有雷同，只不过一些品牌更注
重宣传，知名度较高，消费者在选购时可以淡化
品牌因素，根据自己的实际需要进行选择。但
是一定要到厂家认证的专营店和大型卖场等有
质量、信誉保障的店面进行购买，因为数码相机
与一般的消费品不同，需要大量后续工作进行
配合支持，除了售后维修以外，还包括后续增值
服务，比如拍摄培训、后期照片制作、采风活动、
相片冲印、光盘刻录等。

不必一味追求相机参数
许多消费者在选购数码相机时有一个

主导观念，就是购买的数码相机像素越高越
好，其实也不尽然。一般情况下，500万像素
就能冲印出 8 英寸以上的照片，这对于普通
消费者作为家用已经足够了，没有必要一味
追求高像素。当然，如果经济条件允许，可
以选择高像素产品，冲印出来的照片质量确
实会好一些。

数码相机购买之后，一些消费者往往会舍
本逐末，把随机附带的使用说明书扔到一边，再
去找相关的数码相机拍摄技巧进行学习。其实
使用说明书就是很好的拍摄教材，消费者可以
仔细阅读，充分利用，肯定会对自己的拍摄技术
大有裨益。

另外建议使用数码相机的用户多备一块电
池和一张存储卡，以应对不时之需。在使用过
程中尽量不要接触到水，特别是海水。一旦机
器中进入海水，这部数码相机基本上就没有维
修的价值了。

晚报记者 冯刘克/文 吴琳/图
获奖读者名单

一等奖：１名，高档数码相机一部
杨新亮 137××××4236

二等奖：５名，名牌电风扇各一台
许鑫 139××××7000 李勇 136××××3996
王琪 135××××1127 金鹏 130××××1624
李梁 136××××2568

三等奖：１０名，空调被各一套
董胜利 139××××3208 楚鑫 130××××5811
雷祥东 138××××2276 李学会 135××××3450
秦海军 136××××0007任志勇 159××××8933
谭泽宁 134××××3832王 峰 132××××8311
王文涛 135××××8660许广伟 136××××9075

（一等奖由八方数码提供，其他奖品
均由五星电器提供）

郑州晚报首届数码月活动

助力暑促 提升卖场销量
7月份正值暑期，是数码产品消费的一个

高峰期。选在 7月份举办的郑州晚报首届数
码月活动无疑为数码产品暑促起到推波助澜
的作用。在数码月的带动下，各个卖场的数码
产品销量均有不同程度的攀升。八方数码郑
州分部总经理任黎涛介绍说：“我们组织了一
批特价机，特意在数码月期间投放市场，有力
地配合了活动开展。数码月期间，我们各个店
面的销售形势都很喜人，截至目前，7月份数
码产品销量达到 7000多台，许多机型的库存
已经卖空，预计本月销量将突破 1万台，与去
年同期相比销量提升了 50%。产品的销售热
点集中在价位较低的普通家用数码相机上。”

“希望数码月活动能够吸引更多的商家参与
进来，营造浓厚的数码消费氛围。另外，活动还应
增加与消费者互动的、有趣的环节，比如热销机型

低价拍卖等。”任黎涛对数码月活动寄以厚望。

引导消费 提供选购平台
黄先生是郑州财经学校的一名教师，平时

喜欢摄影，准备在暑假期间选购一台稍显专业
些的数码相机，看到本报的首届“数码月”活动
之后，觉得对自己选购一台合适的数码相机很
有帮助。黄先生给本报打来电话，希望本报加
强对专业单反数码相机的报道和介绍。

“数码月”活动不仅为消费者选购数码产品
带来了方便，还为消费者在数码产品使用方面
提供了指导。八方数码企划部经理崔捷表示，
目前，数码产品更新换代的速度正在加快，新产
品应接不暇，不断的技术更新和功能拓展也给
用户的使用带来更多挑战。许多数码产品因为
自身的特点，需要用户拥有一定的技术基础和
使用技巧。甚至有些时候，因为对数码产品众
多功能的不了解，造成许多功能的闲置，为用户

的使用带来很多不便，数码月活动的意义也在
于为消费者提供这方面的指导和服务。

规范竞争 展示企业形象
2008年是中国奥运年，数码市场非常热

闹，借此契机很多数码厂家都推出了一系列新
品，让市场再度热闹起来。其中数码相机和笔
记本电脑等产品无疑是主力军，这些产品纷纷
在今年进行大幅度的硬件升级，性能得以增强，
功能得以延伸，甚至兼容更多的特色应用。赛
博数码广场数码港店店长王伟说，消费者对这
些数码新品需要有一个认识的过程。数码月活
动起到了一个展示和推介的作用，让消费者在
较短时间内深入地了解这些数码新品。

金牌门店评选是数码月活动的一个重要
环节，很多商家对此表示欢迎。希望通过此次
评选了解自己在消费者心目中的位置，找出自
己的薄弱环节，以便在以后的工作中进行加强。

“数码月活动无论对读者还是商家
来说，都是非常有意义的。在引导消费
和规范市场竞争方面起到了很好的作
用。希望郑州晚报能把这样的活动坚持下
去，每年都在7月份举行一次，形成惯例，形
成品牌，扩大影响，为商家营造一个有序竞争
的环境，提供一个展示优秀企业的平台。”本
报首届“数码月”活动推出后，许多商家均表
示该活动对促进行业发展具有一定的积极
意义，希望能够将活动延续下去，形成一个固
定品牌活动，每年定期推出。

为了助力7月的数码暑促，为消费者
提供一个了解、选购数码产品的平台，本
报在7月初推出首届数码月活动，目前已
告一段落。此次数码月活动内容包括数
码新品推荐、行家谈数码、数码产品金牌
门店评选和数码团购等。

晚报记者 冯刘克/文 赵楠/图
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