
“蕴通财富”服务企业
在当日签字仪式现场，据交行工作人员介

绍，交通银行致力于打造财富管理银行，主推
“蕴通财富”品牌。“蕴通财富”包括四个子品牌：
蕴通账户、蕴通供应链、蕴通财略、蕴通理财。

2008年，交通银行总行将把蕴通供应链作为
公司业务发展的重点之一，并根据行业特点、发展
前景及产业链的价值，将汽车、钢铁、工程机械、成
套设备、有色金属、石化、商业零售、家电、造纸等
行业列为2008年蕴通供应链重点发展行业。

蕴通供应链是交行围绕相关行业中的核
心企业，通过与国内大型物流公司开展质押监
管合作、与保险公司开展信用保险合作等方
式，为其上游的供应商、下游的经销商和终端
用户提供的融资、结算、风险管理等综合性金
融服务方案。

实现银行与企业双赢
交行大力发展蕴通供应链对企业、对银行

都具有重要意义。在供应链中，竞争力较强、规
模较大的核心企业往往因其强势地位，给上下
游企业造成巨大的压力，而上下游配套企业恰恰
大多是中小企业，又难以从银行融资，结果导致
资金链十分紧张，整个供应链出现失衡。蕴通供
应链解决了中小企业的融资困难，它与传统贷款
方式不同，供应链金融服务不是看单个企业的资
质规模和财务报表，而是更加关注其交易对手和
合作伙伴，关注整个产业链是否稳固，这样就使
更多的中小企业能够跨入银行的融资门槛，有利
于中小企业的做大做强。对核心企业而言可以
加快其资金流转，促进销售规模扩大。

对银行而言可以有效防控风险，拓展优质
中小企业客户群，实现结算资金体内循环，提高

综合收益。蕴通供应链将核心企业及其上下游
企业的业务集中在交行办理，一方面提升了对
重点客户的服务水平，另一方面由于交行牢牢
地嵌入到核心企业的供应销售网络，提高了核
心企业对交行的依存度和退出成本，从而巩固
了与核心企业的银企关系。

创新银企合作模式
据了解，此次签约的郑州日产汽车销售金

融服务网络协议是蕴通供应链汽车行业解决方
案在郑州日产的个性化运用。该协议是交通银
行总行授权交行郑州分行签署的总对总协议。
根据协议交行将向郑州日产全国范围内的近

60家经销商提供3亿元的意向性授信额度。银
行为经销商开立期限为 6个月的银行承兑汇
票，为经销商购买郑州日产品牌汽车提供资金
支持。经销商将银行承兑汇票项下所购商品车
质押给交行，将销售款存入交行后，交行释放等
值商品车。郑州日产对汇票项下的车辆承担回
购责任。该业务开展后，郑州日产经销商每年
将获得相当于 6亿元的资金支持，不仅解决了
日产经销商融资困难，而且加速郑州日产资金
周转，扩大其销售规模。

郑州日产汽车销售金融服务网络协议的胜
利签订，创新了银企合作模式，实现了银企共
赢，对推动我市汽车行业发展具有重要意义。

牵手郑州日产 发力汽车销售金融服务

交通银行“蕴通财富”助推银企双赢

7月28日，郑州日产汽
车有限公司、交通银行股份
有限公司郑州分行关于建
立郑州日产汽车销售金融
服务网络协议签约仪式在
中州假日宾馆成功举行。
交通银行郑州分行梁玉珍
行长、郑州日产汽车有限公
司郭振甫总经理和郑州日
产经销商出席仪式。仪式
首先由交行郑州分行单增
建副行长和郑州日产郭振
甫总经理分别致辞，接着交
行工作人员介绍了郑州日
产汽车销售金融服务协议
主要内容，最后隆重举行了
签约仪式。
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