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提速背后的高速“崛起”
对于泰康市场地位的迅速上升，泰康人

寿河南分公司总经理王小平认为更多的是水
到自然渠成。

“泰康的超常规发展，与河南经济这些年来
一直以两位数高速成长，城乡居民收入水平提
高，监管环境非常有利于保险业发展有关，当
然，总公司在资源、政策等各方面的战略支持也
非常重要，河南历来是泰康系统内的‘重镇’之
一，总公司自然期望较高。”王小平告诉记者。

事实上，在泰康人寿的发展战略中，专业化与
创新一直倍受重视，其董事长陈东升有一句名言：

“创新就是率先模仿”，曾在业内引起不小反响。
正是基于对创新的重视和独特理解，泰

康权衡大势，确立了大力发展银保业务的战
略思路。尽管今年以来证券市场不景气，但
凭着与建行、农行、工行、邮政储蓄银行等的
深度合作，河南公司的银保业务依然取得了
较快发展，成为系统内的排头兵。

而更让王小平放心启动新一轮发展的，则
是经过几年的基础建设的“厉兵秣马”，河南泰
康拥有了一支日益成熟、热情高涨的队伍。

“前几年，我们遇到了一个平台期，规模
一直在十六七亿元的平台上徘徊，而事业要
前进，首先需要队伍意志的统一，因而，前期
我们在基础建设上花了很大心血，比如，规范
管理、流程再造、员工素质的提升，以及企业
文化的塑造等。”王小平说。

实际上，也正是对这些看似“虚”的东西
“实”做，而对业务等看似“实”的东西“虚”做，
在管理层反复不断的强调、坚持、实践带动
下，员工也经历了一个由抵制、怀疑到自我反
思，最后强化认同的过程，企业战略意图得以
有效贯彻执行。最终，企业顺利度过了“磨
合”期，迎来了一轮新的发展高潮。

做有影响力的保险企业
做有社会影响力的企业，无疑是河南泰

康的更高追求。对于河南泰康的未来发展，
王小平有着清醒的认知。

“需要明确的是，不能靠一时、一个产品、
一个机遇逞英雄，而是要靠强大的组织制度、
人才体系等来保障，企业未来才能平稳发展，
因而，接下来完善架构和平台建设、培养人才
等将是我们最重要的任务，这是做长久企业
的必须。”王小平认为。

另一个重点则带有巩固、“消化”已有成
果的意味，即继续在内涵式发展上下工夫
——一个兰考县，一年银保收入上千万元，充
分说明市场潜力之大。

因而，进一步强调业务品质和效率，比
如，提高网均产能等，将成为着力点。不过，
这远非王小平期望的全部：“企业规模壮大
了，注定要承担相应的社会责任，我们以前在
捐款等公益活动上做得不少，反响也不错，今
后更要注重社会影响力的发挥。”

刘露

河南保险大家庭再添新的生力军。7月26
日，永诚财产保险股份有限公司河南分公司正
式宣布开业，这是我省成立的第 19家财险公
司，同时我省保险公司数量已达38家。众多保
险新主体的进入，也在加速着河南保险业的发
展。中原保险行业迎来新一轮的“抢滩”浪潮。

据了解，永诚保险于2004年9月10日获中
国保监会批准开业，总部设在上海，注册资本
10亿元人民币，由中国华能集团、中国大唐集
团、中国华电集团等12家大型电力企业集团和
产业投资集团共同发起组建。随着河南分公
司的开业，永诚保险在全国已拥有22家省级分
公司，三级机构已达95家。

永诚财产保险股份有限公司总裁孙元彪
表示，河南是电力资源大省，电力能源的优势

明显，正好与永诚保险的战略发展目标相吻
合。挺进中原，是永诚保险实现全国战略布局
中一个非常重要的棋子，而河南经济的持续快
速发展、丰富的矿产资源和水利资源也是吸引
其入豫的重要原因。

据介绍，河南保险业连年快速发展，始终
走在中西部前列。今年以来，我省保险市场
继续保持较强的吸引力，新增省级保险分公
司 6 家。目前，全省已开业的省级保险分公
司达到 38 家，全省共有保险公司分支机构
4315 家、专业保险中介法人和分支机构 325
家、保险兼业代理机构 6824 家，保险从业人
员超过 19万人，是全国机构数量和从业人数
较多的省份之一。

晚报记者 来从严/文 吴琳/图

长城保险二次增资近10亿
近日，长城保险资本金从 4.8亿元增至

14.075亿元。此次增资是长城保险成立以
来第二次增资，新引入资本金近 10亿元，创
下同期开业寿险公司单次增资最高纪录。

2007年 1月，长城保险注册资本金从 3
亿元增至 4.8亿元。此次增资近 10亿，就现
在的业务规模来说，偿付能力充足率水平接
近600%。长城保险总经理朱仲群表示，公司
已定下打平、盈利、上市的中期发展目标，充
足的偿付能力，为公司中期发展目标的实现
提供了持续动力和支持。 孙瑾

新华保险举办讲座回馈客户
新华人寿保险股份有限公司成立于

1996年 8月，成立初期注册资金为 12亿元，
截至 2007年 12月底，公司总资产约 1500亿
元，连续11年位居同行业前列。从累计保费
规模和总资产衡量，新华保险为中国第四大
寿险公司。

新华保险河南分公司自成立以来，坚持以
人为本、服务社会的经营理念，恪守稳健经营、快
速发展的经营方针，围绕先育人才、后卖保单、建
设业界道德水准最高的专业寿险公司的战略目
标，秉承“为客户寻找赔付的理由”的理赔理念，机
构铺设迅速，业务超常规发展，取得辉煌业绩。在
新华保险50亿元红利派发之际，新华保险公司将
于8月2日上午在河南人民会堂举办大型心理健
康讲座，特邀请旅美心理学家、首席心理健康专家
尹璞教授与大家进行交流。 郭艳芳

中原保险迎来新“抢滩”潮
永诚财险正式挺进中原，我省保险公司数量已达38家

今年上半年，我省保险业再次实现大跨越，共实现保费收入298.04亿元，同比增长70.46％，保
费规模仅次于广东、江苏、上海、北京、山东等5个发达省市，保险规模一举跃至全国第6位，居中西
部地区之首。这是日前从河南保险机构传出的最新统计数据。

据了解，2007年河南保险业实现保费收入323.6亿元，庞大的市场为保险业提供了发展的舞
台。从2002年到2007年，5年时间全省保费从100亿元跨越到了300亿元，保险业总资产增长超过3
倍，达到601.2亿元。

泰康人寿 做有影响力的保险企业
泰康人寿河南分公司悄然提速，跨入寿险大型分公司之列，某种意义上也是保险业影

响与日俱增的一种体现。

河南保险跃入全国六强
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定期寿险适合四类人买
保险专家指出，根据定期寿险的特性，

这类保险适合四类人群购买。
定期寿险又称“定期死亡保险”，在合同约

定的期限内，被保险人如果因意外或疾病导致
死亡，保险公司将按合同规定给付保险金；如
果被保险人在保险期届满时仍然生存，保险合
同终止，保险公司不再承担给付义务，也不退
还所缴保费。

据保险专家介绍，定期寿险具有两大特
点：一是保费低、保障高。定期寿险是一种
消费型保险，与储蓄型寿险相比，在保险金
额相等的条件下，其保费要低得多。二是可
以自由选择缴费期限。定期寿险保障期限
一般分为 1年、5年、10年、15年、20年、30年
或约定保障至规定年龄，投保人可根据自己
的保障需求自行选择，不少定期寿险还可按
规定延长保障期限。

保险专家说，定期寿险是纯粹意义上的
保险，具有较强的保障功能，比较适合四类人
群购买：一是收入不高而保障需求较高的
人。二是事业刚刚起步的年轻人。三是新兴
企业的员工。四是私人企业的合伙人。 倪子

保险资讯

保险动态


