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鼎级阵容献礼
预约有礼

参加更有多重惊喜
本期一日游，特由大地装

饰多名高级主任设计师亲自
为您提供顶级服务：以超强的
阵容、精湛的水平、丰富的经
验，领先业界的综合能力，为
您展开一场高水准的家装盛
宴、助您完美家装。

在一日游活动中，您可通
过公益性的家装课堂、参观8套
1∶1实景样板房、施工工艺解
剖室、上万平方米材料展厅等
环节，了解家装常识、策略，有效
规避行业黑洞，亲身感受装修新
风尚、悉知流行趋势、新材料、新
工艺、轻松识辨工程优劣，快速
正确选取到称心装饰材料。

现场签单 畅享多重优惠
一、来即送精美礼品；团

购客户还有机会参加零利润
征集样板房活动。二、现场交
定金1000元以上，现场抽取消
毒柜、微波炉、电饭煲，中奖率

100％。三、装修工程直接消费满三万：即
可参加满万送千重磅优惠活动；在 8月 8
日～28日签单，还可在满万送千基础上，
再送价值500～1000元特惠券。

活动最终解释权归大地装饰所有。
一日游时间：
每周六、周日上午9：40准时开始
活动地址：东建材大世界精品广场4

楼大地·梦工场 电话：67068222
花园路新闻大厦天福座12楼大地装

饰 电话：65582802
免费直通车：紫荆山人民会堂大门

口，上午9：00发车 电话：13938494965

退房可获110%倍购房款，给客
户以保障

“现在，市场观望情绪比较严重，这包括老
百姓和开发商的共同观望。老百姓观望的是房
价是否还会下降，现在购房是不是最佳时机？
而‘110%倍付购房款’，实质是一种保本回购策
略，保障购房者的本金安全和收益，外加10%的
最低增值收益，以此打破客户观望的心态，给客
户以投资的信心和保障。”一位资深业内人士分
析了该策略的营销目的。

据该项目销售人员介绍，由于该销售政策
刚出台，外加大势环境的影响，市场反应还不是
很强烈，但是来现场咨询的客户意向都比较强，
非常认同这种保障，几乎每天能够成交一两套。

在卖方市场下，营销不是难题，但是在目前
市场较冷的形势下，就对营销策略提出了更高
要求。有权威人士表示，在目前的市场环境下，
正确的策略就是最好的广告。市场迫切需要一
种保障收益、自由进出的投资模式，以解除观望
症结，解决客户的“心病”，可以说江山商界

“110%倍无理由退房”，是基于这个策略思想的
一个产物。

据了解，现在购买江山商界写字楼客户，不
含B座江山公寓，均可以在签订正式购房合同
时，签订购房补充协议，补充协议规定客户满3
年时，可以选择退房，届时开发商将按照原购房
款的1.1倍支付给客户，并负责房产过户。

这种销售方式确实消除了购房者的后顾之
忧，但是在法律上，它是否行得通呢？针对该协
议的合法性，有关律师表示，该协议是在平等互
利的基础上达成的，与主合同具有同等法律效
力。购房者无须担心房价的涨跌问题，如果房
价下跌，选择退房不仅能收回本金，还能赚取
10%的补偿。此外，作为现房出售的江山商界，

购房者此间可以无偿使用3年。

无理由退房不具普遍性，
江山商界是例外

“无理由退房”对客户来说，毫无疑问是一
个消除购房者顾虑，使其拥有充分保障性的获
利方式。但是，“无理由退房”的销售方式就此
即可以推广实施吗?就此，江山商界营销负责人
胡素芹表达了自己的看法。

“无理由退房不可能具有普遍性，江山商
界是个例外。我们项目之所以能够实施

‘110%倍无理由退房’，首先得益于经三路房
产的抗跌性，从大势上讲，写字楼产品增值幅

度都在 5%以上；其次就是经三路的成熟度，经
三路被称为中原华尔街、是郑州市的财富大
道，沿街的金融机构鳞次栉比，交通银行、工
商银行、招商银行、浦发、中信实业、广发、光
大、兴业、平安等十余家银行和保险证券机
构，都在经三路两侧点兵布阵。正如某金融机
构负责人所说，‘进军中原，首选郑州；进驻郑
州，必选经三路’。”

胡素芹认为，任何产品都必须注重自
身的功能， 不能超越产品之外。江山商界
实施“无理由退房”的另外两个原因就是对
产品本身的自信，以及其背后公司品牌的
强力支撑。

据悉，江山商界定位于低密度写字楼，力
求塑造一种别墅级办公空间，花岗岩立面，9
层 3 部电梯，108 席配置 200 余个智能车位，
10 米挑高大堂，3.4～4 米层高，2.2 米超宽走
廊，所有的努力皆为打造一种人性化的空
间。而作为开发商江山房产，乃河南仅有的
6 家国家房地产开发一级资质企业，14 年开
发面积近百万平方米，拥有着雄厚的开发经
验和先进理念。

针对此次推出的销售政策，江山商界销售
人员列出了一个详细的置业计划表：一个面积
为 100平方米的写字间，单价 6000元，总价 60
万元。3年后客户提出退房，开发商将支付 66
万元，可多收益 6万元。另外，若是投资客户，
按照现在保守租金每天每平方米1.2元计算，每
年可收租438元，年收益率7.3%，加上退房收益
可达10%以上。

“我们这种模式，具备股市中的‘自由进
出机制’，但比股市稳定，房产的保值和增值
会得到充分体现。”销售人员的话语里充满
着自信。

从小在城市边缘地带长大的我，工作已
经5年了，一直住在一室一厅的房子里。刚
开始由于工资低，对生活居住的要求仅仅是
卧室能摆得下张床，客厅能够坐下两位客人
就足够了。工作5年来，同事常常劝说我买
房买车，可是买房不是随便买块板，买车毕
竟不是买块铁。虽然去年在房地产火热期
间也想过买套属于自己的房子，但那时候的
房价实在是太高了，不适合购买。因此，买
房的事情就只能缓一缓。

不久前在街上接到了一张购房宣传
单。仔细一看，有楼盘正在推出十套特价
房，而且价格十分合理，也在可接受的范围
内。于是，拥有房产的想法开始在大脑里不
断徘徊。

7月 22日上午下了场雨，天气比较凉
快，中午吃过饭后比较悠闲，于是决定和老
婆一起抱着儿子去看看这个楼盘。刚走到

售楼部门口，一位销售员主动走到我的面
前，有礼貌地问道：“您好，欢迎光临，请问有
什么可以帮到你的？”于是我回答道：“请问，
有90平方米左右的两房吗？”也许是来的路
上过于心急，老婆已经是满脸大汗的，而且
细心的销售员也发现了，并说道：“宝宝睡着
了，到售楼部的大沙发上坐坐，凉快一会，我
给你详细地讲讲吧！”我说了声谢谢后跟着
销售员一起到了洽谈区。

在之后的交谈过程中，我一直把我的经
济情况和销售员进行了说明，而且也说了整
个郑州北区的楼盘都逐个看过了，就是没有
找到适合的房子，希望她能够为我量身介绍
一套房子。我还说其实自己要求并不高。
主要是因为老家是东北的，买房和父母一起
住。父母很怕冷，想要带暖气的房子，小孩
刚满两岁，马上该上幼儿园了。我现在和老
婆在科技市场上班，平时太忙没时间带孩

子，如果能找到上学方便的小区，那是再好
不过的了……这时候销售员微笑着说
道：“您来得正是时候，我们小区内有省
实验幼儿园的分园，双气配套，而且现在
刚好推出仅十套特价房，性价比很高，不
正是您的理想选择吗？98.99平方米全朝
南又方正的户型，对你们一家几口来说再
适合不过的了。经过销售员不断细心耐心
的讲解，这个小区正是我想要的。这时候
我可爱的宝宝突然醒了，于是我便摸着宝
宝的鼻子说道：“宝宝，这里以后就是我们的
家了……”

交完定金后，销售员还不断地向我说明
合同条款的所有权益。这让我十分满意，至
少让我明明白白地买房，安安心心地享受。
其实拥有自己的一套房子是我一直以来的
心愿，现在心愿终于实现了。我终于有了属
于自己的家了。 私营老板 周叶青

有一朋友，因为要结婚，计划买房，问
我，哪的房子好。

我反问他，怎么才叫好，商量半晌，得
出结论，只要适合自己，就是好的。

适合自己，因素有很多。离单位近、
离双方父母家近、房价适中、最好是双
气、物业管理得跟上，综合起来看，我认
为就是暂且把品位抛到脑后，花最少的
钱，办最大的事。

经过深思熟虑、千挑万选，中原西路
和西环路口的某楼盘成了那个朋友的首
选。由于近期房价小幅下滑，再加上他
能言善辩，最终以一个他自认为合理的

价位和开发商签订了一套 90 平方米的
购房合同。随后的几天，售楼部、银行，
银行、售楼部，忙得不亦乐乎。所有购房
手续办完了，朋友说：“房价和面积都适
中，挺合适的，虽然离自己父母家远了
点，但离未婚妻家挺近的，而且离未婚妻
的单位也不远，交通也挺便利的。唯一
不如意的地方就是周边环境太嘈杂，由
于离环城路比较近，过往车辆太多。但
总体看，还是满意的。”

的确，年轻人买房，不能好高骛远，经
济实用最重要。头几年，郑州的房价还
不像现在让人“望而生畏”，身边的朋友

买房一味地图面积大，你买 180 平方米
的，我买 200 平方米的，现在他们大都为
当时的冲动后悔，虽然按现在的市值

“虚赚”了一把（房子不卖，就不能叫赚
钱），但住上几年后，问题全出来了。“实
际上，参加工作没多久，经济实力不是
特别强，面积大了真是浪费，物业费高
得不得了，打扫起来也头疼，房子买来
是住的，不是用来炫耀的。”一个买了
210 平方米复式的朋友说。

忽然想起了电影里的一句台词，略微
地改动一下：“只选对的，不选贵的。”

公务员 金凤

购房满3年，可无理由选择退房，按照原购房款的1.1倍支付给购房者

投资江山商界，风险或为零？
“110%倍无理由退房，投资零风险”，近日，

一条醒目的广告宣传画出现在位于经三路与
农科路交会处东南角的江山商界写字楼项目
花岗岩外立面上，引起不少过往行人的注目。

“这是我们现阶段推出的一个销售政策，
客户购买写字楼在与我们签订购房合同时，签
订一个购房补充协议：购房满3年时，可以无理
由选择退房，公司按照原购房款的 1.1 倍支付
给购房者，确保客户物业保值增值，真正实现
零风险购房。”江山商界写字楼项目一位负责
人对其销售策略作出如是解释。

晚报记者 梁冰

明白买房，安心享受


