
车型 指导价 优惠价 优惠幅度
狮跑2.0L手动两驱 GL 15.98万 14.98万 10000元
狮跑2.7L自动四驱 GLS 23.88万 22.88万 10000元
马自达6 2.0L AT豪华 18.98万 16.78万 22000元
马自达62.3L轿跑 23.98万 20.78万 22000元
08款雨燕1.3炫乐型MT 7.48万 7.38万 1000元
08款雨燕1.5炫锐型MT 8.18万 7.58万 6000元
06款远舰GL豪华版MT 12.28万 11.28万 10000元
新旗云1.5-MT 标准型 4.98万 4.70万 2800元
07款轩逸1.6EX舒适版 14.18万 13.58万 6000元
07款轩逸2.0 XL致酷版 18.28万 17.78万 8000元
新皇冠2.5 Royal 真皮版 32.00万 30.50万 15000元
新皇冠3.0 Royal 真皮版 36.10万 34.60万 15000元
F3白金版1.5驾驭型 6.68万 5.78万 9000元
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家轿智能旗舰 奇瑞A3颠覆袭来
2007年伊始，以最新欧洲流行风格和工艺

为标杆制造的第三代家轿成为汽车市场的风向
标，市场占有率不断增加，已逐渐呈现替代前二代
家轿的趋势。随着以奇瑞A3为代表的“家轿智能
旗舰”新车型陆续面市，品牌和产品线竞争实力
的全面提升，已成为中国汽车市场的夺目亮点。

奇瑞A3是一款为年轻时尚消费群体量身
打造的精致家庭轿车，其可堪称第三代家庭轿
车的经典之作。在空间、动力和配置方面都有
上佳的表现。笔者了解到，奇瑞公司已于近日
启动“同庆奥运 奇瑞A3‘油’奖预订”活动，在
全国范围内已开始接受预订。 胡扬林

奇骏登陆中国 即将落户东风日产
日产奇骏和丰田RAV4何时才能国产？这

一直都是消费者关注的热点话题。但最近种种
信息表明，新一代奇骏落户野心勃勃的东风日
产已成定局。在城市SUV市场上，这无疑是一
颗“重磅炸弹”，新一代奇骏一旦面市，势必将改
写本田CRV独霸天下的局面。

相比于上一代奇骏，新一代奇骏拥有的三
大优势：智能化四驱 4X-i驱动系统，超大灵活
的行李空间，高品质感的人性化内部设计。据
相关资料，2000年~2007年间，奇骏累计销量共
达到了61.5万辆，其销售最多的一年达到了6.4
万辆，平均年销售量也达到5.4万辆。 胡扬林

迈腾售后保养全新升级
日前，一汽-大众经各地经销商对外宣布，

自2008年7月11日开始，迈腾保养周期及相关备
件价格同时出现新的调整，此举措推出进一步提
升了迈腾这款实力车型的性价比和市场亲和力。

据了解，调整后的迈腾首保仍在7500公里
进行，且免工时费和材料费，但对于消费者比较
关注的燃油滤清器、火花塞、空气滤清滤芯等重要
备件的更换周期都有了大幅度的延长。其中燃油
滤清器的首次更换里程由3.5万公里调整到了5.5
万公里，间隔周期也由3万公里调整为6万公里，
延长了整整一倍。而空气滤清滤芯和空调花粉滤
芯也各增加了1万公里的首次更换里程，间隔周
期更是实现了1万到2万公里的延长，备件价格和
保养工时费也都有了不同程度的调整。胡扬林

赏车、看比赛 消夏新体验
晚上 7时整，“消夏休闲赏车夜”活动正式

开始，富达汽车广场已是座无虚席，工作人员为
前来参加活动的客户准备了丰盛的水果及美味
的烤肉，当然，冰爽的啤酒在这样一个难得夜晚
也是不可少的。大家兴致勃勃地交流着，孩子
们在这里无拘无束地嬉戏着。席间由富达诚诚
工作人员自编自演的文艺演出博得了现场观众
阵阵热烈的掌声。在演出间隙，大家纷纷簇拥

在富达诚诚展厅内欣赏凯美瑞、雅力士车型的
魅力，十几位准备购买凯美瑞的消费者还围坐
在一起商量准备团购事宜……

20时许，北京奥运会中国男篮对抗德国男
篮的比赛正式开始，赛场上一张张我们熟悉的
面孔，一次次有力的进攻，一次次有效的后场阻
断，一次次精彩的头球入篮，整个现场被中国男
篮奋勇拼搏的精神所感染，掌声、呼声一浪高过
一浪，宛如一团被点燃的火焰跳跃着沸腾着。

快乐购车形势还将继续
车主张先生高兴地对记者说：“我还是第一

次和这么多朋友们在一起观看比赛，大家同为
丰田车主有许多共同之处，有的虽然是第一次
见到，但大家很快就融为一体了，特别是今晚中
国男篮的出色表现，更让我们无拘无束的释放
激情，我觉得这就像一个团体、一个家庭，我喜
欢这个家。”应邀前来赏车的刘先生也表示：“今
天赏车是个十分快乐的过程，认识了很多‘志同
道合’的朋友，还享受到优惠的购车价格，真是
一举两得啊。”

郑州富达诚诚汽车销售服务有限公司总
经理冯新午表示：“这样的活动可以更好地凝
聚车主的品牌忠诚度，而且车主之间口碑宣传
的效果已经占据我们日常销售的很大一部分
比例，所以我们做好现有车主的增值服务就是
开拓市场的新契机。这样的活动我们会一直
坚持下去，让更多的车主享受到丰田超值的服
务乐趣。”

喝啤酒、吃烧烤、看中国男篮挺进八强

快乐元素一个都不少
富达诚诚汽车广场“消夏休闲赏车夜”第二阶段圆满结束

尽管已经立秋，尽管晚上有了些凉意，
可在这个夜晚我们依旧感到热血沸腾……
8月16日晚，由郑州晚报联合富达诚诚、富
达丰田、富达雪铁龙三家汽车销售服务有
限公司主办的“消夏休闲赏车夜”在富达诚
诚汽车广场举行，活动现场近百名广汽丰
田车主及其广丰车型爱好者赏车、喝啤酒、
吃烧烤，并一同观看了当晚北京奥运会中
国男篮顽强挺进八强的精彩赛事。

晚报记者 陈娴 文/图

整车利润下滑 服务竞争加剧
中国汽车市场发展

到今天，消费者的需求已经逐渐
摆脱了单一的功能性需求，开始向象征性
需求和情感性需求转移。所以，新车才会这样层

出不穷地上市上市再上市。与此同时出现的当然是
老款车型的降价，这是车市发展的必然结果。本周内
各经销商处的优惠力度仍然有加大的势头，不少车价
已经探底，如此看来，整车利润的下滑也会带来汽车服

务市场的竞争加剧。淡季即将过去，想出手
的消费者应抓住这最后的机会。

晚报记者 陈栋
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