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第一地产·独家

“截至目前，已有30多家开发商报名参展，
其中包括商业和住宅。住宅方面大小户型都
有，可以满足不同需求的消费者，不过此次展会
最显著的特点就是各家开发商均推出了相应的
优惠。”第十二届郑州住交会组委会负责人介
绍，“招商工作已接近尾声，将于本月底盛装亮
相。”

据了解，本届展会自7月底启动招商工作，
引起了社会各界的关注，各房地产企业积极报
名参与，经过组委会“准入制”的筛选，鑫苑、绿
地、名门、利海等郑州品牌开发商均悉数参展，
且在展会现场有优惠推出，为购房者创造一个
品质楼盘的民生购房节。

随着房地产行业发展的日趋成熟，“民生地
产”的概念逐渐浮出水面，民生问题也得到政

府、开发商及购房者的高度关注。在房地产行
业，所谓民生，就是以老百姓居住的真实需求为
依据，以价格、建筑品质、节能环保、设计创新等
方面为考量元素加以核定。本届展会敏锐地把
握住了行业这一热点，将“准入制”的考核标准
定为民生楼盘的表现要素，但凡最终出现在第
十二届郑州住交会展会现场的都是走在行业前
端的民生楼盘，它们能更好地代表郑州地产行
业的发展水平，宜居性突出。

从郑州首届个人购房展到第十二届郑州住
交会的筹办，郑州住交会已经成为房地产行业
的品牌展会，得到购房者与开发商的高度认可，
正如河南老街坊置业营销总监白伊剑所说：“郑
州晚报的展会经验已经很足了，值得信赖。”因
此，该公司旗下的原盛国际与卢浮公馆在第一

时间报名参加展会。
其实，品牌展会的核心竞争力不仅在于展

会现场参与楼盘的数量与品质，还有与展会同
步进行的活动纷呈。郑州住交会期间的活动一
向令市民叫好，如去年秋季举行的第九届郑州
住交会，世界第一高人鲍喜顺与市民在展会上
亲密接触，少儿绘画大赛、单身派对等活动让人
们记忆深刻。

回忆代表过去，如今第十二届郑州住交会
开幕在即。据透露，本届展会上的活动也同样
精彩，如“我爱我家”少儿绘画大赛、中原住宅户
型设计大赛颁奖大会、2008 民声地产沙龙等，
让房地产业内人士与消费者全面参与，所以这
必将是一场全民共享的地产盛宴。

晚报记者 王亚平

“我爱我家”绘画大赛：
让心中的家跃然纸上

本月底，来到住交会现场不仅可以与
心仪的房子亲密接触，驻足良久，还可以
寻找我们内心遗失的梦幻童真。“我爱我
家”少儿绘画比赛是与第十二届郑州住交
会同步进行的重要活动之一。届时，孩子
们将用绘画作品表现他们心目中的家，或
美轮美奂，或充满奇异色彩，充满想象力
与发散思维的孩子们将给我们一个不同
的家。

所谓民生地产，关注的不仅是成年人
的居住习惯，给孩子们一个健康成长的环
境也甚为重要，孩子们用绘画将内心的真
实想法跃然纸上。这不仅是住交会现场
气氛的烘托，更是给开发商一个了解少儿
居住需求的契机。

“我爱我家”少儿绘画比赛将于8月30
日上午 9 时 30 分正式开始，凡是构图饱
满、色彩鲜艳独特、内容符合主题、富有童
趣的作品都有可能获得奖品。据了解，比
赛将根据年龄分成小学二年级以下的儿
童组和小学二年级以上的少儿组，每组分
别设置一、二、三等奖，现场有专家进行点
评与颁奖。

购房市场新生力量“80后”：

我想有个家
当火车开入这座陌生的城市，那是

从来就没有见过的霓虹，我打开离别时
你送我的信件，忽然感到无比的思念，
看不见雪的冬天不夜的城市……陈楚
生的这首《有没有告诉你》唱出了众多

“80后”的心声，而如今这群备受社会关
注的“80后”已进入了主流消费群，最大
龄的“80后”已经28岁，当他们在这座城
市中感受孤独、寂寞、成功、喜悦的时
候，“奔三”的年龄让“80后”发出了最大
声的呼喊：“我想有个家”！

购房市场新主力：“80后”购
房者渐浮水面

今年 28岁事业已小有成就的赵先生已
经连续参加了两次晚报看房直通车活动，在
上周六看房后他向记者道出了自己的心得
和体会：“我毕业后先在北京工作，后又到
上海的一家外资企业，现在又来到了郑州
开了一家小型的广告公司。我目前的收入
在郑州应该算是中上等，目前最强烈的愿
望就是购买一套住宅来安居乐业。”赵先生
的感觉是，郑州的房价相对其他发达城市
还是比较适中的，自己已经工作近 10 年了，
家属还在上海，马上也准备来到郑州，过来
之后小孩也要考虑上学问题，没有房子怎
么行？据赵先生介绍，在他的朋友圈子当
中，像他这样常年在郑州工作、目前有一定
经济基础准备购房的人大概有数十位，他
们时常结队出去“淘房”，买房时首先要看
的是房价，而后是位置。赵先生还告诉记
者，在未参加看房直通车前自己已经把市
区及其周边地区的楼盘看了个遍，住房是
一生的大事，安居才能乐业，目前他已看中
了一家小户型的项目，并交了定金，正式合
同马上就签。

据网上一份调查资料显示，由于“80后”
出来工作年限为3~5年，储蓄不多，因此购买
能力有一定限制，一般都是父母给予房款首
付，由自己交月供供房，而自己完全独立交付
全部房款的购房“80后”中只占10%。

“80后”购房现象引关注：小
户型供求比例增高

从郑州上半年公布的户型销售情况来
看，上半年郑州市的住房供应结构发生了很
大变化，小户型的比例进一步提高，大户型的
比例进一步减少。

不管从市场上反馈的数据来看，还是从
朋友身边获得的信息来说，“80 后”购房现
象都应该引起我们的关注，种种迹象表明，郑
州存在大量的小户型目标客户——“80 后”
等年轻一代的首次置业。

郑州一家在售小户型住宅热销项目的
销售部经理介绍，其项目位于农业路与花
园路交会处，推出的住宅产品 53~88 平方
米的精装公寓，主要销售对象就是单身和
短期居住的年轻人或者小家庭，一方面可
以解决现在的住房问题，享受周边的便利
生活；另一方面可以在将来二次置业的时
候把现在的住宅用来投资。周恩华说，在
目前郑州市场还没有呈现明显回暖的情况
下，他们的产品在上半年的销售中一直名
列郑州房地产市场前茅，就是因为他们的
产品客户群就是以年轻客户和投资客户为
主，许多来这里购房的客户并不考虑价格
的高低问题，主要考虑投资的回报率，而郑
州国贸的地理位置在上一些品牌商家的加
盟，所形成的花园路商业圈将会产生巨大
的投资回报价值。

一定程度上，“80 后”置业者的住房刚
性需求不管市场情况如何，他们都想有自
己的一个家，同时也是支撑郑州楼市回暖
的重要条件之一。而选择小户型产品，在
满足自住需求的同时，更降低了巨大首付
的压力，因此在不降低生活质量的前提下，
购置总价低的小户型，自然是这类置业者
的首选。 晚报记者 李志敏

民“声”沙龙、绘画大赛、民生看房路线……

一场关注民生的活动精彩纷呈

即将于本月底启动的第十二
届郑州住交会传承以往展会的精
髓与品质，8月28日到现场，感受
到的将不仅是品质楼盘的恢宏气
势，还有“我爱我家”少儿绘画大
赛的梦幻童真，律师、验房师组成
的购房咨询团的专业化，甚至可
以参与民“声”沙龙，大声说出你
对住房的诉求。

届时，一场高品质、专业化的
郑州住交会将在奥运之后重新点
燃市民的激情。 晚报记者 王亚平

住交会前夕，最令购房者关注的活动恐怕当
属“民‘声’沙龙”，该沙龙区别于以往所有的高端
对话，参与这次论坛的主要嘉宾为购房者，只要
你愿意说出自己的心声，只要你对民生地产有着
旗帜鲜明的见解，均有可能成为论坛的主角。

伴随着房地产民生时代的来临，政府、开发
商、消费者都有着绝对的发言权，然而在地产业
的发展进程中，往往会忽略老百姓的真实需求与
愿景，关注民生即意味着关注老百姓的衣食住

行，因此以“民生购房”为主题的第十二届郑州住
交会将开创一次绝无仅有的民“声”沙龙，户型设
计、建筑品质、节能环保、人居环境等民生楼盘
的主要考量因素将被购房者具化和量化。

与住交会主题一脉相承的除了民“声”沙
龙，还有已经启动数周的民生看房直通车。该
看房路线所途径的每一个楼盘在人居方面均有
着鲜明的特色，或户型设计创新化，或人居环境
较为优越。

“郑州房地产行业将会呈现怎样的态势发
展？现在该不该买房？”每天，第十二届郑州住
交会组委会负责人接到的热线电话中，人们最
关心的莫过于这个问题，这与购房者时常发出
的“哪个楼盘质优价廉”的疑问一样令人焦心。

从去年底至今，全国楼市呈现疲态，购房者
持币待购，与开发商展开了持久的心理博弈，然
而与全国一线城市不同的是，郑州楼市有着自
己的发展轨迹和特征，并未出现如一线城市楼
市所表现出来的大幅下降，这就使购房者一味
地持币待购显得并非理性。

实际上，近期多个楼盘的销售情况，已经表
明自住需求在逐步释放，特别是有优惠活动推
出的项目，更是掀起了购房者的热情，因而人们

相信秋日郑州房地产销售将可能被激活，住交
会就是打开缺口的一个契机。

为了给开发商和购房者勾勒一个更为清晰
的地产走势，住交会期间，本报将邀请全国著名
地产专家和学者，就奥运之后的楼市发展予以
专业化的猜想，就房地产业发展中遇到的问题
作以探讨和分析。

该不该买房？何时买房？买怎样的房？这
些让迫切需要住房的消费者百思不得其解的问
题，或许住交会上就可以解决。

郑州住交会的专业，不仅体现在对行业发展
动向的敏锐把脉，还在于为购房者提供的专业化
服务。展会期间，以多名律师、验房师组成的购
房咨询团也将给逛展者带来专业化的指导。

民“声”沙龙：关于民生地产有想法就可表达

奥运之后的楼市猜想：给迷局以专业指引


