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进入8月，王刚就一直在做比较，新房的装
修马上就要竣工，剩下就该买家具了。

“房价太高，买完房兜里的钱已经不多了，
只对房子进行了简单的装修，本想在路边小店
买些便宜的家具，但妻子说家具即使一月买一
件，也要到有保障的大卖场买个放心。”从7月
学校一放暑假就开始对各个家居卖场进行考
察，但却是越考察越拿不定主义，王刚说：“以前
只听说在欧凯龙、中博家具等地方购买商品有
保障，但在考察时还发现了如华日家居、全友家
私、红苹果家具等近10家专门的家居旗舰店，
这些店面不仅装修得非常好，里面的员工素质
也非常高，现在不知道究竟是在大卖场购物好，
还是在独立店更能享受到质优价廉的服务？”

其实，和王刚一样犹豫的人不在少数，消费
者对于大卖场的熟悉，和对家居品牌旗舰店的
新鲜，让他们在抉择时显得犹豫。

市场不景气，独立专卖店异军突起
“家居建材行业一直竞争十分激烈，但 10

年来从没有过今年这样残酷的竞争。”欧凯龙家
具连锁执行总裁吴大伟指出，家居建材行业应
该算是“偏门”行业，但就是这样一个“偏门”行
业，其竞争程度和那些“正门”行业一样激烈。

“今年上半年不少商品物价都在上涨，家具
行业的成本更是上涨了 20%，特别是随着红星
美凯龙等企业的进驻，整个市场的消费力，没有
提高，但顾客却在不断分流，这些都标志着家居
建材卖场的利润会越来越薄。但这并不是说这
个行业没有前景了。就像股市迟早是要涨的一

样，只要掌握了要领，抓住了机会，在市场低迷
时积蓄力量，一旦市场兴旺起来，就会赚得个盆
满钵满。”南方家私河南大区经理周双一和吴大
伟持相同的观点，他说：“今年一下子涌现出的
几十家独立家居专卖店，就说明了大家还是非
常看好未来市场的。”

8000 多平方米的华日家居旗舰店就是在
不少人对家居行业普遍看“跌”的大环境中开业
的，而且紧随其后一溜排开业的还有红苹果、高盛
美舍、赖氏家具等5家家居旗舰店。河南省商业
协会一位负责人强调说：“各家品牌旗舰店纷纷在
行业冰点时切入市场，迅速攻城略地，正应了一句
名言：只有倒闭的企业，没有倒闭的行业。既然行

业存在，就一定有优秀的企业，只不过有的扛不住
退出了市场，有的则趁机崛起而已。”

“任何行业都不可能长期处于快速发展时
期，家居行业是否处于低迷状态，并非某个新开
市场的招商遇到阻碍、某个品牌 3天未签一单
这种表象所能反映的。企业的生存状态只有身
在其中才知晓，旁观者永远只能见到冰山一
角。”郑州大学讲师王刚伟这样评价家居旗舰店
的不断涌现，他说：“只要社会还在发展，经济还
在增长，家居行业就算低迷到了谷底，也阻挡不
了‘景气品牌’涌现，因为人们永远离不开居住，
家居消费永远不会消失，好品牌终将是人们的
首选。”

家居卖场稳如山，专卖店异军突起

家具风光明天无限好，谁家？

外资渠道下沉 国产领地“受侵”
在一、二级城市攻城拔寨取得明显领先优

势的外资彩电，正酝酿突袭被国产彩电把持的
三四级市场。据记者了解，包括三星、三洋、夏
普、索尼在内的外资彩电近期纷纷调整在华市
场策略，加大对三、四级市场的扩展力度，随着
外资平板电视渠道的纷纷下沉，三四级市场又
将添加新的变数。

调查公司 GFK的数据显示，目前，三、四
级市场国内品牌则占据着主导地位，海信
(15.35% )、TCL(13.15% )、康佳 (11.67% )、创维
(10.89%)几乎占据了 50%的市场份额，而外资
品牌中最好的三星也只有8.83%。

而中国电子商会预计未来10年中国三、四
级市场彩电的需求量将近 1亿台。显然，各个
品牌都不会放过如此大的市场。

“市场蛋糕不够分。”中国家电产业资深观
察家刘步尘认为，三洋电视的市场走势不好，是
其转向三、四级市场的主要原因。而夏普是在
占领了一、二级市场的同时，将自己的势力范围
扩展到三、四级市场。虽然二者性质不同，但外
资品牌已瞄准三四级市场已是不争的事实。

“2006 年国美的国产彩电市场份额达
55％，但 2008 年初外资彩电市场的份额接近

70%，民族品牌失去大半壁江山。河南国美电
器总经理刘昆预计，外资彩电品牌会联手通过
国美电器这一平台展开价格攻势，一改以往只
走一、二级市场的策略，陆续进入民族品牌最
后的领地——三、四级市场，这对中国的家电
企业来说无疑是巨大的挑战。

国产称，外资并不是“自建渠道”
渠道优势一直是国内品牌抵御外资品牌

的利剑。然而，外资品牌的渠道变革会给国内
厂商双重压力：一方面是大家电连锁的渠道扩
张帮助外资品牌进入三、四级市场，另一方面
则是外资品牌自有渠道下沉，提升了品牌认知
度。对于国产来说，关键是如何来面对这种现
实？如何在有限的市场中，继续保持强势的生
存动力？

对此，海信电器郑州分公司总经理李振晓
指出，外资品牌只是将渠道做得更细，实际上
还是通过代理商进行销售。外资平板企业在
认知度以及市场经验等方面还存在欠缺，同时
平板电视产品在三、四级市场的普及尚需时
日，因此短期内并不能冲击国产品牌的地位。

外资品牌在一级市场，通过牺牲品质和功
能进行低价竞争，市场份额取得了一定提升，

然而缺乏市场后劲是其不可忽视的弱点。郑
州TCL电器销售有限公司总经理胡学军认为，
在二、三级市场由于渠道布局远远落后于国产品
牌，目前TCL等国产品牌保持六成份额。

目前，国产品牌电视机在三、四级市场仍
具有强势地位，2007 年三、四级市场国产彩电
市场占有率达 80%，据创维电器河南分公司总
经理文安德介绍，尽管外资品牌市场拥有着品
牌和技术的优势，但是在三、四级市场认知度
以及市场经验等方面还存在欠缺，因此，建立
优势还需要时间。

目前，外资进军二、三级市场存在着很大的
阻碍是面临着售后服务、物流跟不上的缺陷，康
佳集团河南公司总经理寻燕的观点是，这对于
任何一个企业来说，都是足以致命的问题。

“我们也有自己的优势。”长虹电器郑州分
公司总经理耿开华表示，在城乡市场上，长虹
等国产品牌苦心经营多年，已初具本土品牌优
势。对在三、四级市场上与外资品牌电视的较
量上，长虹颇有信心。

海尔郑州分公司彩电部经理左栋表示，外
资早就已经进入二、三级市场，不过不成规
模。在二、三级市场，外资品牌最为缺失的就
是售后服务，在这方面，海尔显然做到了最好。

继三洋电器、三星电子宣布将把三、四级甚至五级市场作为重点市场来开拓，加大投入和
改革现有渠道之后，夏普、索尼等外资平板品牌宣布转战三、四级市场的目的是想把其在一级
市场上的“战绩”复制到尽可能多的市场中去，这对中国的家电企业来说无疑是巨大的挑战。

晚报记者 吴绍超

外资平板剑指二、三级市场，海信、创维、长虹、TCL等不在意

风云变幻，国内彩电巨头笑吟吟
朱言辣语

事件：波导再亏2208万元
8月23日，波导股份发布的中报显示，上半年

同比下降39.32%，净利润再次亏损2208万元。
点评：老牌国产手机厂商在国内市场几乎

已失语，图谋复兴的波导在上半年再亏2208万
元，预计三季度波导股份主营业务将继续亏损，
而要实现全年扭亏为盈的经营目标，已经变得
遥遥无期了。

事件：九阳股份跌幅近8%
九阳的股价近日持续下跌，26 日跌幅近

8%，已跌近上市以来最低水平。
点评：九阳股份下跌的主要原因是不断遭

到挖掘上市公司黑幕的财经专家学者夏草的质
疑，上半年九阳豆浆机的销售量竟然远远超过
了这家公司的全年产能，因此，招股说明书存在
低报产能欺骗融资的可能。

事件：诺基亚位列投诉榜首
根据 315 消费电子投诉网消费者投诉分

析，诺基亚占投诉总量42%，位列投诉榜首位，
高于第二位摩托罗拉近35个百分点。

点评：随着手机市场增大，手机质量问题日
益严峻。今年上半年51个手机品牌遭到投诉，
99%投诉者尚在三包期内，投诉问题主要集中在
产品质量和售后服务两方面。另外通话质量差、
音量小、自动关机、黑屏、死机等投诉率也较高。

夏装忙打折 秋装忙上市
虽然炎热还未散去，但“秋意”却都已经在

各大商场里呈现，一些轻薄型秋装开始陆续上
市，与大打折扣的夏装同台争艳。部分品牌秋
装已经打出八折的特惠，而现在买夏装是最划
算的时候，本周末一些个别品牌折扣将打到二
折，赶快去淘自己的宝贝衣服吧。

晚报记者 谢宽 实习生 童聪
活动时间：2008年8月28日至31日
活动内容：鄂尔多斯新品九折、夏装七

折；购蓝豹秋冬套装西服送蓝豹袜子；顺美
夏装七折；马亚诺夏品买一送一；黄熊熊夏
装八折；金狐狸夏装八折；ONLY 三至六折；
巧帛五折；E-world 夏装五至七折；淑女屋夏
装六至七折；百丽全场六折，秋季新款八点八
折；法鳄夏装一件八折、两件七折。

活动时间：2008年8月29日至31日
活动内容：金盾服饰二至五折；鳄鱼 T 恤

39元至89元,裤子79至118元；洛兹五折；利郎
买多少送多少；猛世隆、恒源祥五折；虎都、龙
达飞三折起；杉杉裤子 130元至 160元、T恤 60
元至 100元、西服 100元至 500元；老爷车 80元
起；南极人65元起；步云、琴曼50元起；罗蒙满
200送200。

活动时间：2008年8月30日至9月14日
活动内容：秋装“九折”特惠；VIP 双倍积

分 ；世 界 一 线 男 装 CANALI 入 驻 ；意 大 利
PAUL&SHARK 五折；在大商新玛特金博大店
当日累计购物满 3000元、2日内到正弘单次购
物满 2000元享受“积分 1+1”；单笔满 1000元
凭购物凭证，猜对灯谜送礼品；购物赢取梦想
大奖 ；名酒、月饼展销。

活动时间：2008年8月29日至31日
活动内容：金利来男装夏装七折；迪克诗

曼夏装 100 元当作 200 元花；依文夏装五折；
乔尼威顿夏装五折；巴布豆夏装五折起；小猪
班纳夏装五至六折；卡莎梦露夏装六折；好孩
子童装四点八折；比其夏装五折、特价低至
100 元；欧珀莱满 550 元送新 AP 运动套装+新
AP30ml美白水；尚珍阁五点五折……

活动时间：2008年8月28日至31日
活动内容：杰西四折起；LEE二折起；厚福

黛儿三折起；皮尔卡丹一折起；梦特娇三至五
折；法派一点五折起；加伦士60元起；帕萨蒂尼
50元起；苏格兰飞人80元起；淘帝、海辰、贝贝、
雀太郎、米奇妙二点五折起。
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