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如果说在刚过去的两个月中，大
商集团悄然完成了两场“恋情”的话，
那么9月3日在大商新玛特郑州总店
举行的新闻发布会，就不如说是一场
甜蜜的“爱情秀”。

大商集团郑州新玛特购物广场有
限公司董事长皇甫立志在新闻发布会
上作了表白：对前正弘国际名店总经
理李宏强这样的人才垂涎已久。皇甫
立志表示，进驻这两家店不仅是“拿下
场子，拿下品牌，而是拿下团队”。收
编商业人才，为开拓新店打好基础才
是大商的深意所在。
晚报记者 冯刘克 许琳琦 实习生 童聪/文

晚报记者 吴琳/图

大商集团河南大玩“对对碰”
许昌鸿宝百货、正弘国际成大商新店

加速布局 灵活发展新店
随着进驻正弘国际名店和许昌鸿宝百货，

大商集团在河南的店面达到了 13家。这 13家
店面遍布郑州、新乡、许昌、漯河和开封。

皇甫立志表示，大商新玛特郑州总店将在
本月正式开幕，近期还签下了绿城广场旁边龙
源名都国际店面，这家店面将包括常规百货店、
超市和电器，另外还有新的店面正在商谈中。

总之，今后3年郑州将开到10家店，大商旗下的
麦凯乐、千盛百货等商号都将引入郑州。

谈到店面拓展，皇甫立志认为大商的优势
在于“商号多，业态多，发展模式灵活，非常善于
利用当地成熟的商业资源”。

大商正弘国际名店和许昌新玛特鸿宝店无
疑成功地“利用当地成熟的商业资源”，这两家
店均是当地的高端百货店，经营状况良好。在
皇甫立志看来，这两家店的共同之处是商场规

模较小，面对日益激烈的商业竞争和冲击，他们
顺应了商业发展趋势，选择了强强联合，成为航
空母舰舰队的一部分，从而形成合力，脱离了孤
立无援的境地。大商也从中得以品牌延伸。

两家新店 大商的加法运算
鸿宝百货是许昌当地较好的一家百货商

场，营业面积2万多平方米，共6层，是一家集百
货、超市、餐饮、休闲娱乐于一体的现代化百货商

场，定位为时尚百货，品牌组合好，经营状况好。
许昌新玛特鸿宝店于8月19日签约，9月1

日进驻，实行属地化管理，原有管理团队基本保
持不变，一线员工也基本维持原状。依托这家
店，大商旗下的麦凯乐、千盛百货、大商电器等
多种商号将陆续进入许昌。

1997 年开业的正弘国际名店在中原商业
发展中曾画出浓墨重彩的一笔。大商集团全面
收购正弘国际名店股权，7月15日签约，7月16
日进驻。

纳入大商集团麾下的正弘将继续走精品百
货的路线。明年年中，正弘将进行升级改造，调
整布局，扩大经营面积，陆续引进更多国际顶级
品牌，并提升服务档次。

对于这两家店的收购，大商都维持了其原
有团队、品牌优势和客户资源，实现了平稳交
接。避免了重新开新店所需要的人才储备、品
牌招商和客户开发。皇甫立志表示：“这完全是
做加法运算。”
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