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即日起，郑州晚报将全城征集
200 名具有真实购房意向的消费
者，他们包括：已经看好了房子，但
还未下定的准购房者；正在购房，
还未确定具体楼盘的准购房者，享
受由本报为他们精心打造的购房
盛宴——将于 9 月 25 日在丰乐园
大酒店举办的“郑州精品楼盘签售
会”。这些消费者除了享受意向购
买楼盘已经承诺的现行优惠之外，
还可以享受到该楼盘由于总经理
签名所产生的特有的优惠权利。
注意，总经理的签字，并非每个人
都可以拿到，只有经过报社或楼盘
核准并具有真实购房意向的消费
者方可在签售会现场拿到签名。
参加“签售会”的楼盘也是本报以
准入制为原则，为消费者精心选拔
出来的，具有市场影响力和美誉度
的楼盘。

晚报记者 卢志峰

参加本次活动的合格的购房者，除了能
在 9 月 25 日郑州精品楼盘总经理现场签名
售房活动拿到签名取得特别优惠外，同时还
可以参加由本报举办的现场抽奖活动。奖
项设置：一等奖：港澳 7 天游或价值相同的
数码相机一部（2 名），二等奖：品牌折叠自
行车（10 名）,三等奖：现金奖励 200 元（20
名），另设纪念奖若干名。可以说是好处连
连、惊喜连连。

如何报名呢？
郑州晚报将从本周起刊登签售会会员招

募的大版面自宣广告，“第一地产”专刊每周四
对总经理签名售房以及招募活动作全方位报
道，开通短信报名平台；同时，还将在新浪网、

商都房产网、聊宅网、中原楼市等网站显著位
置开设活动专栏，发布“总经理签售会”活动并
征集会员。

如果您已经是某一楼盘的意向客户，已经
看好了房子，正为是否下定决心交钱买房犹豫
不定；如果您正在购房，还未确定具体楼盘的准
购房者，由本报进行优惠推介，您不妨报名参加
这次签名售房活动，让本报再为您准备一道免
费的大菜。

如果您已是“郑州晚报购房俱乐部”的
会员，正持币待购，您不妨报名参加这次活
动，在活动延续期间抓紧时间选好您的目
标楼盘，赶上这班“民生特惠班车”，实现您
的置业梦想。

如果您还不是“郑州晚报购房俱乐部”
的会员，现在就报名参加吧，只要你有着强
烈的在近期内买房的愿望，同样可以成为这
次郑州精品楼盘总经理现场签名售房活动
的赢家！

报名方便快捷，举手之间，购房就省钱，省
钱则赚。以下任一方式均可。

1.短信报名: 参与者将本人真实姓名、所
购 楼 盘 名 称 、楼 号 、房 号 ，发 短 信 至
13526405170

2.电话报名: 0371-67655035
3.电子邮箱报名：将您的姓名，即将购买

的或意向楼盘名称、楼号、房号、手机号，填写
好发至5195088@163.com

由本报强力推动的郑州精品楼盘总经理现
场签名售房活动在业内透露后，开发商反响强
烈。他们普遍认为，该活动将为郑州楼市注入

“兴奋剂”，增强市场的关注度，增强消费者的购
房信心，提高楼盘的销售业绩，是打造“金九银
十”黄金售房季节的有效手段，对中原房地产市
场的健康发展有着不可估量的促进作用。

这次活动之所以引起业界欢迎，还有以
下原因。一是企业无需搭展台展架，现场资
金零投入。二是节省人力资源，仅总经理 1
人和几名销售人员即可。三是精准售房。入
场的准购房者必须是已经看好所购楼盘，是
持币待购的客户。四是促使快速成交。通过

签售会将持币待购的准购房者筛选出来，促
使其下定成交。五是提高企业品牌影响力。
活动推广期间，晚报将对参加的楼盘给予大
幅报道并有网络、电视、广播等媒体辅助宣
传，能够迅速提高企业的品牌市场美誉度和
影响力。六是企业与消费者共赢。本次活动
旨在搭建一个企业和消费者面对面迅速交易
的平台，对参与企业和消费者都有奖励，企业
和消费者在不同层面均得到优惠，是企业与
消费者共赢的舞台。

一位业内资深人士在接受本报对活动的
意见征询时说：这将是一次别开生面的活动。
其特色有二。一是总经理作为一个房地产企

业在组织管理和生产运行中的总负责人，具有
及其特殊的地位和权力，所以，但凡总经理“签
名”和“签字”的优惠，则具有鲜明的“独特性”
和“特殊性”。这和楼盘推出“普遍意义”上的
优惠在购房者心里有截然不同的意义和概
念。二是体现“民生”概念，房企老总亲自出
马，近距离面对消费者，拉近房企与购房者、房
企与市场的距离，倾听老百姓心中需求的声
音。同时，对楼盘进行再次优惠，让购房者的
房子买得更加物有所值。

目前，已有不少开发商给本报打来电话，
表达了参加郑州精品楼盘总经理现场签名售
房活动的意愿。

“签”售会打造“金九银十”

要特惠赶快“举手”报名

土地资源越来越紧缺，郑州的土地储备怎
样？上周四，郑州市土地储备中心举行今年首
次储备土地推介会，共推出9宗合计468.658亩
用地，其中住宅用地8宗合计451.32亩，占了此
次推介土地总量的96%。

当天的推介会，吸引了80多家房地产企业
的参与，包括平顶山、许昌等一些地市的开发
商。据悉，本次推出的 9 宗土地，分布比较均
匀，东西南北各区域均有分布，与去年 10月份
推出的地块相比，这次除了位于郑东新区的 9
号地块以及位于西区的 1号地、2号地外，其他
地块的面积均在50亩以下，相对较小。储备中
心工作人员表示，这些地块将在一两个月内逐
步进入市场挂牌出让。

尽管参与的开发商众多，但在当前国家持
续对房地产市场进行调控的背景下，开发商普
遍面临资金压力，不少开发商均表示，能否拿地
会慎重考虑，参会只是为了了解一下行情。据
介绍，在推介会后，对这些地块感兴趣的开发商
会实地去了解、考察，结合当前的市场形势，对
地块价格进行评估。这些地块随后将转入市国
土资源局土地交易中心，市国土局确定地块的
底价、出让方式等，预计一两个月将正式对外挂
牌出让。相关负责人表示，将根据这次地块的
出让成交情况，年底前还计划推出其他地块。

据统计，今年上半年，包括城中村改造土地
在内，共推出了 11 块住宅用地，面积 2512.857
亩，其中不属于城中村改造土地的其他建设用

地推出量非常小。而根据市政府的规划，今年
计划向市场投放的住宅用地为4470亩。

这么多住宅用地推向市场，会不会影响郑
州的房价呢？对此，业内人士表示，在国家调
控政策不断紧缩的背景下，郑州的开发商同样
面临着资金紧缺的压力，虽然此次推出的土地
只有 400 多亩，并不愁卖，但相比以往会难一
些。该人士分析，由于本次投放的土地量比较
小，加之这些土地要在一两年后才能建设完
成，因此，对当前的房价不会产生多大影响。

当天，郑州市土地储备中心也向与会开发
商发放了调查问卷，以了解其对郑州土地市场
的走势及对土地价格的看法，多数开发商表示
会谨慎购地。 晚报记者 袁瑞清

去年年初，曼哈顿广场“一周一层”的建筑
速度曾震惊了中原，我们称之为“郑州速度”。
而今天，从年初的破土动工，到 9月 9号的建筑
封顶，不到8个月的建设时间，升龙国际中心两
栋高达 30 多层建筑综合体便呈现在市民面
前，“一周一层”建设速度再次还原升龙的建设
奇迹，吸引了众人的目光。

9月9日，每天来往于大学路的李先生突然
发现，上班必经之地的升龙国际中心又长高了。

“年初还没有露出地面的庞大的建筑群，现在已
是高高耸立。 在郑州还很少见这么快的建设速

度呢。”工程师出身的董先生非常感慨。
就在董先生感慨之时，升龙国际中心工地

那边正是人声鼎沸，鞭炮齐鸣。开发商代表、承
建方代表纷纷到场。“在建设者们兢兢业业、坚持
不懈的奋战下，升龙国际中心2号地块1、2号楼
于今日圆满封顶。”在当天的封顶发布会现场，升
龙企业总经理刘榕表示，这标志着升龙国际中心
的楼体开发建设进入了一个崭新的阶段，再次彰
显了一个品质大盘和实力房企的卓越风采。

有专家分析，在 2008年楼市资金紧张论、
量减价跌论的形势下，升龙企业反而逆市飘红，

凭借优良的产品和不俗的企业实力，成为上半
年楼市销售冠军，更加促进了升龙国际中心的
建设信心。

据悉，位于大学路，规划建筑面积约120万
平方米的升龙国际中心，涵盖了商业、写字楼、
酒店、公寓、高档住宅等多种物业形态。营销总
监王海介绍：“这里不仅毗邻沃尔玛、世纪联华
等大型商业，而且与二七、碧沙商圈、古玩城相
邻，周边还云集郑大、郑州航院、黄河科技大学
等十余所名校，拥有得天独厚的地理、交通、人
文、配套等优势。” 晚报记者 卢林

下半年，400多亩土地将陆续出让
其中住宅用地451.32亩，占96%，对房价影响不大

郑州楼盘再现“一周一层”建筑速度

升龙国际中心楼盘周二封顶

特别的优惠献给特别的你

全城征集200名
购房“特惠”享受者

本报盛邀房产名企老总联袂登场，住交会后民生购房又一重大喜讯

第一地产·独家

孙昱 图

黄仁安：VIP 工 作 室
中原设计师设计总监

毕业院校：西安美术
学院，从业10余年，喜好经
典、雅致家居作品，生活有
点不按习俗行事。

设计心得：先把空间
关系安排好，再在满足功能
的基础上强调唯美效果；高

昂的材料不见得能创造出舒适雅致的未来，空间
的效果是一个综合复杂组织，需用心琢磨。

引领“私人化高端设计”
如今，个性化和人性化渐渐成为了别墅及

豪宅等高端客户真正的需求。素有“中国家装界
国家队”美誉并以高端家装享誉中原的业之峰装
饰，在郑州业界开创了“私人化高端设计”新概
念，为绿城高端客户带来了“私人设计专家”，让
高端家装更个性张显、轻松有趣，也更随心所欲。

设计说明：本案是郑东新区某高档小区的样
板房，受房产公司委托，为了
配合房产销售，做了一个大胆
的尝试，把看似不可能的事情
变成了情理之中的可能，本案
尽可能把空间往外延伸，风格
及气势尽可能强势，使业主能
感受到在家的权威，这就是王
侯将相的家。


