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大地装饰
“惊喜100%”

大地装饰这个双休日的
免费家装一日游活动，特由多
名高级主任设计师亲自提供
顶级服务：以超强的阵容、精
湛的水平、丰富的经验，为您
展开一场高水准的家装盛宴，
另有多重优惠。

您可通过一日游活动中
的家装课堂、参观8套1∶1实
景样板房、施工工艺解剖室、
万平方米材料展厅等环节，了
解家装常识、策略，亲身感受
装修新风尚，悉知流行趋势、
新材料、新工艺，轻松选材，助
您完美家装。

一重喜：光临大地·家装
梦工场，即送精美礼品。

二重喜：“惊喜100％”重
奖回馈：凡签单并交定金1000
元以上，均可参加抽奖，一等
奖：消毒柜；二等奖：微波炉；
三 等 奖 ：电 饭 煲 。 中 奖 率
100％。

三重喜：“满万送千让利
风暴”：装修工程直接费满三

万送 3000元主材券；满四万送 4000元、满
五万送 5000元、满六万送 6000元主材券，
以此类推。

零利润征集样板房：小区团购客户，可
参加零利润征集样板房特大优惠活动，以
签合同的前五套为准。

以上活动详情、细则，敬请垂询、光临。
活动最终解释权归大地装饰所有
垂询热线：0371-67068222/333
大地·梦工场地址：郑汴路与老107国

道交叉口东建材大世界精品广场4楼

“交房已有一段时间了，我们会在十一期
间选定家装公司正式装修，然后集中去逛逛
建材市场。”郑州市民赵女士对记者说。据
悉，像赵女士这样在双节期间装修、买建材、
买家具的消费者居多。而从北京龙发、上海
美巢、河南超凡等装饰品牌传来消息，近期上
门寻找装修的客户明显增加，秋季家装的热
潮也就此开始。

据新家园建材超市总经理霍明钦介
绍，从新家园大学路店的统计数据来看，客
流量已经基本恢复到 2 个月前的水平，而
为了迎接“双节”，新家园推出了大幅度让
利优惠活动，估计这又将带来一个新的客
流高峰期。

而红星·美凯龙家居生活广场的一位导购
员告诉记者，最近几天的人流量相比于前段时

间有了明显的回升，销售业绩也有所提高。红
星·美凯龙虽然一直在举办多种形式的文化活
动，但相比较而言，从上周开始，客流量增加更
是明显。

“由于传统的秋装高潮，以及双节在即，将
导致压抑太久的市场需求爆发。”据红星·美凯
龙郑州商场总经理周启晨分析，卖场销量的回
升会进一步快速升温，不仅销售高峰的时间战
线会拉长，甚至可能会出现短期“井喷”。因此
今年的家居卖场更要做足准备，迎接市场的长
期上扬态势。

据好易家建材商场总经理庞海涛透
露，今年的秋装高潮比往年都来得更早一
些，有很多消费者会在购买前期逛逛家居
卖场，等到大力促销开始就会促成大量成
交。因此，好易家从上个月末就已开始大

力度的促销活动。
从记者日前获取的信息得知，郑州绝大

多数的家居品牌都在出台各项优惠方案，而
郑州各家居卖场以及各建材品牌专卖店都在
积极制定“两节”的促销计划。郑州一线家居
品牌负责人均表示，要拿出今年最强的促销
力度来迎接秋装高潮期，为消费者量身订做
更多的优惠措施，并且要进一步加强服务意
识，这将进一步提升人气，消费者将得到更多
的实惠。

河南超凡装饰董事长王健分析，由于家居
企业受到2008年诸多不利因素的影响，很多潜
在消费被抑制，而在这个今秋，郑州前三个季度
家装市场积蓄的能量将会集中释放，预计消费
量也会同比增长很多。

晚报记者 熊维维
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