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“与中秋这样的节假日类似，我们在任何
一个节假日的准备都是很充分的，在河南市
场我们全方位的布局，涉及到战术上一系列
的手法、模式的创新，让竞争对手无法模仿与
超越！”河南国美电器总经理刘昆在接受记者
专访时一脸自信。同时他告诉记者：从去年
十一、元旦、春节等等直到今年的中秋小黄金
周，在历次节假日的大型促销活动当中，大家
都知道国美在不断出新招，而面对今年中秋
小黄金周，国美将再次进行创新布局，首先是
战略布局。在郑州市区，把门店化为三类：
一、核心商圈，二、次商圈，三、社区特色门
店。往年的促销活动都是统一的，而今年将
打出差异化，每一个门店的促销活动都是不

一样的，国美常讲领跑这个概念，打出差异化
的概念，就是让对手摸不透，无法全方位的跟
进，这是一种特色；其次是在门店布局方面，
我们在做好一级市场的同时，今年以中秋节
为起点，全面进入二级市场，在二级市场我们
启动的一个策略是旗舰店，以后在二级市场
开店都是以旗舰店为主，走出一条创新的模
式。正是在这种大的战略布局下，今年中秋
小黄金周的促销活动在筹备的过程当中，就
已经确立了差异化经营策略。因为，如果要
在市场上领跑，创新是最主要的。领跑，不只
是低价，而是不断的创新，拿出最好的促销模
式、产品和服务，让消费者得到的实惠真正落
到实处。

关注空调用户真正的健
康需求

空调在改善环境温度的同时，密闭的空
间导致各种室内环境污染的现象相继出现，
将空调与室内环境质量的问题更突出地摆在
了人们的面前。

此时，各种消毒、杀菌等健康概念的家电
应运而生，以概念误导消费者。对此，行业老
大格力空调一方面引导人们理性消费，另一
方面则把主要精力放在寻求改善空气品质的
有效途径上。

2004年，格力电器斥巨资兴建了全球空
调行业中独一无二的微生物实验室，专门研
究密闭室内环境中空调改善空气品质的应用
技术。该实验室由准备室、灭菌室、千级洁净
室、培养室和抗菌实验室5个部分组成，从细
菌的接种、培养、杀灭到抗菌效果的检测，一
应俱全。依靠先进的实验条件、专业的操作
手法和精密的实验设备，格力微生物实验室
一方面进行改善空气品质空调产品的研究开
发，另一方面对成熟的空调产品进行抗菌性
能检测，将真正对消费者健康有效的空调产
品推向市场。

目前，正是由于关注用户真正的健康需
求和依靠产品出色的防霉抗菌性能，格力

“绿”系列空调受到广大消费者的空前欢迎，
自上市起刮起了一股“绿”旋风。 鲁艺

“精品格力”系列报道

依仗充足而强大的资源整合能力，国美电器每逢节假日，便会高祭价格屠刀，在激
烈竞争的家电零售市场生生杀出一条独有的低价标杆，正因为如此，7年来，不仅让众
多中原消费者将“买电器，到国美，花钱不后悔”烙印在心底，而且，伴随着国美电器一系
列不断引领行业的服务大升级，也使得国美电器领跑中原家电市场更显刚性！本周末，
伴随着其南阳路店、安阳三店、驻马店旗舰店等三店同张，再次拉开“中秋小黄金周”价
格低走，产品、服务全面升级大战的帷幕!

晚报记者 吴绍超/文 吴琳/图

六大优势四大价值赢得市民喜爱

美的微波炉高端新品热
销我市

昨天，记者从国美、苏宁等家电卖场了解
到：随着“金九银十”家电销售旺季的到来，各
类家电产品的销售开始呈强劲增长势头，小
家电产品中，美的微波炉尤其突出，单店日均
销量都能达到十多台，其中 800元以上的高
端产品销量占 50%左右，成为小家电品类中
的销量明星。

据卖场负责人介绍，在 8月份开始上市
的这批美的微波炉新产品中，同时具备了六
大优势卖点：时尚外观、蒸功能、纳米银内胆、
黑晶全幅大平板、智能感应与爱心三秒功能，
其中后两个为行业领先推出。这些功能使得
美的微波炉烹饪更营养，清洗更方便，空间更
宽大，操作更便捷。

美的微波炉新产品分为“冠军中国”、“动
感中国”、“典雅中国”三大系列近 20款新产
品，这些新产品的零售价在 800元到 1600元
之间，产品“非常漂亮”，将2008年元素、中国
元素、时尚元素融入产品中，以红、蓝、金等作
为主色调。

令人心动的还有美的微波炉举行的“购
买美的微波炉，有机会约会跳水冠军”的活
动，谁不想跟郭晶晶、何冲等明星冠军见见
面呢？

现场购买美的微波炉的张先生向记者表
示：“美的今年的新产品确实很漂亮，功能方
面的突破也很多，真是既有内在美，也有外在
美。” 肖品 李红卫

日前，海信液晶模组二期工程顺利竣工，
新建两条大尺寸液晶模组生产线按期投产，
这也意味着中国第一条大屏幕LED液晶模组
生产线在海信实现量产。同时，应用海信自
主背光模组生产的42英寸LED液晶电视已开
始在河南市场批量上市，拉开了中国液晶电
视全面升级的序幕。

“从 2007年 9月 19日海信电视液晶模组
生产线一期建成，到今天模组二期工程顺利
竣工启用，目前海信整个模组生产区面积达
到 16000 平方米，其中洁净厂房面积 8000 平

方米，海信液晶模组年产能如期达到了150万
片的规划目标，2009年海信还将继续建设两
条液晶模组生产线，届时年产能将达到300万
片”。海信电器郑州分公司总经理李振晓说。

LED 液晶电视具有非常突出的功能优
势，首先，它采用自适应动态背光控制技术，
将整机运行功耗降低 30%以上，最低可达到
50 瓦，使用寿命可达 10 万小时；其次，LED
背光源不含铅和汞等有毒有害物质，是名
副其实的绿色环保产品；再次，它色彩还原
性非常好，色域宽，显示色彩丰富，动态对比

度达到 40000:1 以上，画面层次感分明，可以
完美呈现大自然真实色彩。

在河南二十多年的老品牌海信电视，发
展一直很稳健，专注于发展河南市场，液晶产
品在河南的市场地位日益强大，市场销量也
在 2007 年一举突破了 10 万台，销量翻番，其
大屏幕显示器、液晶电视，尤其是高清液晶电
视一直是现在河南市场的明星产品；今年8月
上市的海信42英寸LED液晶在不到一周的时
间里就形成了货源告急的情况，反映出其强
劲的市场态势。 晚报记者 吴绍超

百脑汇联手瀚视奇举办
全国电子竞技赛

百脑汇首届“瀚视奇杯”电子竞技节（赛）
于9月6日在百脑汇全国14家门店正式拉开
帷幕。本次活动的比赛项目为“反恐精英”
和“魔兽争霸”，并设置了高额奖金，单项最
高金额达到 3 万元，活动消息一经公布，在
各大城市电竞玩家内引起了强烈反响，各大
学校的游戏玩家争相到各地百脑汇门店报
名参加。

本次比赛将从9月6日开始报名，河南省
的报名地点在百脑汇郑州店。随后，上海、杭
州、南京、合肥、天津、长春、沈阳、郑州、西安、
成都、广州、厦门、哈尔滨将进行初赛和决赛，
胜出的选手将在 10月 23~ 26日在杭州进行
总决赛。初赛采取单循环淘汰制决出前8对
选手，进入各城市的决赛，每城市决选出CS
前2名与魔兽前2名进入杭州总决赛。 夏颖

■相关链接

国美通讯：“十项全能破记录”
一破，10万新品全出击：中秋期间，凭借

良好的厂商关系，国美通讯获取了市场 70%
的新品资源，30多款机型，10万部新品，创历
史新高；二破，500万像素手机跌破 2000元；
三破，导航手机跌破千元；四破，智能手机直
降 2000元。五破，高级别服务尊贵享受：中
秋节期间，国美通讯推出“本地购机 异地送
货”的活动；六破，特价手机放量卖：中秋节，
国美通讯推出的50万部特价机，知名品牌单
款手机最高降幅 50%；七破，10 万份大礼等
你拿；八破，销量破记录；九破，货运储备破记
录：团圆惠，国美通讯一次性采购30亿，备货
60亿；十破，门店数量破记录：6大区，48个分
部，1300多家门店，“家电卖场+专业连锁”双
业态运做模式，国美通讯创下了通讯行业渠
道霸主的神话。

关键词：回报
谈到中秋回馈，刘昆告诉记者：既然今年

我们拿出最好的最新的促销模式，大家都在
关注国美电器能否把最好的促销产品拿给消
费者以及国美在中秋节给消费者一个什么样
的促销活动？怎么样的实惠……在这里，我
可以负责任的告诉广大消费者，“三大措施保
障”让您今年中秋在国美买家电最实惠。第
一：新品首销郑州第一。厂家把最新、最好、
最优惠的产品放到国美，体现了对国美的信
任；第二，产品丰富度最多。今年我们调集了
所有产品的全品类，把最好的、最新的、最畅
销的产品拿来，放在展示区，把过去认为市场
将会淘汰的产品全部进行调整，我们不做下
市的产品处理，就拿最新最好的产品，消费者
最想要的产品，提供给消费者；第三，通过厂
家直降，国美的价格补贴，厂家的赠品，国美
的赠品，让消费者买到真正的，最实惠的产
品。我举个例子，某产品 7500元的售价，在
国美电器厂家直降 1500 元，国美价格补贴
500元，再加上厂家 300元的赠品，国美再给
300～500元的赠品，同时还有相应的返现活
动。这种促销模式，我们会全方位的执行到
位，并且一直到年底，我们在做促销的过程
中，能让消费者算清账、算明白账。不仅能让
你选购到最好的产品，而且也能让你拿到最
低、最实惠的价格。

“只有赢得消费者的根本信赖，才会永远
赢得市场！今年，我们会在服务上让消费者
在卖场内就开始真正做一回上宾。”刘昆坦
言：以往我们是让消费者在消费过程中享受
上宾的待遇，这次在卖场第一时间我们就让
消费者切实享受到上帝的感觉，不仅如此，我
们还要让每一位到国美购买产品的消费者感
受到的是一种团圆的感觉。为此，今年我们
全体人员在激励方面，在产品建设方面，在员

工誓师大会、立军令状方面，包括与厂家的座
谈会，包括每月月底对消费者 100%的回访，
通过厂家，通过消费者需求以及他们对国美
的期望值等等一系列的回馈，通过我们这些
对市场的调查，对产品的分析，然后全方位调
动厂家、员工的服务积极性，进而增强广大消
费者对国美电器的信任度，基于此，我们今年
自中秋小黄金周开始，投入到一线员工比往
年人数增加了5倍，这是历史空前的。
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河南国美电器总经理刘昆河南国美电器总经理刘昆

LED模组下线
海信42英寸LED液晶供不应供不应求求

LED液晶电视具有非常突出的功能优
势，首先，它采用自适应动态背光控制技
术，将整机运行功耗降低30%以上，最低可
达到 50 瓦，使用寿命可达 10 万小时；其
次，LED 背光源不含铅和汞等有毒有害
物质，是名副其实的绿色环保产品


