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婚庆嘉年华 体验一站式服务
9月的中秋，10 月的国庆，越来越多地被

新人选为走进婚姻殿堂的良辰吉日。位于
二七广场友谊大楼一楼的金鑫珠宝城，随着

“金九银十”的到来，其客流量和销售量近期
的增长幅度都达到了 50%左右。而更多的

摄影城也因预定的人数太多和过于集中而
不得不花费大量精力来安排新人们的拍摄
日期。

很多新人都有这样的愿望：想在最短的时
间里购置好结婚用的各项东西……从而腾出
更多的时间来享受结婚带给自己的喜悦。有

顾客曾经这样说：“要是能一下子把结婚用的
所有东西都买齐那就太美了！”

正是考虑到顾客的需要，金鑫珠宝特在中
秋期间与郑州苏宁电器、大中原摄影城联姻，
共同打造婚庆嘉年华，让每一对新人都能得到
意想不到的惊喜和实惠。

异业联盟 共创佳绩
这届家电、珠宝、婚照团购嘉年华，在9月

13～15日三天，每天免费放送500个高档环保
袋或洗化三件套，黄金每克最高降幅直达 20
元，家电7折还满千降百，摄影3～5折。并且，
每天一次抽奖项目，价值 5000元的大奖，价值
3000 元的二等奖，价值 1000 元的三等奖和其
余百分百得中的小奖。同时主办方在现场还
举办“百种商品1元起拍义卖会”，所得款项将
现场全额捐赠河南省残疾人联合会。“我们这
场 1 元起拍义卖的主题叫做：你我手牵手，同
念中国情！”金鑫珠宝营销总监郑立说，“希望
通过自身的努力，更多的人加入到我们的行列
中来。”

河南金鑫国际珠宝有限公司营销总
监郑立说，此次“联姻”的实质就是异业
联盟。所谓异业联盟，是指不同行业的
商 家 基 于 竞 争 的 需 要 组 成 的 合 作 联
盟 。 而 目 前 最 流 行 的 形 式 就 是 某 一 组
织发起组成联盟，联盟各商家给予联盟
会员一定的消费折扣优惠或礼品赠送，
发 起 组 织 以 某 种 形 式 给 予 联 盟 商 家 一
定 的 宣 传 作 为 回 馈 。 从 而 实 现 利 益 共
享，联合共赢。

顶级珠宝品牌龙泽润宝
进驻郑州

9月6日，香港顶级珠宝品牌龙泽润宝入
驻郑州，让中原财智精英零距离感受顶级珠
宝的至尊魅力。

龙泽润宝是以经营典藏级翡翠、钻石等
高端珠宝首饰为主的专业零售珠宝品牌，自
创立至今，龙泽润宝坚持用最为上乘的宝石
和材料，辅以精湛专业的产品设计及近乎完
美的加工工艺，成为国际奢侈品典藏文化的
推广者与引领者。龙泽润宝的品牌魅力高
贵、优雅、睿智、内敛，充分将中国古典文化与
国际潮流风尚完美结合，将尊崇不凡的气质
推向极致；让拥有者在奢华中典藏神秘内在
的丰裕，在辉煌中把握浪漫恒久的隽永。

刚刚开业的龙泽润宝中原旗舰店，已经
引起众多中原财智精英的关注。业内人士表
示，蜚声中外的龙泽润宝所带来的，不仅仅是
时尚简约的产品本身，更是产品对时尚生活
的精彩演绎。 晚报记者 唐善普 于琳娟

低价格成“直通车”竞争利器
新鲜的销售模式和低廉的价格很快就传

开了。“直通车”的负责人毛树清介绍，开业以
来，每天都有许多消费者慕名而来，每逢双休
天，大学城来的学生特别多。日出货量都在
30 至 50 副之间，这个数字还有不断攀升之
势。

毛经理告诉记者，低廉的房租，进货渠道
不同和严格的销售费用控制，就是眼镜超市的
价格利器。

传统眼镜店多选择临街旺铺，而“楼下”
租金比“楼上”平均要高出几倍甚至十几
倍。以二七广场附近 200 平方米临街旺铺为

例，年租金接近上百万元，每天光场地成本
就是几千元，还要加上水电、人工成本，以一
天销售 20 副眼镜计算，每副必须净赚几百
元才保本。佰联直通车眼镜超市选择不临
街的三楼做卖场，同样的面积，年租金仅十
几万元，成本一下子降了下来。直通车眼镜
倡导“无街铺经营模式”，目的是节约租铺费
用，让利消费者。

低价却不低质
消费者往往会对低价产品产生质量的

疑问。对此，毛树清表示，低价绝对不代表
低档次服务，眼镜超市全部聘请持有国家

验光配镜资格证书的专业验光配镜师，加
之世界顶尖的全自动电脑设备，彻底保证
了验光配镜质量。“毕竟消费者在配镜时并
不仅仅看中价格，更重要的是眼镜质量和
专业的配镜服务。眼镜超市低售价的主要
原因在于节省了众多流通环节和运营成
本，直接从厂家买断货品，使得成本大大降
低。”毛树清说。

据毛树清介绍，佰联直通车眼镜超市内，
钛架包括精工、宝姿、花花公子等高端品牌，也
包括一些价廉质优的国产品牌。据称，相比较
而言，他们的钛架便宜了将近四成，一些品牌，
更是比外面便宜了将近六成。

“百年老字号”上海吴良
材眼镜

对上海人来说，上海吴良材眼镜是一个
耳熟能详的著名品牌。消费者看重这个品
牌，不仅在于它具有悠久的历史，更重要的
是，在市场经济蓬勃发展的今天，上海吴良材
的员工没有沉湎于历史，而是在保持传统特
色的基础上，不断创新，注入新的血液，他们
正在为上海吴良材这个响当当的品牌重新书
写历史。2008 年 7 月 6 日，对于很多郑州人
来说这是个普通的日子，而对于上海吴良材
的许总来说是个特殊的日子，这一天他同这
个百年老店一起落户郑州。

上海吴良材在经历了饱受磨练的考验之
后，毅然大刀阔斧的进行了品牌保卫战。为
百年老字号开辟了一方净土。近年来眼镜行
业竞争异常激烈，而上海吴良材眼镜公司在
各地的销售却始终保持旺盛的上升势头，从
在上海开设第一家分店开始，到现在上海吴
良材眼镜已经在全国拥有300多家分店。由
此说明，一个品牌要在激烈的市场中站稳脚
跟，就要不断引导潮流，更新技术，搞好服
务。同样道理，一个“老字号”商店要永葆青
春，诚然离不开特色，但更离不开创新。众多
的人才，精湛的技艺，可靠的质量和周到的服
务使上海吴良材始终在我国眼镜业中保持龙
头老大的地位。这就是上海吴良材眼镜长盛
不衰给人们的启示。

据上海吴良材郑州店许总介绍，如今上
海吴良材已经成为蜚声国内著名的“眼镜医
院”，消费者在配戴眼镜时出现各种疑难杂症，
只要到上海吴良材那里就能手到病除，立刻
予以解决。 虎萌

上海吴良材郑州店地址：郑州市西大街
138号银座国际一楼（二七塔向东500米路南）

咨询电话：0371-66269689

艾搏健身本周五、周六好精彩
健身PARTY等你来

艾搏健身碧沙岗中原商贸城店本周五和
周六 18:20将邀请莱美中国培训师举办两场
不同主题的健身PARTY。

其中周五18:20活动的主题是“反恐精英
特别行动”，本场晚会您将以新颖的形式，来
领略最新一期莱美搏击类健身操课程
BODYCOMBAT37 的风采。它将中国武术、
泰拳、西洋拳击、空手道、跆拳道等结合在一
起，在注重锻炼耐力的同时提高全身的力量
和灵活性，并消耗大量卡路里，修整肌肉轮
廓，并能自我防卫。

周六 18:20 将以周末热舞狂欢 PARTY
的形式迎接 BODYJAM 第 46 期的正式登
场。它是最佳的音乐与动作相结合的课程，
将音乐与动作结合，把世界各地的舞蹈风格
糅合在一起，让每一个参与者都成为舞林高
手，通过健身获得快乐，在摩登的音乐声中
塑造体型。

两场晚会免费开放，同时还有免费的酒
水供应，您只需提前打个电话或前往预约，就
可得到一张免费入场券，度过一个大汗淋漓
的畅快周末。 晚报记者 唐善普 张爱霞

“超市模式”眼镜店
欲撼“老眼镜”市场

郑州佰联眼镜直通车平价超市已
经在郑州的闹市区悄悄开业一个多月
了。很多人都是在逛街时意外而惊喜
地发现了这一切。

大家发现的主要变化有两点。一
是“郑州佰联眼镜直通车平价超市”
店址是在闹市区，却把店面放在了三
楼。它的布局也有别于传统的柜台摆
放，而如超市一样，一排排的整齐祼放
着，顾客动手就可以试镜。特别让人
惊喜的是，这里的价格不一般，几十元
钱就可以配上一幅近视镜，而且相仿
价格可选度特别广，足足有上万种，相
比传统眼镜店丰富又便宜好多倍。低
价位成了这家眼镜超市最大的特色。

据了解，这就是“平价眼镜店”，主
要 消 费 对 象 是 学 生 和 老 年 人 。

晚报记者 虎萌/文 赵楠/图

金鑫珠宝中秋送大礼
跨行业缔造欢购传奇

为自己心仪的爱人买订婚首饰、爱人双双携手去影楼拍婚纱
照、为爱巢购置新款家电……定于十一结婚的新人们，不必再为婚
前的忙碌而担心，金鑫珠宝与苏宁电器、大中原摄影城中秋联姻，
共同打造婚庆嘉年华。让您体会婚庆准备一站式服务，体会激情
购物的酣畅淋漓。 晚报记者 虎萌

资讯快览


