
鉴宝预告
本周六晚报鉴宝活动特邀河南省收藏协会书画委员会副会长兼秘书长安顺、河南省文物鉴定专家李国灿为广大藏友免费鉴定。
主题：书画、瓷器、古玩杂项等 时间：本周六上午9：30～11：30
地点：紫玉仙馆（郑州市经六路与金水路交叉口向北100米） 咨询电话：0371-67655763

第一金融·互动

近年来，中国银行河南省分行
一直把支持中小企业发展作为战略
结构调整的重要内容来抓，坚持“有
保有压”政策。今年7月初，河南银
监局转发了中行河南省分行支持中
小企业的九项措施。国家银监会有
关领导在河南调研时，也对中行河
南省分行加强中小企业授信工作给
予了高度评价。
晚报记者 来从严 通讯员 吴全海 徐涛

针对河南中小企业“走出去”愈来愈多
的金融需求新特点，中行河南省分行不只是
想为中小企业提供贷款这么简单，而是根据
不同的企业“一事一议”，提供一套完整的解
决方案和贴心的服务，以中行在国际结算业
务和国际金融资讯方面的优势，为中小企业
走出国门“保驾护航”。近年来，该行在国际
贸易结算及贸易融资创新方面,就推出了

“出口全益达”、“进口汇利达”、“融信达”、
“融易达”和“国内信用证项下福费廷”等多
种产品和服务，赢得了涉外中小企业的信赖

和认可。
融资难也同样困扰着以出口贸易为主

的河南宝龙国际物流贸易有限公司。去年，
该公司中标叙利亚一家公司 5000 吨铝杆投
标项目，为此向中行河南省分行提出 2000
万元的流资贷款。授信评估时，该行认为宝
龙国际除了具有中小企业共有问题外，还有
诸如企业盈利依靠出口退税支持的政策有
所调整、产品出口国家属于高风险地区等。
按照传统授信要求，该企业很难得到授信支
持。但考虑到，该企业国际中标的真实贸易

背景和国际影响，中行主动与企业一起向有
关部门多次反映情况，申请继续享受国家退
税政策，最终争取到国家财政部、税务总局、
商务部联合发文同意该企业出口叙利亚的
长期供货合同享受国家退税政策；针对规避
国家风险，中行提出这笔贸易背景项下的国
际结算业务需在中行以欧元结算，且对方信
用证的开证行和保兑行必须是中行认可的
银行。在项目风险点逐一化解后，中行为其
提供了 1000 万元国内信用证支持，解决了
企业燃眉之急。

中小企业不完全等于高风险和低盈利。
近年来，中行河南省分行以他们前瞻性的服
务，扶持了河南新乡地区一批中小起重机企业
的发展，使这批企业由小到大、从弱到强，形成
了在国内和国际市场都具有较高知名度和影
响力的特色产业集群，带动了整个地域经济的
发展。

中原起重机械有限公司是全国范围内起

步较早的起重机械专业生产厂家，也是河南新
乡起重机产业的龙头企业。但在2001年中行
支持初期，它还是个以生产小型起重机、电动
葫芦等初级产品为主的民营中小企业。中行
河南省分行通过广泛的市场调查和对企业经
营管理的深入了解，认为中原起重产品市场前
景广阔、产品持续研发能力较强且企业经营管
理比较规范，当时就果断为其提供了500万元

的流动资金贷款，并根据企业的生产经营情况
逐步扩大授信额度，使企业走上了快速发展的
道路。中原起重的崛起带动了当地起重机行
业的蓬勃发展，一大批中小起重机企业雨后春
笋般地兴起，像河南新乡矿山起重机有限公
司、新乡中原起重机机械总厂有限公司、新乡
起重机厂有限公司等一批在当地赫赫有名的
中小企业都是中行的长期授信客户。

主动创新产品主动创新产品
兼顾银企需求兼顾银企需求

中小企业融资难，共性的问题就是企业资产
规模小、抗风险能力差和财务信息不透明等。针
对这类中小企业，中行河南省分行“区别对待”，在
贷款符合国家产业政策的前提下，主动创新产品，
尽可能使其满足银行授信条件的要求。通过推出
商业发票贴现、货押融资等供应链融资新产品，依
托重点大客户，积极支持供应链上下游中小企业
的现金需求，既防范了银行潜在风险，也有效解决
了融资难问题。

郑州金宏金属材料有限公司就是多次被银行
授信拒之门外的一家中小企业。但是，中行河南省
分行了解到其是河南豫光金铅的长期供货商，基于
豫光金铅的综合实力和信用记录，可以通过商业发
票贴现业务解决该企业融资问题。为此，该行主动
安排授信评审人员深入企业调查、座谈，帮助企业完
善授信方案，通过增加对豫光金铅的付款约束和明
确授信专项用途，最终为郑州金宏提供了1000万元
的商业发票贴现专项授信支持。今年上半年，该行
就为郑州金宏办理5笔国内商业发票贴现业务，为
企业累计提供短期流动资金2934万元。

今年以来，中行河南省分行白树屏行长、
王建新副行长等主要领导挂帅，多次深入全
省调研中小企业发展过程中遇到的融资难症
结。在调研的基础上，该行结合贯彻银监会、
中总行对中小企业的授信政策和河南当地中
小企业的特点，创新了专门针对中小企业的

“易贷通”授信新模式，制定了从授信准入、业

务发起、贷款审批、利率定价、客户退出等一
系列差别化政策，规范和简化了中小企业信
贷业务操作流程，并在全国中行系统率先成
立“省分行中小企业授信中心”，选择中小企
业密集的新乡地区实行中小企业授信新模式
试点，初步建立起了支持中小企业发展的授
信长效机制。

截至 6 月底，中行河南省分行中小企
业户数（含个人投资经营贷款）达到 3899
户；今年 1 至 6 月份，累计为中小企业发放
贷 款 23.23 亿 元 ；授 信 总 额 较 年 初 增 长
7.28％，高于同期全省中行总体贷款增幅
3.07 个百分点，有力支持了当地小企业的
发展。

提供完整方案提供完整方案 为中小企业护航为中小企业护航

“易贷通”模式“易贷通”模式 助推中小企业发展助推中小企业发展

9 月 12 日上午，河南邦成投资担保公司
在郑州举办“第三届融资VIP客户颁牌暨融资
新品发布会”。会上，邦成担保推出了能够满
足不同企业多样化融资需求的“融资动车组”
品牌。业内人士表示，伴随着中原担保行业
竞争加剧，担保行业开始步入品牌竞争时代。

据了解，此次邦成担保推出的“融资动车
组”品牌产品，通过集合邦成旗下“快易融”、

“超值融”、“应急融”、“邦德融”、“亿商融”、
“长易融”等多款全国首创的担保融资产品，

组成一系列符合中小企业特点的多元化资金
解决方案，具有融资方便、还款灵活等优点，
最快 24小时得款，最高融资额度为房产价值
的 300%，最长融资期限 24个月，是目前全国
范围内领先的中小企业融资担保产品。

河南邦成投资担保有限公司总经理李文
凡介绍说，2003年 11月邦成在全国首创了规
范化的“民间借贷担保融资”平台，并形成了全
国投资担保行业的一个金融创新模式——“邦
成模式”。公司成立8年来，已经服务投融资客

户7000多位，为中小企业和个人提供投融资担
保服务15多亿元，是河南服务客户最多、规模
最大的民间资本投融资担保机构。

业内人士表示，伴随着近期国家政策层
面对民间借贷融资的松动，担保行业也将迎
来新一轮发展高潮。在这样的背景下，品牌
就成为制胜的关键。此次邦成担保重力推出

“融资动车组”品牌，就是要确立其行业龙头
地位的优势，从而在今后的竞争中掌握更大
的主动。 晚报记者 来从严 刘卫清

上百个明清铜钱、民国银币、祖上陪嫁用的银手镯、雕刻精美的和田玉仙鹤挂件、
品种繁多的玉挂件、玉摆设……9月13日，晚报鉴宝活动如期举行，河南省收藏协会钱
币专业委员会会长袁银龙，中国宝玉石协会宝石鉴定师、省宝协专家组成员高国治免
费为中原藏友鉴定钱币、玉器，虽是中秋佳节在即，但前来晚报鉴宝现场的藏友仍络
绎不绝，50余位藏友、近百件藏品，使鉴宝现场洋溢着节日的喜庆。

连续两期都来鉴宝的刘女士，除了带来近百枚青铜钱币和50枚左右的银元外，还
带来了翡翠戒指面和珍珠。在经历近一个小时的等待后，刘女士将带来的银币展示
在大家面前，袁银龙注意到一枚中华民国开国纪念币。“有点可惜呀，旁边齿轮处有擦
痕，如果是未经触摸的原光币就更好了。”袁银龙提醒，保存银元要仔细，如果一枚普
通品相的银元价值在 200元人民币，那么原光未经摩擦的银币价值可以达到 2000元
人民币左右。收藏银元最好保存在专门放钱币的收藏夹中，如果没有，可以拿一枚略
差的银元垫着放起来，避免用手直接接触，因为摩擦和碰撞都会对银元的品相造成损
坏。 温婧 张俊 文/图

中原担保行业步入“品牌时代”

提起理财许多人都感觉很难，认为是专业人士的
事，其实，理财蕴涵在我们的日常生活当中，是每个人的
事，简单得如同吃饭、喝水一般。那么，平时怎样做才能
理好财呢？下面我就给大家介绍几个简单的方法。

一、有钱就存银行。中国经济的高速发展，带
动个人家庭收入也在不断增加，有些人习惯把钱放
在家里，日积月累这些钱就会不断被通货膨胀蚕食
掉，造成资产缩水，这是家庭理财中不应忽视的。此
外，存款时要选择正规的金融机构，有些人为了追求
高额利息收入，盲目参与非法集资，一旦上当受骗，最
终将血本无归。

二、量入为出，合理规划。俗话说，吃不穷，穿不穷，
算计不到要受穷。每个月将个人家庭收入的30%左右用
来储蓄，负债额不超过家庭收入的40%。

三、不盲目追求高风险。2006年至2007年中国
股市的牛市行情让许多人忘记了风险的含义，将大部
分甚至全部家庭资产投入股市，结果股市暴跌，资产
损失惨重，在家庭理财中，一定要根据自身的风险承
受能力，合理选择投资方向。

四、分散投资。把满足家庭3至5个月生活的应急
资金投资于流动性强、风险低的产品，其余资产可结合自
身风险偏好选择投资合适的理财产品。 常玉霞

金融资讯

理财
从生活点滴做起

中信银行邀贵宾客户赏时装秀
T台、霓裳、模特、镁光灯，9月12日中信银行郑

州分行为全体贵宾客户奉上了一场美轮美奂的时
装秀表演，带领贵宾客户品味丽衣之美共享霓裳风
采。本次活动形式新颖别致，客户参与积极性高，
感受良好，增深了贵宾客户对中信的了解，也增进
了银行和客户之间的感情。长期以来，中信银行一
直致力于贵宾客户的开发与维护，先后为客户举办
过多场贵宾专属投资理财报告会、贵宾室外采摘、
明星歌友会等活动，收到良好的效果。今后中信银
行还将继续做好贵宾客户的开发与维护。 郭文军

泰康人寿入选亚洲品牌500强
近日，2008年度“亚洲品牌500强排行榜”新鲜出

炉，泰康人寿位列第331名，排名居中国保险业第三。
公司同时荣获“亚洲十大最具创新品牌奖”。 刘露


