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郑州精品楼盘签售会是继第十二届郑州住
交会后郑州晚报奉献给郑州市民的又一关注民
生的购房活动。在本次活动期间，所有已经看
好了房子，但还未下定金的准购房者和正想购
房还未确定具体楼盘的市民，都可以享受由本
报为他们精心打造的购房盛宴——将于9月25
日在丰乐园大酒店举办的“郑州精品楼盘签售
会”。

从上周四报名活动开始，截至昨日，通过电
话、短信、邮件等形式，报名参加本报签售会活
动的读者已有100多位，名额仅剩51位。

这些消费者除了享受意向购买楼盘已经承
诺的现行优惠之外，还可以享受到该楼盘由于
总经理签名所产生的特有优惠权利。房企老总
亲自出马，不仅将近距离面对消费者，也会拉近
房企与购房者、房企与市场的距离，倾听老百姓

心中的需求和声音。
业内权威人士认为，“本次活动旨在搭建一

个企业和消费者面对面迅速交易的平台，使企
业和消费者在不同层面均得到优惠和实惠，是
一个企业与消费者共赢的舞台。”一位房地产知
名专家也分析，对楼盘再次优惠，使房子物有所
值，市场购买力必将通过此次活动释放并爆发
出来，这对中原房地产市场的健康发展将有着

不可估量的促进作用。
据本次活动负责人介绍，这是一次“购房就

省钱，省钱则赚”的活动。由于购房者名额有限，
在活动即将举办之际，希望一些意向购房者迅速
报名，短信报名：参与者将本人真实姓名、所购楼
盘名称、楼号、房号，发至13526405170，也可将
资料写好发至5195088@163.com，电话报名：
0371-67655035。

上周四，本报联袂郑州市房地产界各名企老总发出的“郑州精品楼盘签售会活动”，一经推出，立刻受到广大意向购房者、
准购房者的热烈欢迎和房地产商的大力支持，截至昨日，有购房意向的市民报名已达100多组，意向现场签售开发企业老总10
多个。 晚报记者 李志敏

购房特权享受者 名额仅剩51位

总经理“签售”优惠 购房者“报名”热情

上周四一早，本报的报名电话就响个不停，
热得烫手。众多已经看好了房子，但还未下定
金的准购房者或正想购房，尚未确定具体楼盘
的市民，纷纷打电话询问本报发起的“郑州精品
楼盘签售会”活动详细情况。

一位姓祁的女士打电话说，她相中了
位于金水路与沙口路附近瑞隆城的房子，
想要一间 120 平方米左右的三室两厅，预

计 9 月中旬开始选房，问能否享受本报举
办的优惠活动。

还有贾先生和张先生都相中了中原新城的
住房，贾先生说，他已交过 2万元的认购金，目
前还没挑选合适的住房，他想在西耿河挑选一
套两房，不知道能否报名参加。

胡先生、何先生、张女士、周先生、李先
生、黄女士他们都是一个单位的职工，看到

本报的活动后，他们集体报名，想购买名门
国际的住房，希望以团购的形式享受较低
折扣。

除了已有明确购房意向的准购房者，一些
还没确定具体楼盘的市民，也纷纷打电话咨询
都有哪些合适的住房。一位杨女士说，她最近
想购房，但还没有最终确定位置，希望本报帮
她推荐一套带双气的北区或郑东新区的多层

住房。一位在省新华书店上班的董先生说，他
想在郑汴路或者郑大三附院附近购买一套合
适的住房。

这些消费者在打电话确认了自己的报名资
格后，最关心的问题就是想了解除了享受意向
购买楼盘已经承诺的现行优惠之外，还可不可
以享受到本报主办的由总经理签名所产生的额
外优惠。

意向购房者：报名电话响个不停，热情等待

除了广大读者的热情参与，活动推出后，众
多开发商的反响也很强烈。

建海西湖美景的营销负责人吴艳丽
说，郑州晚报举办的这次活动非常切合市
场时机，为房产商与销售者搭建了一座沟

通的桥梁，从市场销售情况来看，进入 9 月
份后，政府出台的一系列措施都说明了楼
市的暖流将要到来，消费者从观望期也进
入了行动期。

郑州西区一位大型地产公司的负责人说：

“精品楼盘签售会，无需搭展台展架，资金零投
入，节省了大量的人力资源。”

某代理公司策划部的董经理对该活动深表
欢迎，他认为，凡去签售会现场的消费者，肯定
是已经看好所购楼盘持币待定的客户，此举会

促使双方快速成交。
开发商们普遍认为，该活动将为郑州楼市

注入一支“兴奋剂”，增强消费者的购房信心，提
高楼盘的销售业绩，是打造“金九银十”黄金售
房季节的有效手段。

开发商参与：签售活动新颖为民，值得期待

名盘签售会：面对面的迅速交易，实现共赢

房地产买卖是买、卖双方的事情，货物
稀缺，买方出高价者得；货物充裕，卖方放
低价者出，除非你想自个儿攒着。这点道
理菜场卖菜的婆子都懂，所以，她们谁也不
会为卖不出菜去缠政府，都知道得靠自己。

——伯安博客《开发商在侥幸中干嚎
一片》

这场房地产的风雨过后，一些大房地
产公司变小了，一些好房地产公司变得不
好了，还有一些房地产公司更强大了。它
们之间的区别在于有没有对市场的远见，
能不能未雨绸缪，并把这种远见不受任何
干扰地实施下去。万科目前做的就是在不
受任何干扰地实施他们的计划。

—— 潘石屹博客《为什么万科先放第
一枪》

在一片乌云笼罩之中，终于看到了一
缕刺破黑暗的阳光。央行终于宣布“双降”
的信息了，并由此宣告了自去年10月开始
的“紧缩的货币”政策的坚冰终于被打破
了，中国经济开始从多重目标的困局中向
经济增长的世界统一目标靠拢。

—— 任志强博客《暖冬中的春风》

“‘解放军’终于来了！”听到央行降息和
降存款准备金率的消息，房地产风云人物潘
石屹一时脱口而出。四川大地震后，任志强
等房地产界人士将开发商的艰难境遇也比
喻成“朱坚强”。“我们要想尽一切办法保存
实力，活下来，等待‘解放军’”，成为当时的
开发商在危局下的惟一选择。

——上海证券报《潘石屹喜称解放军
来了 双降也难变天》

本来，这一轮的楼市调整时间会更长，
但是，没想到貌似庞大的美国金融业，竟然
如此不堪一击，没想到雷曼倒得如此干脆、
如此彻底，迫使央行提前放松银根。下一
步，针对楼市的松绑看来也避免不了，不过，
经历过这次惨痛的教训，我想，开发商应该
会更理性一些，而购房者也将更聪明一些。

—— 杨少锋博客《美国金融危机救了
中国楼市》

又是一轮明月夜，在刚刚踏入金九银十的
第二周，周末迎来了传统的中秋佳节。在这个
万家团圆之际，郑州众多房地产公司针对当今
的市场情况推出了各式各样的庆祝活动。从今
年房地产公司举办的各式活动看来，郑州的地
产商们大打亲情牌，不管未来市场如何，先抓住
了客户们的心。

从9月3日开始，亚新中联创地产就开始为
该公司的所有新老客户赠送月饼，他们不但将
月饼送到了最新开发的橄榄城项目中的VIP金
卡会员手中，还覆盖了亚新·美好时光、亚新·美
好新苑、亚新·美好人家、亚新投资大厦等近
3000组新老客户。

除了坚持为客户服务的亚新地产，一些房企
也在中秋前夕提前将所有客户聚集一堂，为客户
送上了中秋的祝福。9月12日，郑州清华园公司
在裕达国贸金色大厅举办了以回馈客户为主题
的“醉梦江南——清华·忆江南中秋联谊会”活
动，300多名清华·忆江南的业主和社会各界精
英人士出席了此次活动。同日，永威·翰林居的

“2008中秋赏月会”也在兴亚建国饭店举行，200
余位业主欢聚在一起，共叙衷肠，喜迎佳节；当日
晚，康桥·上城品销售中心广场高朋满座、灯火璀
璨，一台精品荟萃，精彩纷呈的文艺晚会在此上

演；9月13日下午，宏益华·香港城在丰乐园大酒
店举行中秋联谊会，为了答谢业主，活动现场，抽
出了10位三等奖幸运客户、5位二等奖幸运客户
以及1位一等奖幸运客户，并送出品牌微波炉、
冰箱等家电礼品。

在这些中秋联谊活动中，枫华置业举办的
“我的第一个中秋——温哥华山庄2008中秋联
谊会”令人难忘。一位业主动情地说，像温哥华
山庄这样氛围愉悦、开发商与业主之间畅快沟
通，犹如一家人的联谊活动则是少有。

除了这些传统的联谊、送礼举动，一些房企
还推出了打折送礼的活动。如利海·托斯卡纳
推出 20套特价房，起价不到每平方米 4000元；
从9月13日起，远大·理想城的客户可免费获得
最高达每套 3万元的置家基金；橡树玫瑰城则
推出最高 2.5万元的优惠，绿地·原盛国际推出
3 万元抵 6 万元的活动，天伦水晶城推出低首
付、买房送面积、特价房等购房优惠，明天花园
推出5000元抵2万元的活动。

据明天花园销售部经理程玉琴介绍，在中
秋期间推出这些活动，是为了能够更好地让利
消费者，让消费者得到更多的实惠。活动期间
的房价大约为每平方米4100元，在很短时间就
被销售一空。 晚报记者 李志敏/文 王亚平/图

小长假，楼市大打亲情牌 上周日，为庆贺中秋佳节与刚刚结束
的奥运盛会，河南鑫苑置业、建投鑫苑置
业、郑州晚报联手举办的“全城你最酷——
剪刀！石头！布！”PK赛暨“郑州晚报·鑫
苑杯”奥运冠军全城竞猜大抽奖在鑫苑·国
际城市花园广场举行。

本次活动吸引了数百名市民的积极参
与，上至花甲老人，下到七岁顽童，使广大
市民在喜闻乐见的智力竞技游戏中既得实
惠，又获惊喜，同时也领略到鑫苑为郑州市
民倾力打造优质幸福生活的无限情意。

比赛暨抽奖结束后，一块直径 1 米的
巨大月饼被送到现场，让所有在场人员同
品美味，共庆中秋。鑫苑置业副总经理赵
春华表示，希望通过此次竞赛与抽奖，回馈
新老业主和广大市民长期以来的支持与厚
爱，让鑫苑所倡导的“支持奥运、和谐生活”
的理念深入人心，为全民健身、共建和谐社
区营造一个美好的氛围。

据悉，鑫苑·国际城市花园位于金水路
旁，在二七商圈与碧沙商圈之间。随着解
放路跨铁路立交桥的规划兴建，“一桥架双
圈,一路通四方”将成为鑫苑·国际城市花
园的真实生活体验。

（奥运竞猜中奖客户电话号码分别是：
一等奖一名：136****8820；二等奖两名：
136****6324、130****1128；三等奖三名：
135****7730、 131****8123、 138****
8383。）

晚报记者 任志伟 文 图

“郑州晚报·鑫苑杯”
奥运冠军猜想佳节颁奖

鑫苑·国际城市花园业主积极参与
“全城你最酷——剪刀！石头！布！”PK赛
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