
2008年9月19日 星期五 责编 毛华 编辑 樊无敌 吴绍超 校对 晓梅 版式 宋笑娟

20年前，许多经营者看重社会意义远甚于看重企业的利润，特别是国有企业的经营者们更
是如此。然而，1989年亚细亚商场总经理王遂舟在中国接近现代营销观念的零售企业的萌芽过
程中首开先河，创造的服务理念和营销模式，被中国商业堪称模范式的创举。因此，从商业服务
而言，王遂舟仍然是一个不可磨灭的人物；而被人称为河南商业发展史“活百科全书”的张慧玉，
60 多岁的她，作为河南省商业行业协会会长，已经为中原商业的发展服务了 40 多年；今天的郑
州，大多数人都知道有个以时尚著称的丹尼斯，却很少有人知道和潮流赛跑的丹尼斯百货有位
70岁的董事长，当然，对他的传奇经历更是少有人知：1949年，13岁的王任生只身一人离开河南，
登上高雄港码头；1997年，已经成为东裕集团董事长的 62岁的王任生，投资百万“挥师”故土，回
到河南，模仿台湾“好又多”量贩超市的模式，在郑州市投资建设了丹尼斯百货。从教书先生到
生产商，从生产商到涉足商业百货。可以说，王任生每走一步，都是一种新的尝试；大商的皇甫
立志，11年前，凭借一腔热情投身商海；11年之后，正和他那凶悍的大商团队一道，在郑州以及河
南刮起一阵大商旋风；紫百的张根湘从临危受命到“紫百模式”，从“虚拟扩张”到改制基本完成，
张根湘身上特有的韧劲和冲劲让紫百绝境逢生。正道花园武治功的低调带给正道花园的是低
头做事的勤勉，正道花园改制，档次提升，其功力之深厚；在郑州第一次商战中，张淑云制作巨大

“国营”牌匾竖立在华联商厦顶端，显示自己“国字号”的名分。20年后，在二七商圈经历了几番
喧嚣沉浮后，她是那拨领军人物中唯一留下苦战的总经理。

影响中原商业进程的职业经理人

评审团意见：
此次获得“影响中原商业进程的功勋人物”称号的人，只是30年来为河南商业发展做出杰出贡

献的人物中的代表，怀念这些功勋人物，是为了未来能出现更多能引领我们时代的佼佼者。

王遂舟，原郑州亚细亚商场总经理

1988年秋天，32岁的王遂舟出任正在筹建中的郑州亚细亚商场总经
理。此后3年，亚细亚成为整个中国商战的焦点，由于盲目发展连锁，亚
细亚惨遭失败，王遂舟转战美国，目前在洛杉矶做起了仓库租赁生意。
王遂舟的故事或许有点悲情，即使转身离去，这位中原商战第一人还是
给我们留下了太多的财富。

第一商业第一商业··盛典盛典

“影响”是力量智慧的铿锵绽放，是带领与突破、坚韧与卓越、成功与荣耀的图腾张扬——影响
的力量无限。

中原商业30年，春夏秋冬，沧桑巨变：萌动、生华、嬗变、昂扬、腾飞；中原商业激越30年，风雷
激荡，涌现无数风云经理人。个个无愧于我们这个伟大的时代。1983年以前，郑州只有郑州百货
大楼，21世纪初，朱赵霞率先改良国有企业经营机制，开始公司化运作，走错位经营的战略道路，
带动了郑百发展的第二个春天，不仅解决数千名下岗职工的问题，而且使郑百稳稳屹立于二七商圈
之林；真正代表郑州亚细亚商场的是韩梅，她在亚细亚店败落之后，在 ITAT华北区任总经理；作为紫
百的女总经理，巩玉梅就是要把紫百这个死马当做活马医，可以说，巩玉梅确确实实不简单，在改制
过程中，尽管是有些改制速度慢，她能和新加坡时计宝合作，2008年上半年销售额增幅是28%。“天
价”4.21亿元拿下金博大店、火速入驻国贸总店、闪电进驻市地，这三件事，让大商集团在河南迅速红
火起来。而孙亚杰自出任大商新玛特郑州总店总经理以来，大商现有以及选定待开的店铺加起来共
有14家，大商在河南呈现出疯狂圈地的态势；在郑州，欧凯龙已经成了精品家具的代名词。其掌门
人吴大伟的名字与欧凯龙紧密联系在一起，在他的带领下，欧凯龙目前在郑州已经有了5家家具连
锁卖场，并形成各自独特鲜明的特色；而蔡英德，1969年开始涉足零售业，完整地经历了台湾零售
业的初创期、发展期、竞争期和成熟期，并以其开拓进取的商业精神，将丹尼斯的百货、量贩、便利
店等不同的业态植根于中原，深入到河南百姓生活的方方面面。

上榜理由 上榜理由

20世纪80年代初曾任河南省五交化公司总经理、从事商贸工作 40余
年，曾任河南省商业管理委员会副主任，省贸易厅党组副书记、副厅长。
现任河南省商业行业协会会长、河南省商业经济学会会长、山东商会名
誉会长。

王先生原籍河南，台湾省台东师范毕业，创建台湾东裕国际集团，是河
南省在台湾有经济实力的人士之一。1989年王先生回乡奔丧，看到家乡的
贫困，毅然决定回乡投资。近10年来，为家乡提供了10万多人次就业机会，
为家乡修路、捐资助学、安装生活用水设施累计1000余万元；1998年长江水
患，捐献价值多达60万元的救灾物资；2002年捐资助学15万元。近几年来，
更是多次参加公益活动，尽献自己的力量。郑州丹尼斯百货有限公司 1997
年11月16日开业，开启了中原商业新纪元。

10余年在零售业的经验，让皇甫立志具备了不可多得的市场洞察力和
掌控力。在大商集团进驻河南的两年期间，其带领经营团队开拓新店13家，
开拓足迹遍布郑州、新乡、开封、许昌、漯河、信阳等地。先后引进新玛特、千
盛百货、大商电器、大商超市等多种业态，河南店网日渐清晰。在实现店铺错
位经营的同时，倡导体验式营销的市场化商业模式特征的大商新玛特郑州总
店也即将盛大开幕，为中原商业带来了不容忽视的推动力量。

武治功，正道花园商厦党委书记、董事长

河南省第十一届人大代表，他在中原商界创立了“紫荆山模式”，并
先后荣获“改革开放三十年全国引领商业改革发展功勋企业家”“新世
纪百名杰出人物”、“中国十大杰出经理人”、“中国商业创业企业家”、

“中国企业改革创新十大风云人物”、“河南经济最具影响力人物”等多
项荣誉称号。

张淑云，郑州华联商厦党委书记、董事长兼总经理

王任生，丹尼斯百货董事长

皇甫立志，大商集团郑州新玛特购物广场有限公司董事长

张慧玉，河南省商业行业协会会长

张根湘，时计宝紫荆山百货郑州有限公司董事长、党委书记

韩梅，1984年韩梅从郑州航院企业管理专业毕业后，在一所中
专任教，1989年应聘进入亚细亚商场而受到王遂舟的重用，1990年
升任副总经理。在她的带领下亚细亚商场走上了制度化、规范化的
道路。后出任亚细亚五彩购物广场总经理，现 ITAT华北区总经理。

1969年开始闯荡商海，涉足零售业，完整地经历了台湾零售业的初
创期、发展期、竞争期和成熟期，具有丰富的商业阅历和操作经验。
1993年初次来到上海，惊讶于内地商业的发展与机遇，了解愈深，愈是
热血沸腾。1995年，受台湾东裕集团董事长王任生之邀，来到郑州操刀
丹尼斯百货的筹组工作，一干就是12年。蔡英德为人低调、务实，思路
严谨，深受河南同行和媒体的尊重。

巩玉梅，新加坡时计宝（郑州）紫荆山百货总经理

在2004年市委市政府组织的郑州百货大楼总经理职位全系统公开
竞争上岗中，她脱颖而出，在任郑百董事长、总经理的4年时间里，郑百
大楼确立了“主题服饰百货,大众时尚生活”的经营定位，通过整合资源、
调整经营定位等一系列改革措施，经营业绩大幅上升。在商业这个匆忙
涌动的潮流里。她温和地坚持着自己的风格。

他堪称郑州零售百货行业中的“另类”精英管理者。无论其商业思
想、商业理念还是对店铺组织管理体系、经营策略都有独特的“不走寻常
路”的特征。他在郑州商业率先推出单店铺11大团队建设模式，进行团
队凝聚力和业务技能的双向提升。同时深挖商业服务内涵，创造性地推
出六大服务体系。在企业经营过程中大举鼓励创新，建立创新型团队；
倡导学习力是唯一持久的核心竞争力，组建学习型团队取得卓越功效，
全方位开创了中原商业先河。

吴大伟，西安交通大学MBA研究生，作为郑州欧凯龙家具广场有
限公司执行总裁，创造性地确立了欧凯龙四大精品连锁商场的准确定
位，多年来，在他的努力下，这个中原领先的家具连锁商场一直保持着
良好的公众信誉和强劲的发展势头。

韩梅，原亚细亚五彩购物广场总经理，现 ITAT华北区总经理

孙亚杰，大商新玛特郑州总店总经理

蔡英德，郑州丹尼斯百货总经理

朱赵霞，郑州百货大楼董事长、总经理

吴大伟，郑州欧凯龙家具广场有限公司执行总裁

此次获得“影响中原商业进程经理人”称号的人，或不完备，足具代表——光荣与梦想，因为，
他们在各自岗位上的成就，对中原商业影响深远；他们各以“我”的风格，在中原商业的发展史上打
上了自己鲜明而独特的烙印。

评审团意见：

作为郑州市第十二届人大代表，她先后荣获中国经济优秀人物、中
国十大杰出企业家、“全国商业服务业巾帼建功标兵”、全国杰出创业女
性等荣誉称号。25年商界摸爬滚打、商海风云历练出了她的自信和坚
韧，培养了她细致入微的洞察力，铸就了她出众的口才和不同寻常的社
交能力。她为紫百的进步和发展做出了重要贡献。

中共党员，高级经济师，郑州正道花园商厦股份有限公司董事长、党委
书记，河南正道中环百货有限公司董事长，河南省正道实业股份有限公司董
事长。这位巩义人在经商之前，做过政府官员，官至副镇长、副书记。10年
前，作为孝义企业集团公司董事长，武治功介入花园商厦的改制。如今花园
商厦不但成功转型精品百货，还托管了中环百货，是郑州第一个改制成功的
国有商场。

她是高级经济师，郑州市专业技术拔尖人才，河南省管优秀专家并享受
政府特殊津贴，现任郑州华联商厦党委书记、董事长兼总经理。为筹建华
联，她作息无规律，积劳成疾；为筹借资金，她奔赴西藏，由于高原缺氧，曾休
克三次。她勇于改革，积极转换经营机制，引进外资，开拓经营，成立郑州华
联商厦有限责任公司。


