
推荐景点：东风悦达起亚河南双盛
河南双盛自 2005年 11月试营业之初便取得了令

业内瞩目的成绩，销售业绩每月均超出厂方要求标准。
面对激烈的市场竞争，“脚踏实地、勇争第一”是双

盛人的目标。河南双盛秉承“双倍用心、更胜一筹”的
企业理念，尽可能地接近用户，在推广汽车品牌的同
时，为用户提供超乎期待的高品质服务。让每一位用
户满意是双盛人不懈的追求。

经销车型：嘉华、狮跑、赛拉图、RIO
黄金车型：RIO RIO锐欧定位于时尚、动感的青

年群体，RIO锐欧作为起亚的全球车型，历时37个月研
发而成，今年年初亮相之后，获得了不少专业机构的好
评。RIO锐欧的整体设计沿袭了起亚品牌运动、乐趣、
激情的内涵，可以说十分符合中国“i时代”一族对车的
需求。

黄金周优惠信息：1.9月18日至10月18日，购车满
3人即可享受超低团购价；2.店庆期间购车可抽取洗衣机、
折叠自行车等大礼；3.购狮跑赠送拓界装备或五万公里免
费保养及交强险；4.汽车维修保养可享受工时费6.6折优惠
及配件优惠。

路书：郑汴路中博汽车广场内

推荐景点：荣威汽车河南旭致店
走进位于中博汽车广场中的河南旭致展厅，那种英伦的，带着绅士感的、优雅的气息便扑面而来。展厅

内工作人员华丽的笑容很容易让人想起这样的一个电影场景——“楼道里站着一个英国的管家，甭管你有事
儿没事儿，他都得说上一句‘MAY I HELP YOU SIR？’一口地道的伦敦腔……”

玩笑归玩笑，但英国式的服务在这里确实得到了很彻底地体现，不说别的，就是展厅一角的那个咖啡吧，在
郑州其他的汽车展厅内就还没见过。除了这些，隐藏在巨大的荣威标志墙后的历史展示区，足以让人感受到历
史的魅力，那些发黄的旧照片，无声地讲述着这个品牌曾经的光荣。“历史就是力量”，相信每一个站在这面照片
墙前的人，都会产生这样的感想。

经销车型：荣威750、荣威550
黄金车型：荣威550 荣威550在外形设计上针对国内新一代消费者的用车需求，淡化了传统英系车的复古

风格。当其他车型还在追求CAN-Bus时，荣威550已经通过全球领先的“Dual-Bus数字智能行车管家系统”达到
更精确的集成控制。

路书：郑汴路中博汽车广场内
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中博汽车广场中博汽车广场

与其他汽车展厅相比，中博汽车广场内的数家汽车4S店可谓占尽地利之势，中博汽车市场地处郑州中心城
区东部，融合于新城、老城之间，既承载了老城区百姓厚重的文化生活底蕴，又诠释了郑州新城区居民求新、求时
尚的生活理念。在这里日系、德系、自主品牌，可谓应有尽有，如果您还在为买什么车而犹豫不决，那么就请到中
博汽车广场看看吧，在这里总有一款是您喜爱的。 晚报记者 陈娴 陈栋

推荐景点：河南国际汽车
河南国际汽车贸易有限公司是由省外贸出资成立的省内第一家进

口汽车批发中心。公司具有进出口经营权 ,所经营的车辆全部从
国外直接进口，卸船后直接发运郑州 ,直接面向河南消费者销售 ,
减少了中间流通环节，缩短了进口车同河南消费者见面时间，节
省了成本，在销售价格上大幅度让利于消费者。

河南国际汽车还是省内首家采用基于 B/S 结构的 OA 无纸办
公自动专业进口汽车销售管理软件进行日常业务处理的汽车贸
易公司，可用国际化的服务平台为客户提供贴心周到的服务。

经销车型：保时捷卡宴、甲壳虫1.8T、大众途锐、大众辉腾
黄金车型：保时捷卡宴 如果你想买一辆又能像 SUV一样翻山越

岭，又能有跑车一样出色操控的车，那么可以选择的余地就不大了，也许
卡宴就是你唯一的选择。

黄金周优惠信息：购辉腾V6 3.2L送购置税，购甲克虫、迈腾分期付
款零利息。

路书：郑汴路中博汽车广场内
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那里有处英伦咖啡吧那里有处英伦咖啡吧
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