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地产老总莅临现场 购房优惠特别给你

今日，郑州精品楼盘签售会丰乐园举行
今天上午9时，由本报主办的郑州精品楼盘签售会活动在丰乐园大酒店举行，之前经过登记购房的消费者到现场将可以享受到正商、升龙、鑫苑、利海、

天伦等十几家品牌地产企业老总的现场签名优惠活动。
将特别的优惠送给特别的你，这是一次前所未有的盛会，购房者除了可以享受意向楼盘的正常优惠外，还可以享受到这些地产老总的签名双优惠，如

果您对郑州目前及未来楼市的现状与发展有着什么问题和看法，也可与这些开发企业的老总进行零距离地交流与探讨。 晚报记者 李志敏

金印阳光城：凡活动期间购买小户型（90
平方米以下）可享受5000元额外优惠，购买大
户型（90平方米以上）可享受8000元额外优惠！

天伦置业所有在售楼盘：在本次签售会上，
每套房子除正常优惠外，所有到场的消费者再
额外优惠1000元。

世纪港湾、银河港湾、蔚蓝港湾、花都港湾、

东方港湾、蓝钻：除案场正常优惠外，另可享受
最高8000元额外优惠。

鑫苑景园：现场咨询。
鑫苑·逸品香山、鑫苑·国际城市花园、鑫

苑·国际广场和鑫苑·都市公寓：现场咨询。
海森·陈五园景湾：除正常优惠外，另额外

享受两个点的优惠。

你好郑州国际城：现场咨询。
通利紫荆尚都：现场咨询。
利海及托斯卡纳：正常优惠一个点。
中原新城：优惠一个点，并赠送2000元购

房券，已交过定金的客户不再享受此额外优惠。
阳光新城：现场咨询。
金海·西湖美景：少许特价房优惠10%。

金秋楼市 第一盛会
部分老总寄语郑州精品楼盘签售会

荥阳首届住交会上周日闭幕
上周日，为期 3天的荥阳市 2008秋季

住房交易会完美收官，本次住房交易会以
“魅力荥阳·和谐人居”为主题，汇集了 13
家房地产开发企业、3家房地产中介企业、
17个楼盘项目进行展示，多数企业都推出
了优惠促销活动。

为更好的服务百姓安居乐业，提高本
地房地产企业市场竞争力和品牌形象，荥
阳市特举办此次房展会，同时，为配合住房
交易会，荥阳市财政局、房管局及有关金融
机构还联合举办了房地产政策法规咨询服
务活动。据悉，这是荥阳市的首届住交会，
也是相关部门关注民生、促进安居、构建和
谐的一次有益尝试。“希望荥阳市置业者能
够更方便买到好房子，也希望开发商和置
业者能有一次深度的面对面沟通。”荥阳市
房地产管理局局长孙保国表示。 王亚平

汉飞·金沙国际售楼部开放
上周五，位于金水路和沙口路交会处

的汉飞·金沙国际终于掀开神秘的面纱，售
楼中心盛大开放，其倡导的“郑州中心城区
运动型时尚生活”也正式开始接受市民的
检阅。

据悉，汉飞·金沙国际项目占地 75812
平方米，总建筑面积 33 万平方米，规划为
20栋高层建筑，是集住宅、公寓、商业、办
公、幼儿园、运动等多功能为一体的城市
中心高尚社区，为郑州市中心区域黄金地
段珍稀的大型综合性项目。该项目目前
正在开发一期产品，主要户型面积在
60～160 平方米，户型设计中创新采用
270 度飘窗，并且部分户型赠送景观露
台。精品样板间和工法展示间也将于近期
落成。 袁瑞清

居易国际荣膺品牌价值TOP10
上周六，2008中国房地产品牌价值研

究成果揭晓，居易国际凭借其独特的品牌
定位和商业模式，荣登“2008 中国华北房
地产公司品牌价值 TOP10”榜单。居易国
际品牌总监刘建永出席此次盛会，并代表
居易国际接受组委会授予的荣誉证书。

作为房地产行业最权威的品牌排行，
该研究成果由国务院发展研究中心、中国
指数研究院、清华大学房地产研究所三大
权威机构共同组成的中国房地产品牌
TOP10研究组发布。今年，该机构第五次
发布此研究成果。继去年荣获该殊荣后，
居易国际再次被授予“2008中国华北房地
产公司品牌价值TOP10”荣誉称号，无疑是
对其综合实力和行业地位的再一次印证和
肯定。 任志伟

瑞隆城一期上周日VIP预约
上周日一早，位于沙口路金水路交会

处北 300 米处的瑞隆城售楼中心人声鼎
沸，不到 8 时，售楼部门前已经排起了长
龙，能容纳至少 500 人的遮阳棚下高朋满
座。经了解，原来是瑞隆城一期开始 VIP
预约，购房者正在接受意向登记。

据悉，瑞隆城地处沙口路，周边与项目
相匹配的教育、医疗、银行、邮局、休闲购物
一应俱全。据瑞隆城相关负责人介绍，瑞
隆城一期为 8 栋双气纯多层、5 栋双气高
层，户型从 50到 150平米不等。以城市中
心鲜有的双气多层，倍受消费者的青睐。
目前瑞隆城营销中心开放月火热进行中，
抢先订房可获优惠大礼。 李志敏

河南正商置业有限公司总裁张敬国：2008
年郑州楼市跌宕起伏、波澜不惊，9月26日银行
贷款基准利率下调，暗示政府救市的开始，股
市的回暖，观望心理的消退，售房部来访人数
的增多等，预示着楼市即将拨云见日；在这楼
市回暖的关键时刻，郑州晚报携手中原地产名
企承办购房签售会，地产公司决策层与消费者
当面交流，给彷徨的消费者指明了购房的方
向。这也是金秋楼市第一盛事。

郑州您好置业有限公司总裁曹天：你好郑
州国际城是郑州您好置业有限公司成立以来开
发的第一个项目。产品的设计规划全部为带电
梯的花园洋房，这样的设计在全国范围内看都
很先进，它代表着国际居住潮流。是郑州您好
置业公司为中原人民奉献的精品住宅。非常感
谢晚报的签售会活动，让我们购房者面对面近
距离交流。

河南省海森地产有限公司董事长郭海生：
海森·陈五园景湾是海森地产的第一个项目，
我们的使命就是做有责任的开发商，为郑州市
民打造最优秀的住宅社区。借此晚报签售会
活动期间，我们也希望能够与购房消费者面对
面的交流，听取市民对我们的意见，同时也希
望市民能够到我们的小区现场参观，那里应该
是一个真正适宜居住的社区。

郑州元龙房地产开发有限公司常务副总经
理吴晓峰：中原新城项目占地面积共计760亩，
是目前郑州市城中村改造最大的工程，随着她
的完成我们希望呈现给市民一个管理有序、服
务完善、文明和谐的“国际生活共同体”，成为广
大市民生活的典范。同时也希望通过签售会这
个平台能够与广大购房者面对面沟通。

河南鑫苑置业有限公司副总经理沈宏强：
在当前楼市低迷的情况下，鑫苑景园依然保持
了热销趋势，其原因是多方面的，但我想最基本
的几点应该是鑫苑品牌、绝佳地段、优质产品、
金牌物业、完美配套等几个方面综合作用的结
果。也非常感谢郑州晚报为开发商与购房者之
间搭建了一个沟通的平台。

郑州建投鑫苑置业有限公司副总经理赵春
华：非常感谢郑州晚报给我和广大的购房者提
供了这次面对面接触的机会。鑫苑一直以“创
建美好家园是我们的共同心愿”为使命，在产品
细节、景观规划、物业服务等各方面不断严格要
求自己，期冀创造出更好的产品呈现给广大业
主朋友。我们也希望借助郑州晚报本次的活
动，可以为更多的客户提供理想的居住产品和
更实惠的价格。

河南姿华房地产开发有限公司副总经理李
柳洁：姿华公司此次积极参与总经理签名惠购
活动，是基于作为一个有责任的开发商，面对市
场上日益虚高膨胀的房价采取的“阳光售房”策
略，通过该活动，不但可以密切与消费者的关
系，拉近与消费者的距离，将实惠让利于民，同
时在沟通中，也能够倾听到来自市场的第一手
资料，这对于楼盘今后的定价具有重要的参考
意义。

河南利海房地产开发有限公司副总经理徐
蔚：非常感谢郑州晚报为我们提供这样一个给
购房客户面对面的机会，让郑州众多高品质楼
盘汇聚一堂，为广大客户提供如此多的项目可
供选择，同时也为广大买房客户提供更实在的
优惠。利海集团为回馈客户对利海及托斯卡纳
的关注与支持，将会以优质产品、高端建材、优
质服务保障业主的生活。

河南泰宏置业有限公司副总经理刘玉洁：
2008年郑州晚报举办的“精品楼盘签售会”是一
次建者与住者心灵交流的绝佳时机，我会亲临现
场，与购房者面对面“话房子”，把阳光新城品质
人居之地介绍给大家，让洋房生活不再只是梦
想。同时把百姓需求的心声记录下来，以致我们
继续在不断创新中建造更好的房子奉献给中原
人民！

河南省天伦房地产有限公司营销总监刘小
卫：在当前的市场情况下，郑州晚报发起的“总
经理签售会”这个形式是非常具有创新意义。
开发商、消费者得以面对面的交流，开启了一个
全新的模式。对于我们来说，成交量是次要的，
重要的是郑州晚报搭建了一个很好的平台，为
我们打造了一个利益的共同体，让每一方都有
了相应的需求。

河南通利房地产发展有限公司营销总监徐
文：通利紫荆尚都是河南通利房地产发展有限
公司继尚城国际花园之后，携其品牌优势、精益
求精的建筑品质倾力打造的又一品质居住社
区。借晚报签售会活动，希望能与购房者近距
离沟通与交流，同时也希望通利紫荆尚都能以
其市中心的黄金地段，便利的交通，完善的配套，
精良的建筑品质，强大的品牌支持，让购房者体
验真正的顺应国际化趋势“全能模式”生活。

郑州建海置业有限公司营销负责人吴艳
丽：郑州晚报举办的这次活动非常切合市场时
机，为房产商与销售者搭建了一座沟通的桥梁，
从市场销售情况来看，进入9月份后，政府出台
的一系列措施都说明了楼市的暖流将要到来，
消费者从观望期也进入了行动期，借此盛会可
以近距离了解购房者的心声。

楼事


