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第一卖场·关注

商品整体普降三成
河南永乐生活电器总经理丁宁表示，十一

黄金周向来是家电销售的最旺季节，也是永乐
每年的销售高峰。“备战十一黄金周，河南永乐
早在 9月初就已经开始备货，通过与厂家的多
次谈判与协商，河南永乐今年十一的促销是往
年都达不到的力度。

十一促销以新品降价为主，这是一次新的
家电革命。通过与厂家签订销售大订单，有
很多最新上市的家电产品只有在永乐卖场才
能买到，而且价格上绝对以进价销售，所以在

货源方面足以让准备十一大采购的绿城消费
者完全放心。永乐电器在通过前期大单的采
购、承担销售风险的情况下，已经把正常进价
压缩了将近 20%以上，为此，绿城消费者将率
先享受到全国最为优惠的价格。无论是从价
格方面还是品质方面，永乐都做到优质，再加
上厂家的高额直降和返现，相信这样的优惠
绝无仅有。

据了解，本次永乐黄金周大战将采取“国
庆购物狂欢节”的布局攻略，其所属的 28家大
卖场将悉数参加，同时将采取“挑战价格之巅”

的价格攻势，卖场内商品整体普降30%，全面掀
起黄金周的让利狂潮。

50元可当600元花
永乐家电为了和绿城人民共同庆祝国庆

节，特开展了多项首次稀有的促销活动。国庆
活动期间，在 9 月 23 日至 28 日预交 50 元订金
的顾客均可获得 600元财富增值卡，持财富增
值卡可在 9 月 29 日至 10 月 7 日使用。来河南
永乐购物的消费者可参加凭购物发票参加抽
奖，最高奖品是32英寸液晶；累计购物满29999
也赠送32英寸液晶。

早到有礼送
在永乐电器购物狂欢节期间，永乐还举行

了“早市见面礼，越早礼越好”的精彩活动，每
天早上 7点至 8点购物单品满 888元即送电烤
箱，8 点至 9 点单品满 888 元即送电饭煲。同
时，市郊六县的消费者来永乐卖场购物，满就
送车费，并加送精美礼品。

永乐黄金周在其商品资源方面做了充
足的准备与合理的分配，高端新品和特价
商品悉数供应，其中上百亿的大单采购中，
彩电的采购占整体采购的 30%，通讯产品
的采购占比为 20%，而彩电让利将占全部
让利份额的 38%，一场空前规模的手机促
销大战也将展现在消费者面前，另外通讯
产品的让利占全部让利份额的 26%，可见
彩电手机将是永乐此次赢战黄金周的“杀
手锏”。

9月27日，河南永乐电器国庆购物狂欢节盛大开幕。届时，永乐家电为绿城消费者不仅准备了充足
的普降商品和高端的家电新品，同时还启动财富增值计划：50元可当600元花，再加上更多优惠活动，十
一黄金周将让广大消费者共享一场激情购物盛宴。 晚报记者 吴绍超/文 吴琳/图

永永乐乐：：购物购物狂欢节普降狂欢节普降30%30%


