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随着十一七天长
假的临近，各个商场都
已进入备战十一黄金
周的冲刺阶段，大家纷
纷使出浑身解数，想在
十一黄金周商战中分
得一杯羹。外来大鳄
北京华联自然也不愿
放弃这个掘金的好时
机，拿出换购、满额赠、
会员积分等一系列大
力度促销活动，迎接十
一商战。

晚报记者 谢宽/文 赵楠/图

新品上市打五折
“从9月28日下午3点开始至自然闭店，我

们北京华联将展开夜场活动，针对郑州的顾客
送上一份超值的优惠。”北京华联营业部经理单
洁介绍，“活动内容主打就是50元现金换100元
礼券，品牌涵盖率达80%以上。”

而这只算是北京华联在十一黄金周期间的
开场白，接下来将有更大的优惠活动陆续展
开。记者打探到，从9月29日至10月5日，将有
60元现金换100元礼券；现金累计满2000元再
送 200 元礼券；会员满 1800 元再送 200 元礼券
等活动。

除此之外，其他一些快乐假日抽大奖、童
乐欢乐十一、卡友假日积分礼、卡友十一入会
礼等同样满足顾客各方面的需要。同时包括
购物 5 倍积分、海尔电视、欧珀莱化妆品、小

鸭洗衣机、折叠车、奥迪赛车等好礼同样让人
期待。

商场打折购物是买衣服的黄金时机，一些
爱逛街的女性朋友自然不会放过这个机会。小
徐是一名北京华联的忠实顾客，她认为十一期
间北京华联肯定会有一些大的促销活动，因此，
从 9月开始一直盼望十一的到来。当她得知 9
月28日和国庆期间会有换购活动时，她说：“很
划算，50 元换 100 元购物券，等于商品打了五
折，而在这个节气，又正是秋冬装上市的时候，
一定不会放过这个好时机。”

促销背后，商家看中十一爆发点
当问起各商家为什么看好十一黄金周，而冷

静对待端午、中秋等小黄金周时，单洁介绍说：“虽
然这些小黄金周同比都有增长，但是和十一七天

黄金周相比，还是有差距的。因为七天休假，会给
消费者充分的时间购买自己所需的商品。”

在她看来，这只是从时间方面看好十一黄
金周更重要的是十一又是秋冬装进入旺季的关
键点，十一消费大战的展开，等于拉开整个市场
进入旺季的序幕，商家自然都不会错过这个机
会。在接下来的4个月里，除了黄金周，就剩圣
诞节会有好的销售，因此，打好旺季第一枪至关
重要。

的确，通过北京华联的活动，可以看出商家
在此十一促销大战的决心。当问到往年新品上
市很少打折，而今年打五折时，单洁分析，是由于
今年国家经济整体疲软，购买力有所下降所致。
但换券活动并不是大规模杀伤活动，也是商场、
供应商、消费者三方互惠的活动，目的是供应商
能达到销售增长，消费者能买到实惠商品。

北京华联：十一换购进行时
明天晚上夜场活动，市民值得一逛

迪信通手机连锁 除诺基亚、摩托罗拉、索爱、
三星四大品牌集体大幅度提前跳水促销外，其他
手机品牌也已经做出了相应的促销策略。国产手
机联想、波导等品牌近日内也是蠢蠢欲动，势头更
是不容小觑。迪信通除了大幅的现金让利外，还
有形式多样的购机送家电等再优惠活动。“买手机
送家电”活动将从9月29日起至10月5日止，在活
动期间，在迪信通购机的顾客只要购机满799元
就送双层蒸锅；满999元送DVD一台；满1999元
送手机一部；满2999元送电视一台，另外，只要在
迪信通二七总店和亚细亚二楼迪信通购机的顾
客，将加送五星电器的100元现金抵用券，购买指
定机型就可获赠大礼包，里面包含了实用可靠的
手机杀毒卡、图铃下载卡等。

新亚手机连锁 度佳节刮刮乐翻天：国庆节
期间，购机顾客可以到兑奖处抽取刮刮卡一张，
一等奖为彩电，二等奖为自行车或者微波炉，三
等奖为高档公文包或食用油，四等奖为新亚运
动杯或运动包，五等奖为精美礼品一份。

进店好礼 返现送金：国庆节期间，购机顾
客在成交前出示刊登在《郑州晚报》上的新亚手
机连锁广告都可抵减20元现金。

红包礼不停：购手机号的顾客可以在兑奖
处领取红包。

国庆节特价机：诺基亚 1200 售 199元，三
星 C188 售 199 元，索爱 T303 售 888 元，三星
e258 售999元。

长远手机连锁 购手机抽黄金大奖：特等奖
为纯金饰品一件、一等奖为时尚精美小家电，二
等奖为精美家用健康秤或精美手表，三等奖为
多功能豆浆机，纪念奖为时尚摇摇杯。

进店就送礼（限二七店）：每天前50名进店
顾客送精美饰品。

无忧售后保障：购机送4年保修
买还送：长远手机连锁联合众厂家送国庆

大礼。
卡品有礼：购SIM卡送礼品
八方通讯 百元手机狂欢节开幕：八方通讯

组织了上千台几百元的特价手机在十一期间进
行销售。

抓球淘现金：购买手机的顾客可以通过抓
取乒乓球的数量来获取现金奖。

现金礼花大绽放：十一期间在八方通讯购
买手机的顾客，10 月 5 日下午 5 点可以参加抽
奖活动，现金折成的礼花将是抽奖的奖品，特等
奖为 1000 元，一等奖为 500 元，二等奖为 200
元，三等奖为100元。

中州通讯 购就赠：购机就送屏保、珍珠，免
费下载短片、电影、精美图片，加1元送照相机。

抽就中：凡是在中州通讯各连锁店购机的
顾客，均可参加抽奖活动。一等奖为电动车，二
等奖为自行车，三等奖为餐具，四等奖为精美雨
衣，五等奖为扑克牌。

买多少返多少：凡是在中州通讯手机连锁购
机的顾客，均可参加买多少返多少大型抽奖活动。

1元手机敞开买：9 月 29 日至 10 月 3 日每
天上午11点，下午5点各举行一次，消费者在广
场舞台抽号购买。

忆通手机连锁 进店有礼免费送：凡9月29
日、10月1日两天到忆通手机各连锁店的前100
名顾客均可免费领取精美礼品一份。

移动入网送大礼：国庆节期间，只要在忆通
手机连锁入网的顾客均可获赠礼品一份。

欢乐抽不停：国庆节期间，购机顾客均有机
会抽取超值大礼。

中鑫通信 十一期间，中鑫通信全省22家门
店上演河南省通讯市场首个通信“零利日”，首届
中鑫手机展销会也将盛大开幕。活动期间中鑫
通信联合厂家拿出万部超低特价机投放市场，同
时更拿出100000份豪礼普惠中原。手机低至58

元，高档手机电池1元钱起，座充1元起，蓝牙耳
机35元起。进店顾客可免费获得中鑫通信送出
的 100元的优惠券，同时还可获得精美礼品一
份。购机的顾客还有机会获得由中鑫通信送出
的彩电、自行车、手机、MP3等豪礼。购机的学生
顾客最高优惠500元，还送精美礼品一份。持学
生证购机报出租车费，进门的学生顾客免费领取
精美礼品一份。9月28日中鑫通信至尊店将打
造盛况空前的团购夜场，全场手机最高降幅高达
50%。更有免费手机、惊喜豪礼送给消费者。

百脑汇 9 月 27 日是百脑汇的 4 周年店庆
日，同时也迎来十一国庆节日，百脑汇特意推出
各种产品特价展卖来庆祝。

4周年 U盘免费送：9月 29日上午在百脑
汇外广场排队，凭学生证、消费凭证、百脑汇会
员卡或者联名卡即可在百脑汇四楼东侧领取
1G优盘一个，当天限量300人。

装机返现金100元：10月5日前，消费者在
百脑汇指定商家购买DIY组装机的消费者，即可
参加返现金100元的活动。每天限量前100人。

刷卡买电玩返现50元：10月1日-19日，在
百脑汇二楼东侧指定的电玩商家（必须签订刷
卡特约商家）购买PSP、微软XBOX360、任天堂
Wii 等系列游戏到一楼刷卡活动中心刷卡、登
记就可领取现金50元。

赛博数码广场 9月29日至10月5日，凡到
赛博数码广场的消费者，只须消费满 100元即
可参与“缤纷十月，豪礼送”摇奖活动，百分百中
奖，礼品设电磁炉、电影票、洗衣粉等。

9 月 29 日至 10 月 2 日，消费者只要消费
1000元就有机会赢取自行车大奖，消费1000元
以上送抽奖券1张，2000元以上两张，3000元以
上 3张，最多三张，消费依先后顺序登记分组，
10人一组，每组抽一名获得大奖，每天每店 10
组，分别抽出10辆自行车。

在 2008 年奥运会高清数字信号转播的强
劲推动下，数字高清、高品质的液晶电视以不可
抵挡的气势走进了中国消费者的生活。其中
LG70全高清液晶电视一面世便成了卖场的热
点和消费者的新宠。业内人士认为，能使LG70
在众多平板电视中脱颖而出的关键原因，在于
它所拥有的明显领先于其他产品的三大独门

“秘籍”。

秘笈一：头顶“全高清电视”光
环 展现优质清晰画面

采用了全高清技术的LG70电视的物理分
辨率达到 1920×1080 逐行扫描（1080P）。相比
较市场上常见的分辨率在 720p以下的标清电
视和 1080 隔行扫描的高清电视，LG70 对分辨
率的要求更高，传输过程中数据信息也更加丰
富完整，这才使LG70与普通液晶电视相比，图

像更为细腻、逼真，细节层次也更加丰富。而屏
幕长宽 16：9 的黄金比例，更给观众带来更舒
适、健康的视觉享受。

秘笈二：IPS硬屏技术领衔 打
造液晶画质巅峰

面板是液晶电视的核心，它的好坏决定了
液晶电视 60%以上的品质，所以采用高品质的
面板对液晶电视来说至关重要。LG70采用了
LG Display公司提供的韩国原装 IPS硬屏液晶
面板，这种面板在动态清晰度、色彩还原效果、
可视角度等方面具有明显优势，是目前世界最
顶级的全高清液晶显示领域普遍使用的面板。
相对于传统的软屏液晶，IPS 硬屏拥有稳固的
液晶分子排列结构，响应速度更快，彻底消除了
软屏液晶受外力时出现的模糊及水纹扩散的现
象，在播放疾速画面时更杜绝了残影和拖尾等

问题。另外，它在可视角度和色彩还原度方面
获得的重大突破，使观众无论从哪个角度，都能
看到不打折扣的完美画质。

秘笈三：数字一体机，不用借助
机顶盒

LG70 是国内市场上首款技术应用完全
成熟，并批量生产上市的地面数字电视一体
机。它可以不需连接任何有线设备，很方便
地实现对数字电视信号的一体化接收与播
放，让消费者省去机顶盒以及插卡、拔卡等诸
多麻烦。

借金九银十这样的销售旺季，LG 也在北
京、上海、广州、成都、沈阳等各城市推出了丰富
多彩的大型促销。因此，相信在了解了LG70的
这三大秘笈后，您选购液晶电视时会更加有的
放矢。

硬屏经典LG70系列 领跑数字全高清时代

数码相机目前的普及速度已经超过了以往
任何时候，价格便宜且外观时尚的卡片机得到
很多年轻人的青睐，而外观更加“威猛”和“专
业”的数码单反相机也得到了长足的发展。十
一黄金周的到来，使出游和休闲的人群增多，也

让数码相机和数码摄像机大有用武之地。八方
数码为消费者准备了十一黄金周购买数码产品
的丰富优惠活动，其优惠力度与黄金周的重要
地位十分匹配。这些优惠活动包括了特价机销
售、超低折扣和超值赠礼，涵盖了高中低端消费
者和八方数码的新老顾客。

早在 9月初，八方数码就联合数码相机和
数码摄像机厂家组织了一批特价机型，在十一
黄金周期间投放市场。这些特价机包括410元
的 800万像素数码相机，另外还推出了 1919元
的产品套餐，在这组套餐中包含一台数码摄像
机和一台800万像素的数码相机。这无疑为普
通消费者带来很大的实惠。为了推动数码摄像
机的普及，十一黄金周期间，八方数码还对数码
摄像机实行全面优惠，全场数码摄像机五折起
销售。

除了特价机之外，八方数码在黄金周期间
还推出了一系列的促销活动。对于数码相机、
摄像机的所有品牌和型号，都在成本价之上加
10 元钱进行销售，以此来吸引消费者，拉动销
售的增长。活动期间，前1000名进店的顾客可
免费获得可乐一罐。在八方数码各连锁店购买
数码产品，还有机会获得电动车、MP4、MP3、沙
滩椅、运动背包或米奇洗衣篮等丰富好礼。

对于新老顾客，八方数码在黄金周期间都
将进行回馈。八方数码的老顾客到各个连锁
店，凭购机凭证均可领取迪斯尼精美相册一
本。另外，无论机器什么时候在什么地方购买，
顾客只要带着自己的数码相机或数码摄像机到
八方数码各连锁店，三角架、相机包、DV带等多
样好礼免费任你选。

崔捷

八方数码打造“十元钱的国庆节”


