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第一家居B26

进入8月份，红星·美凯龙举办了
几场文化营销活动，均围绕着周年庆
主题。八一建军节，举办了“把实惠
献给最可爱的人”，还奉献了新版《日
出》话剧；在中秋小长假举行了“中秋
谢师恩，礼重情更浓”大型营销活动，
作为对天下园丁们的隆重献礼。这
些活动均是红星·美凯龙郑州商场周
年庆典的一部分。

红星·美凯龙郑州商场开业一年
来，影响力和知名度节节攀升，成为
中原地区乃至周边省份爱家人士的
首要选择。该商场总经理周启晨认
为，一周年对于郑州红星·美凯龙来
说意义深远，它意味着传承，意味着
积淀，意味着新的发展契机。

红星·美凯龙登陆郑州一年，取
得了骄人的成绩，红星·美凯龙华中
区域总经理王琦琦表示，在过去的一
年时间，郑州红星·美凯龙从一个初
来者迅速成长为河南家居行业的领
军人物，可以说，它在不断改变人们
的家居观念，也在不断地带给人们惊
喜。据了解，红星·美凯龙历经 22年
的发展，现已形成了红星·美凯龙独
有的家居文化、服务、运营理念。王
琦琦解释说，这个理念的核心，便是
真正从客户的立场出发，围绕客户服
务这一基本点，想客户之所想，最大
程度地保障客户的利益。

惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠惠战战战战战战战战战战战战战战战战战战战战战战战战战战战战战战战 家居卖场
huizhan

4000万元买断数十家品牌建材、家具畅销型号，这些平日不打折的一线品牌，
在这里能买到低于市场最高20个点的优惠，并且只能在这里买到

红星·美凯龙黄金周放价“大惠”

黄金周精品家居优惠导购

买断让利，黄金周再出重拳
谈起周年庆典活动，该商场总经理周启晨

表示，最吸引人眼球的当属“买断”。据了解，
在黄金周 7 天的庆典促销中，红星·美凯龙将
买断数十家顶级建材、家具品牌的畅销型号。
活动期间，这些型号的产品只能在红星·美凯
龙买到，而且对于买断的产品，红星·美凯龙
将采取强力补贴的政策，以低于市场价最多
20 个点的超低买断价格销售，作为该商场一
周年庆典的顾客献礼。参加买断活动的产品
品牌多为市场一线名牌。如建材类的 TOTO、
斯米克、金意陶、华鹤木门、欧派橱柜；家具类
的意风、颜氏、奥美、芝华仕、迪信等品牌。这
些牌子在平日里一般是不打折的，而在本次买
断活动中，消费者尽可享受到平日里根本享受
不到的折扣优惠。

除了买断之外，郑州红星·美凯龙还将推出
力度空前的返现金活动，即在周年庆活动中，已
经将价格压低最高50个点的基础上，只要消费
者在商场购物，就能再享受到巨量返现的优惠。

另外，除了买断、折扣、返现外，消费者还将
享受到抽现金大奖的优惠，每天都将抽出十余
名幸运顾客，最高获取近万元现金大奖。周启
晨介绍说，本次周年庆活动，还特别举行了红
星·美凯龙“家园故事”征文大赛、为来自四川灾
区的“大河宏志学校”捐献图书等文化类、公益
类的活动。红星·美凯龙还将举行VIP顾客升
级仪式，以及VIP顾客积分兑奖活动，该商场还
将为贵宾客户送出精美礼品。

文化活动，围绕周年庆主题

举办活动期间，红星·美凯龙收银台前排起
了长队，广场内也停满了车辆。

近日，记者从红星·美凯龙获悉，10月
1 日郑州商场开业一周年，在此期间，红
星·美凯龙将举办一场盛大的庆典活动，
除了一系列公益、文化活动外，还将空前
放“价”，以4000万巨资独家买断放量，配
合以超级返现、大抽奖等形式，让消费者
获得真正的实惠。 晚报记者 熊维维


