
刚刚结束的十一长假，应该是不少消费者购
车的首选时机，然而今年车市并未出现预期中的
大降价，黄金周表现出了新的购车动向。

降价不明朗，让利有限
在黄金周期间，记者走访了多家4S店，通过

降价方式迎接金九银十的汽车品牌明显比往年
少很多，“降价”并没有出现高潮，可以想像，销售
商作出的让利也是有限的。这都缘于车市今年
的整体阵痛，持续的通胀压力，物价上涨、成本增
加、油价上调，再加上股市影响，汽车生产厂家和

销售商的利润空间大大压缩。

车价不再占据首要购车因素
在采访中，令记者吃惊的是，有不少消费者

表示，车价已经不是自己首要考虑的购车因素
了。“买车是一次性的，而用车才是持久的。”一
位消费者这样说道。所以，对于成熟的消费者，
如果务实的话，就应该选择一款市场成熟度比
较高的车，毕竟成熟车型在各方面都比较成熟、
完善，服务网点多，配件价格低。还有另一位
消费者更是提到了保值率的问题，他表示在选

车的过程中最看重的就是汽车的保值率。

理性购车拉动差异化竞争
不少从业人员认为，价格竞争只是初级

手段，一旦形成恶性循环，就无法从中获利。
一个品牌频繁降价，虽在短时间内留住一部
分消费者，但往往流失更多消费者对该品牌
的忠诚度。因此随着国内车市的成熟，可以
预见厂家车价总体会趋向平稳，汽车营销也
将从价格之争逐步进入品质和差异化竞争。

晚报记者 陈栋

进入10月，多款全新车型和更新换代
车型纷纷拥入市场，各商家促销活动也全
面展开。通常只有深入地试驾之后，才会
对一款汽车有直观地感受。

为了引导和促进郑州市汽车消费，让
更多消费者熟识产品和商家，也让消费者
能在第一时间近距离接触到自己心仪的车
型，《郑州晚报》汽车事业部特于10月在风
景区举办“秋季团购试驾节”。届时市面上
能见到的多款主流车型都将尽数到场，消
费者可以在风景如画的景区深度试驾这些
车型。除此之外，清风车影、林间穿梭……
多种引人入胜的活动都在等着你。

心动了吗？赶快打电话报名吧！
晚报记者 陈栋

巴黎车展的激情还未曾退下，地处中原的河南郑州又将在11月
份迎来“2008郑州国际汽车展览会”，对于所有喜爱汽车的郑州人而
言，还能有什么比在家门口看国际车展更过瘾的呢？

啥车最好 咱自己说了算
这次由郑州市人民政府和中国汽车工业国际合作总公司联合

主办的“2008郑州国际汽车展”将于11月13日在郑州国际
会展中心举行。

据了解，本次车展期间将推出“郑州市民最喜爱的汽
车评选”和“郑州市十佳汽车4S店推介”两项重要的评选
活动，并在车展上充分推广和体现获奖车型和获奖4S

店。《郑州晚报》将独家承办这两项评选活动。

试驾体验 好车自己会说话
为了让消费者充分接触和了解评选公示名单中的汽车4S店

和品牌车型，郑州晚报将在本次评选期间推出两项配套活动，使
本次评选活动得到最广泛、最深入的宣传和传播。

活动一：买车品鉴团。在本次评选活动启动之后，《郑州晚报·
第一汽车》将从10月开始推出为期一个月的精品4S店“买车品鉴团”
系列活动，组织有购车意向的消费者前往参加评选的汽车4S店购车
并进行实地考察评选并投票。

活动二：秋季团购试驾节。我们将在10月举办“秋季团购试
驾节”，集中展示参加评选的车型和车商，通过试驾会，您可以对
各款爱车的感受作以真实的评价投票。 晚报记者 陈娴
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