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扶持小企业和个体户
说到扶持小企业和个体户发展，郑州商行

在业内可是“专家”银行。他们坚持“进社区、走
市场”，积极深入社区、市场开展调研，力求第一
时间了解、满足客户的金融需求，建立了小企业
贷款绿色通道，完善了小企业信贷制度和操作
流程，形成一整套适应小企业风险特征的信用
评级体系和风险管理体系，实现小企业贷款全
流程化管理。为了打破小企业和个体户因缺乏
担保条件和健全财务体系无法融资的瓶颈，该
行针对客户实际情况进行产品创新，先后推出
商户联保、商铺抵押、专利权质押等业务，有效
帮助“小巨人”的健康成长，受到本土小企业、个
体户欢迎，使得商行的小企业贷款在建材、服
装、汽车、信息科技等多个行业领域也叫响了品
牌。截至目前，该行小企业贷款及个贷余额

26.36 亿元，小企业及个人贷款综合收息率达
99.9%，小企业及个人贷款户数占到全行总贷
款户数的 95.8%，郑州商行的小企业贷款业务
已经在全省牢牢树立了标杆。

支持本土经济建设
作为一家地方银行，郑州商行勇于承担本

土经济建设和市民生活质量提高的责任。8年
时间里，累计投放贷款 297.6亿元，支持城市基
础建设、地方财政项目、科教文卫事业以及优秀
民营企业建设，郑州的城市建设有很多都打上
了“商行标签”，如全市道路拓宽、省高速公路建
设、市环城快速路建设、东西大街改造、郑东新
区建设、自来水管网改造等一批省市重点工程
都得到他们的资金支持。

本土一些优秀国有大中型企业和民营企业

的成长也离不开郑州商行的身影，如中国长铝、
郑州市燃气集团、竹林众生、思念集团等等，都与
该行有着深入的合作。郑州商行对于本地民营
企业发展倾注了很大精力，在资金投放上倾斜本
土品牌，帮助进行市场改造，为本地企业群的崛
起做出突出贡献，并带动一系列名优品牌成长。

提高市民生活质量
8年时间里，为了提高市民生活质量，郑州

商行不断推出符合居民创业、消费、生活需求的
个人贷款系列产品，2001 年首推电脑消费贷
款，开创本土消费贷款“零首付分期付款”先河，
受到市民欢迎，而后又推出“乐安家”住房贷款
系列，为寻常百姓购房、装修提供资金支持。商
鼎卡循环贷款、个人生产经营性贷款则为更多
人创业提供了便利。与此同时，郑州商行还投

入20多亿元资金支持地方科教文卫事业，其中
大量投放教育事业。

8 年时间里，该行充分发挥出地方银行经
营灵便、办事效率较高的特点和优势，根据市场
需求变化，面向社会推出了一系列便民利民的
产品、服务项目，一批以代交行政事业性收费、
自来水费、地税款、燃气费、网通话费、联通手机
费、移动话费、有线电视费、宽带费，代理保险业
务、公交卡自助充值等为代表的中间代理业务
的推出，标志郑州商行已经建立起一个比较完
善的个人银行服务体系，而这些服务项目覆盖
居民生活的各个方面，使市民足不出户就可以
办妥各项业务。

扶助社会困难群体
为扶助社会困难群体，郑州商行大力支持

地方再就业工程，截至目前已累计发放下岗失
业贷款 1595笔，涉及金额 2.05亿元 。在 2007
年举办的“郑州十大创富明星”评选活动中，有
多位获选人都是下岗后得到商行的支持，实践
了创富梦想。郑州商行还具备很强的社会责任
意识，热心公益事业，积极开展社会捐赠活动，捐
建有希望工程小学，累计捐助钱物几十万元，与
市教委一道推动“娃娃学理财”工程，倡导青少年
树立自力更生、资助理财的意识，同时我行还积
极下乡扶贫，帮助贫困农村修路、致富，建立科技
培训网络。在保障市民生活质量方面，郑州商行
所作贡献也颇多，如2003年非典时期参与“肉蛋
禽储备工程”。在今年的四川特大地震灾害中，
郑州商行自发捐款102万元，帮助灾区重建。多
年形成的社会责任意识，让郑州商行总是以肩负
本土发展为己任，一系列值得称道的义举和独具
特色的产品、服务，让商行良好的企业形象牢牢
根植于市民心中，被群众称为“市民银行”、“小
企业银行”、“咱郑州人自己的银行”。 吴华

“扶持小企业和个体工
商户，关爱弱势群体。”是郑
州商行长期以来一直致力不
辍的事业。8年时间里，郑州
商业银行为中小企业排忧解
难、施以援手的事例不胜枚
举，许多中小企业在该行的
扶持下做大做强，为我市的
经济发展做出了很大贡献。
作为一家地方银行，郑州商
行勇于承担本土经济建设和
市民生活质量提高的责任，
郑州的城市建设有很多都打
上了“商行标签”。

随着中原保险业的快速崛起，越来越多
的“洋保险”开始进军河南市场。记者昨日获
悉，恒安标准人寿河南分公司已经正式开
业。这也是继首创安泰人寿之后的第二家

“洋保险”。作为具有英资背景的保险公司，
恒安标准人寿在河南市场上采用“保额分红”
这一英式分红方式，在资本市场频繁波动背
景下，适时为消费者提供了一种新型投资理
财方式。

恒安标准人寿河南分公司相关负责人告
诉记者，CPI持续攀升、股市不断波动，越来越
多的消费者感到无所适从。而恒安推出的

“恒爱一生”两全保险(分红型)，客户无需十分
操心，即可从容应对CPI攀升、市场波动等不
确定因素，为子女教育、养老保障等长期财务
规划目标作踏实的准备。

据悉，该产品采用“保额分红”这一英式
分红形式，“保额分红”是英国市场的主流分
红方式，主要是指每年的红利会以保额的形
式分配给客户，这些保额红利在下一年度分
红中也会同样参与红利的分配，这样红利会
不断产生新的红利，完全以复利的方式进行
累积。持有的保单时间越长，红利积累得会

越多，分红保单的投资性也越来越凸显强大
的效应。

该负责人同时提醒消费者，分红保险产
品如果能有较高的红利收益，对投保人来说
是锦上添花。但是，作为保险，传统分红险的
本质首先是资金安全和保障功能；其次才是
投资收益。在资本市场尚不明朗的情况下，

“恒爱一生”这款保本增值的分红保险产品应

该为市场长期看好。
据了解，2007年首创安泰人寿保险公司

作为首家进驻河南的合资寿险公司正式进
驻，其一年多来的发展十分迅猛。而2008年
上半年，河南省保险业实现保费收入298.04亿
元，跃居全国第六位和中西部第一位，面对不
断扩张的市场格式，无疑将会吸引更多的保险
机构进驻。 晚报记者 来从严/文 吴琳/图

“洋保险”青睐河南市场 生命人寿获保险产品大奖
日前，在“2008 年首届中国百万中产家庭首选

保险品牌榜”评选活动中，生命人寿保险股份有限公
司的“康祥一生”产品组合在百余项保险产品中脱颖
而出，一举摘得十大最佳保险理财产品计划大奖。
据了解，该产品组合具有退休年金保证年限、疗养护
理全面周详、保额递增还本增值和红利累计喜上加
喜等四大特点。此外，它还集养老与康复护理于一
身，兼顾身故保障。缴费期间患有重疾能豁免大部
分保险费，继续拥有各项保障。 冯琪

中国人寿开展计生保险
9月 27日上午，郑州市计划生育工作会议在鹰城

饭店召开，郑州市计划生育保险工作全面启动。郑州
市计划生育协会进行了长期的探索，最后与郑州国
寿联合推出了我市的计划生育保险方案。本方案为
育龄群众提供意外和手术医疗保险，并为计划生育
家庭解除后顾之忧提供服务和条件，使之从中受益，
探索建立计划生育保险制度，完善计划生育利益导
向政策体系，稳定低生育水平，有效统筹解决人口问
题。 张莉

保险资讯

光大银行荣膺金融业大奖
近日，2008中国战略执行峰会暨战略执行明星

组织、中国金融业战略执行卓越组织颁奖典礼在北京
举行，中国光大银行荣获“2008中国金融业战略执行
卓越组织”奖。中国金融业战略执行卓越组织评选活
动由金融时报社主办，评审委员会由中国金融业专家
和著名战略管理专家共同组成。经过严格审查和综合
评定，评审委员会认为中国光大银行等金融企业拥有
较为完善的战略制定和战略执行体系，能够有效地执
行战略，并取得了相对优异的财务业绩，特授予“2008
中国金融业战略执行卓越组织”奖项。 李景辉

市郊农信社创新促发展
郑州市市郊农村信用联社为加强核算、防范风险，

成立了两个中心。核算中心担负全辖统一核算，规范会
计操作流程；放款中心上收贷款权限，实现贷款审核、发
放统一管理，标志着市郊联社职能由管理型向经营管理
型转变，促进各项业务发展。 白皓 刘斌 鲁长在

36岁的李女士家住郑州，1999年在郑州
摩托车配件大世界经营摩托车配件的批发
与零售，主要销售网点是新疆、兰州等西部
地区。2007年底，由于全国普降大雪，导致
物流公司发货不畅，货物迟迟无法送抵客户
手中，李女士的回款出现了间歇，流动资金
不足。经过朋友介绍，李女士来到了郑州市
安信投资担保公司，想通过安信担保贷款30
万元来加大自己的现金流量。安信公司员

工经过先后三次的细致调查与现场问询，了
解到李女士自己有 260㎡别墅一套，拥有完
全产权，持有物流公司价值45万的发货单据
等情况后，迅速为她联系到了合适的出借
人。三天之内，办理完抵押、公证等手续后，
出借人现场转账，将30万元资金打到了李女
士的账户上。借到钱款的李女士每月 20日
之前，都将当月应付利息及时、足额打到出
资人的账户上，与出资人建立了互相信任、

互惠互利的良好关系。
2008年7月在摩托车配件生意旺季过去

后，李女士及时还清了借款，自己账上还有赢
余。于是她想：与其让资金闲置下来，不如让
自己也成为出资人来获得收益。通过安信担
保，李女士又出借给做服装生意的陈先生10
万元，为期4个月。现在，李女士每月既有固
定收益，资金又有安全保障。手中的资金一
刻也不闲置,得到了充分利用。 常佩雨
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