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从计划开设美国办事处到纽约分行开业，
招商银行走过了整整10年的跋涉之旅，其间费
了不少的周折，然而，要办好一家银行比获得执
照更困难。

中集(美国)公司和中远(美洲)公司成为招
行纽约分行的首批客户。实际上，在招行纽约
分行即将开业的消息传出后，不少在美中资企
业踊跃申请开户办理业务。

“在美中资企业对在招行办理业务非常积极，

有的企业计划将大笔的资金转到招行，金额超出
我们的预计。”10月8日，纽约分行行长方辉介绍。

实际上，由于美国当地的银行等金融机构
几乎全部受累于次贷危机引发的金融动荡，一
些中资机构总部出于安全等考虑，最近纷纷向
海外机构发出指示，要求选择更为安全的中资
银行开办业务。

为中资企业拓展美国市场提供强有力的金
融支持，这也是招行设立纽约分行的初衷和义

不容辞的责任。“这种情况的出现出乎我们的预
料，与此前海外中资机构习惯在外资银行开办
业务的状况有很大的不同。从这个意义上讲，
纽约分行也面临发展的机遇。”招行纽约分行行
长方辉介绍。

“尽管现在我们还有很多的挑战和困难，但
是我们对纽约分行的发展充满信心。我们虽然
面对寒意，但我们把它看做一个重要的机会。”
招行马蔚华行长表示。

招商银行荣获两项大奖
近日，在上海陆家嘴金融博览会上，招商银

行荣获2008中国私人财富管理“聚宝盆”奖项中
“中国最佳零售（财富管理）银行”和“中国最佳私
人银行”两项大奖。 招商银行财富管理“金葵
花”品牌得到公众和媒体的长期认同，是该行品
牌体系的一张王牌。该行私人银行以“助您家业
常青，是我们的分内事”的品牌形象得到客户和
公众的广泛接受，以独具招行特色的“1+N”服务
体系和投资顾问“螺旋提升四步工作法”领先于
竞争对手，以本土血缘和国际视野的有机结合得
到业界的普遍肯定。 樊振宁

民生银行举办高尔夫邀请赛
10 月 11 日，由中国民生银行郑州分行主

办，河南思念高尔夫俱乐部承办的高尔夫球邀
请赛在思念果岭假日酒店举办。大赛主办方
中国民生银行郑州分行于今年 6月 19日开业，
入驻河南以来，各项业务态势良好，在社会上
树立起了崭新的商业银行形象。目前总资产
已达 120亿元，创下了河南省银行业新建分行
业务增长新纪录。为进一步给贵宾客户提供
更高端的品牌服务，该行成立了高尔夫俱乐
部，并以积极推广高尔夫这一健康时尚的运动
为契机，为高端客户搭建更广阔的互动交流平
台。 牛怡人

农行营业部支持“三农”建设
为切实推进社会主义新农村建设，农行河

南省分行营业部按照国务院为农业银行确定
的“面向三农”的市场定位，积极开展“三农”业
务，以金穗惠农卡为载体，全力推动农户小额
贷款发放工作。该部积极主动地与当地政府
联系，汇报农行“三农”业务的开展情况，和政
府部门达成共识，取得了政府部门的大力支
持。深入田间地头，调查了解农业生产、资金
需求等情况，特别是把已具一定规模的种植、
养殖等农户作为调查扶持重点，以发挥典范带
头作用。截至 9 月 30 日，已发放金穗惠农卡
54888 张，发放农户小额贷款 852 户，金额
2648.5万元，受到社会各界的认可和欢迎，支持

“三农”工作取得初步成效。 王国亮 常中原

年轻人风险抵抗力弱
“我和未婚夫都在事业单位工作，将来的

发展潜力还是比较大的。婚房是男方提供的，
没有房贷或其他负债情况。除了单位统一办
理的社会保障福利，我没有购买任何商业保
险。”方小姐说，她希望购买那种主要针对个人
健康保障的保险，比如重大疾病保险，女性健
康保险，以及在发生医保外的医疗费用时可以
报销的保险。

平安人寿河南分公司行政部张凯说：“方
小姐在事业和家庭方面都处于起步阶段，需要
尽快积累资金。在保障上，虽然单位有基本的
医疗保障，但如果发生严重的意外和患上重大
疾病，尤其是女性的重大疾病，会出现高额的
医疗支出，并对后续的收入产生极大影响。她
目前的抗风险能力非常弱，为了确保未来能过
上高品质生活，方小姐最好还是为自己构筑合

适又实惠的商业保险防线。”

消费型产品为投保主打
保险专家表示，像方小姐所希望的保障范

围、期限等方面，结合她自身的状态以及保费
承受能力，她的需求还存在一些偏差，需要进
行一些调整。

目前市场上，针对女性的重疾险大多属于
返还型，价格不菲。而对于女性常见的大病尤
其以各类妇科癌症最为常见，所以专项防癌险
种结合普通重大疾病险种为最佳组合。“这些
组合都是定期的消费型险种”。

此外，像方小姐这样的年轻人，很多都是
“月光族”，还可以做一个投连产品。“比如选择
月缴费400元的投连险附加重大疾病保险。它
就像进行一个强制储蓄，做一个长期投资，未
来可以获得可观的投资收益，用做子女教育金
或养老规划。”张凯说道。

“这个月我已经收
到了十张结婚请帖，看
来10月份真是结婚高潮
呀。那么，待嫁女性应
该怎样买保险呢？”参加
工作两年，下星期也即
将和男友步入婚姻殿堂
的“80后”方小姐向本报
打来热线电话咨询道。
专家表示，年轻人买保
险选择消费型保险比较
好，不宜过多注重投资
收益。
晚报记者 倪子/文 吴琳/图

金融动态

工行推出积分兑换限时服务
为进一步提升客户满意度，推动信用卡服

务标准化建设，提高服务效率，工商银行近期又
正式推出积分兑换里程限时服务。该项限时服
务将工行的信用卡积分兑换里程内部处理时限
从目前的30个自然日缩短为5个工作日，即从
客户通过各服务渠道（柜面、网上银行、电话银行
等）提交积分兑换国航里程申请当日起，工行在
5个工作日内完成积分审核、调整并发送中国国
际航空公司。工商银行将继续根据客户需求，
持续优化规范流程，升级改造系统功能，不断拓
展限时服务内容，缩短业务处理时限，全面提高
信用卡整体服务质量和服务能力，塑造工行良
好的品牌形象，提升公众认知度、客户满意度和
社会美誉度。 武建选 张晓辉

光大中标北京首创年金业务
近日，中国光大银行凭借高质量的服务、

先进的经营管理模式和专业高效的团队，成功
中标北京首创集团的年金业务，成为首创集团
企业年金基金账户管理人。北京首创集团是
北京市国资委的全资控股企业，总资产约 600
亿元，旗下有首创股份、首创置业等多家上市
公司，是北京市国资委管理的规模最大的企业
之一。此前，中国光大银行还先后成功中标北
京市国资委管理的北京排水集团、北控集团、
燃气集团、首发集团等北京市市属企业的企业
年金基金托管人业务。 李景辉

交通银行成为融资券主承销商
10月 8日，由交通银行作为主承销商的北

京七星华创电子股份有限公司 2008年度短期
融资券在中国银行间市场交易商协会成功注
册。这是国内首批注册的中小企业短期融资
券之一，注册规模 5000万元，开创了中小企业
在银行间市场发行短券的先河，也是交通银行
在服务中小企业融资需求方面的一次有益探
索。 开展中小企业短期融资券发行试点工
作，是银行间市场各参与方按央行构建多层次
的中小企业融资体系，拓展中小企业直接融资
渠道的要求，以实际行动支持中小企业发展的
又一举措。 田国华

金融快讯

在华尔街深陷金融危机之际，纽约当
地时间10月8日，招商银行纽约分行正式
开业。这是自1991年美国实行《加强外资
银行监管法》以来，中资银行获准在美开
设的第一家分支机构。

与一年前招行获得美联储批准设立
纽约分行时大为不同，如今的曼哈顿迈入
200多年历史上最艰难的时期，来自中国
的招商银行展示的雄心与诚意，获得了美
国政要和金融高管们的认可和赞赏。

“在全球深陷金融危机时，海外中资
机构出于安全的考虑，更希望选择中国的
银行提供服务，这也是纽约分行的机遇。”
10月8日下午，纽约分行行长方辉描述未
来的8年规划：首先致力于依托招行国内
资源，将纽约分行打造成专业的美元清算
和贸易融资银行；在更长远的将来，纽约
分行将参与到中美投资的时代潮流中，分
享和推动中美间的国际投资项目。

今年的华尔街，与一年前的 11 月 19 日招
行获得美联储批准设立分行时，恐怕已经境况
迥异。

在不到一年的时间里，由次贷危机演进成
的金融危机席卷华尔街，彻底改变了华尔街的
百年版图。美国五大投资银行中，百年老店雷
曼兄弟申请破产，贝尔斯登被摩根大通收购，美
林证券被美国银行收购，高盛和摩根斯坦利转
型为金融控股集团。

尽管美国政府7000亿美元的救市计划已经
获批，恐慌情绪和流动性紧缩的趋势依然在蔓延。

“华尔街现在每天都是坏消息，招商银行纽

约分行的开业，恰似冬天里的一丝温暖，穿透曼
哈顿上空层层阴霾的一缕阳光。”10 月 8 日下
午，纽约分行行长方辉向记者介绍。

招商银行纽约分行的开业，获得了美国政
界和金融界的高度评价。

10月 7日上午，纽约联储主席盖斯纳会见
招商银行马蔚华行长时说：“和巴菲特一样，招
商银行现在的到来正是一个很好的机会。”纽约
市长彭博在会见马蔚华行长和接受媒体采访
时，也对招行给予美国金融业的信任和支持特
别致以感谢。

“招商银行纽约分行的开业，毫无疑问给这

个冬天带来了希望。”招行马蔚华行长在纽约分
行开业仪式上表示，当华尔街正在裁员的时候，
招行在招聘员工；当许多金融机构在这里倒闭
的时候，招行在这里诞生。据了解，纽约分行目
前30余名员工中，有20多名员工是当地招聘的
美国员工，全部都是在纽约金融业工作多年的
资深从业人员。

“招行纽约分行能够在这个充满挑战的历
史条件下迎难而上，为招商银行在这里赢得荣
誉，为中国的金融业在这里赢得发展的空间、赢
得荣誉，我们充满信心。”招行马蔚华行长在纽
约分行开业仪式上表示。

招行纽约分行是1991年美国施行《加强外
资银行监管法》以来，中资银行获准开设的第
一家分支机构，也是招行在西方成熟的金融市
场开设的第一家分支机构。它在金融创新和
风险管理上的一举一动，都让人关注。

“合规稳健经营是招商银行一直以来的原
则，纽约分行在坚持合规稳健的前提下，业务开
展上将从易到难，用5到8年的时间分两步完成

既定目标。”招行纽约分行行长方辉介绍。
纽约分行目前主要是依托招行在国内的

资源和既有优势，开展美元清算、国际贸易结
算、国际贸易融资等业务，继而将纽约分行打
造成专业化的美元清算和贸易融资银行。

在完成初步的布局之后，招行纽约分行将致
力于成为专业化的美元清算和贸易融资银行，利
用国内绝大部分商业银行没有纽约分支机构的时

机，将国内其他银行的结算业务和审贷业务争取
过来，不仅做客户的银行，还将做银行的银行。

“前 4 年到 5 年，我们着眼于专业化；下一
步我们将积极参与中美投资业务。”方辉介绍。

仅仅做结算业务，并非招商银行开设纽约
分行的远大理想的全部，纽约分行的未来将会
参与到前景更为广阔的中美投资业务中来，分
享中美投资业务的商业利益。 樊振宁

合规稳健经营 完成八年规划


