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第一地产·市场B10

“大家置业”公司2002年成立，见证
了郑州二手房市场的萌芽及发展。公司
领导认为，一个中介公司的品牌是尤为
重要的，公司的品牌是需要多年的积累，
需要多年对客户服务的被认可，才能创
立起来的。所以“大家置业”一直坚守
拒绝加盟的信念。公司清楚地认识到一
个有品牌意识的公司会全力给客户提供
优质、完美、高效的统一服务标准，应该
做到真正意义上的“客户为尊，服务为
本”，对于服务的标准和流程以及规范化
操作要严格把控、精益求精。 李美

共推出700余套房源，会员招募已近600名
面对尚不景气的商品房销售，许多开发商

均表示会谨慎看市，不少项目推后开盘日期，以
期消费者信心稳固再开盘销售。然而任何一种
市场行情下，总有特立独行者，它们有着超出其
他楼盘的性价比并散发着别样魅力。

选择在这个阶段开盘的项目，就颇有一份
胆量，令人啧啧称叹。位于未来大道与中州景
观大道交会处的天伦·星钻就是其中之一，该项
目将于本周六开盘。获悉此消息后，记者就致
电该项目负责人一探虚实。

“本月 18日开盘，共推出 700余套房源，目

前已经成功招募会员近600名，所以对于销售，
我们没有太大的担心。并且我们开盘还会有优
惠回馈客户”，该项目负责人如此表示。

天伦·星钻品质优良，地段绝佳，但入市相
对低调，7月 19日，天伦·星钻项目开始VIP会
员招募，凡意向成为该项目会员的客户，即可享
受相应的购房优惠，活动当日即取得良好的市
场反响，成功入会的会员总数出乎工作人员的
意料。当日活动之后至今，每天陆续都会有购
房者主动申请入会。

据了解，截至目前，已超过 600位，与日俱
增的会员总数使天伦·星钻项目负责人信心逐

步增强。

承接新老城区资源交会，高性价比赢得青睐
由于尚未开盘，天伦·星钻项目负责人也未

能告诉记者楼盘具体销售价格，“不过价格肯定
是物超所值，我们始终坚持高性价比。”该负责
人坦言。

尽管这是一个略显迂回的回答，不过依据
会员招募持有的VIP卡和眼下的市场行情，届
时，真正的购买价格或许会与购房者的心里所
期不相上下。

该项目成功招募的多位会员表示，之所以

在眼下的市场行情下会选择天伦·星钻，首先是
确实有购房需求，其次是这个项目从区位、地
段、规划设计、户型实用等方面的综合实力略胜
一筹。

从天伦·星钻所处的地理位置看，位于未来
大道与中州景观大道交会处向东 200米，紧邻
金水河畔，尽享双城资源，坐拥着三大商圈经
济、文化交会的繁荣与丰富。业内人士认为，这
个位置属于郑州市寸土寸金的绝版地段，西临
未来路，北近金水路，郑州商品交易所、CBD与
项目一步之遥，周边未来花园、锦江国际花园、
曼哈顿广场、银基王朝、广汇PAMA等一大批高
端项目林立，同时该区域聚集了未来大厦、广发
大厦、浦发国际中心等众多郑州市甲级写字楼。

交通方面，天伦·星钻周边公交线路密集，
基本上覆盖了郑州市 3/4 的区域，无须换乘即
可达到郑州市大部分区域，出行便利。承接新
老城区的光荣与梦想，项目的价值有更多的未
来值得期待。

该项目由 5栋高层住宅楼组成，采用半围
合空间设计，外形尊贵典雅，私密性与开放性融
合交错。澳大利亚贝尔曼设计事务所设计大师
顾忠良先生亲自设计，他的目标就是让人们进
入小区，就会被所看到的景观、户型和建筑品质
吸引，尤其是5#楼北向小户型，480亩绿地尽收
眼底。

这5栋建筑也是天伦11年厚积薄发的点睛
之作，景观资源丰富、户型小中见大包罗生活万
象，拥有双阳台和双层大型地下停车场。整个
项目纯居住、零商业，以宜居型住宅为主，主力
户型以70平方米左右的两房与120平方米左右
的三房为主，设计精简实用，功能分区合理。星
钻是天伦地产努力超越自己的一个精品，同时，
它承接新老城区资源交会，以高性价比不仅赢
得客户青睐，更赢得未来价值无限。

5万元投入，6年变现13万元？每平方米
2580元买一层商铺？近日，大庄汽车广场在
本报连续刊登的几幅广告备受读者关注，不
少读者更是打电话前来咨询。

10月 8日，按照该广告上的销售地址，记
者来到了位于郑上路与富民路交会处的大庄
汽车广场的销售处，短短一上午，来电咨询电
话响个不停，现场咨询投资的市民有数十组，
工作人员面对争相询问的市民忙得应接不
暇、不可开交。

据现场工作的一名工作人员介绍，从 10
月 1日开始，在国庆黄金周短短 7天时间内，
前来大庄汽车广场咨询的客户共有200余组，
来电300多通，他们的工作人员每天都要加班
到晚上八九点。

“对于这次的国庆热销，很多人问我原
因，在我与每一位投资客户的实际接触中发
现，客户购买我们的产品，核心的原因只有一

个，那就是现在的投资客户都希望能找到一
种投资不多，价格不高，但是未来升值空间巨
大的产品。”大庄销售部案场经理杨鸿昌介绍
说，“以编号为 286 的铺位为例，铺位面积
21.29平方米，单价为每平方米 3110元，总价
为 66225 元，现在购买，一次性返还 2 年 17%
的租金收益 11258 元，实际投入 54967 元，核
算每平方米才2581元。

而大庄销售部另一名案场经理李嘉对此
却有不同的看法，他说：“项目好，价格低固然
是原因，但大势更重要，就像大家都看到的今
年整个市场经济面临挑战，从而在两个方面
对投资者形成巨大的心理压力，一是通胀居
高不下，投资人更多的是不得不通过投资来
保证自己的财产，另一方面市场扑朔迷离，不
知道投在哪里是好，大庄汽车百货广场正是
在这样的背景下演绎了国庆精彩一幕，要我
说，这仅仅是个开始，好戏在后头。”

一位正在前来咨询的购房者说：“郑州大
庄汽车百货广场属于低投入高回报，位于郑
上路东段，紧邻三环道、四环道、距郑州火车
货运西站、新客运西站仅 500米，地理位置也
很有优势，正好处于进出郑州市区的西大门，
所以前来这里投资是比较放心的。”

据悉，该项目结合麦德龙独特的营销理
念，以全新的营销模式打造中原汽车后市场
的“麦德龙”！整个市场营业面积 1.7 万平方
米，配套仓库 2 万平方米，1 万平方米大型停
车场，业态全面涵盖汽车配件、美容、装饰、电
子、通讯、防护保养、视听设备、改装用品等八
大业态，数百类业种，满足各类汽车用品商
家、消费者的需求。卖场1万平方米的汽车用
品厂家展示区，直接针对汽车后市场的经营
商家、群体消费层实行会员制营销。是一家
集产品展示、零售、批发等功能为一体的汽车
百货行业综合超级市场。 晚报记者 李志敏

10月 1日国庆佳节，振兴集团及其下属
公司的近千名员工欢聚在新郑富田度假俱乐
部，共同参加“迎金秋，庆国庆，振兴集团成立
15 周年联谊会”活动，由集团各公司员工自
编自演的各类文艺表演节目以及趣味性游
戏，一次次把活动推向了高潮。

据了解，具有15年开发经验与实力的振
兴集团，先后成功开发了“科技绿苑小区”、

“郑州科技大厦”、“西站路住宅小区”、“富田
花园”、“富田丽景花园”、“富田陇海花园”和

“富田太阳城”等项目。富田太阳城，是河南
振兴房地产（集团）有限公司沿袭 15年诚信

名企、国家一级开发资质的精工品质、全力打
造的中原纯欧式大型居住风尚社区。其位于
中州大道与航海路交会处，规划总建筑面积
90多万平方米，是郑州东南首屈一指的品质
大盘。目前，富田太阳城正在推出的是二期
108~167平方米部分房源和三期 41~89平方
米创新实用户型。富田太阳城三期是富田太
阳城的最后一期工程，由5栋高层组成，紧邻
中州大道，黄金地段位置优越。富田太阳城
三期推出的主力户型为41~58平方米精巧一
居室，78~89平方米优雅两居室，户型简洁实
用，深受广大购房置业者的青睐。 徐强

销售热度不减

本周六天伦·星钻700套房源将亮相

5万元投入，6年变现13万元？

大庄汽车广场国庆热销
郑州晚报“家居俱乐部”
会员招募行动开始了

如果您正在为买不到满意的建材产品
而苦恼，如果您正在为选不到合适的装饰
品牌而发愁，如果您正在为买不到最为质
优价廉的家居产品而郁闷……现在，《郑州
晚报·第一家居》携手郑州主流一线家居品
牌，为准备装修的你提供方便。

填好一张表，你将有机会参加《郑州晚
报·第一家居》联合郑州家居一线品牌举办
的一系列活动，还将有机会获得装修大奖。

你是否打算装修 A.是 B.否

你的物业位置

你的户型面积

你装修的预算是多少
A.5万以内 B.5万~10万

C.10万~15万 D.15万以上

你意向的装修风格
A.复古 B.现代 C.田园

D.中式 E.欧式 F.简约

你意向的装饰品牌 □北京龙发 □北京
实创 □北京东易日盛 □北京业之峰 □
北京元洲 □北京广安居 □北京阔达 □
北京新洲 □北京瑞博文 □上海美巢 □
河南超凡 □河南大地 □河南新家园 □
河南易居 □南京钟凯丽 □南京白桦林
□香港香江□香港正开 □好居时代 □
深圳雅庭

您的姓名： 性别： 年龄：
身份证号码：
联系地址： 邮编：
手机：

完成此表后，可通过如下方式回复我们

地址：郑州晚报地产家居部编辑收 邮编：450006
E-MAIL：549040536@qq.com
电话：0371-67655028 QQ：549040536
或编辑短信“第一家居&问题答案”至15936253677

《第一家居》装修意见表

9月份郑房指数显示，全市商
品房与商品住宅销售较上月与去
年同期均有幅度不小的下降，刚
刚过去的黄金周楼市销售也是喜
忧参半，仅有部分特色产品销售
成绩可观，这一系列的现实表现
令人们对“银十”也信心不足。

虽然整个市场处于下行通
道，但也有部分在产品设计、区位
环境等方面彰显稀缺性的楼盘受
到购房者关注，如将于本月 18 日
开盘的天伦星钻项目，仅推出700
余套房源，目前会员招募已近600
名，面对即将到来的开盘销售，该
项目负责人称并不担心。

晚报记者 王亚平


