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守业 世界最节俭亿万富翁
王永庆的许多经营管理思想，都已成为企

业家们信奉的至理名言。王永庆自己总结成功
的经验时说，他认为最有效同时也最有意义的
做法，是选择“永远追求更大贡献”作为企业的
目标。为了对社会做更大的贡献，企业就会鼓
舞斗志，继续不断地扩充事业规模，经常保持着
迎接新挑战的热情，和对至善境界的追求！他
说：“我不但与别人竞争，也对自己严格要求！”

在生活上，身为亿万富翁的王永庆，同样对
自己和家人严格要求。有人说，王永庆可能是
世界上最节俭的亿万富翁了！他公司的一位职
员，花了1000美元为王永庆的办公室更换新地
毯，结果惹得王永庆很不高兴，差点大发雷霆！
他对于吃的原则是“简便”，最爱吃的是家常的
卤肉饭；他对于穿的原则是“整洁”，每天早上跑
步穿的运动鞋，一双总要穿上好几年，而一条运
动时用的毛巾据说用了近30年！

王永庆常常用“富不过三代”的古话告诫自

在大陆 23个省捐建
1000所希望小学

王永庆先生决定自2005年起捐资4亿
元人民币，在大陆23个省开展1000所小学
的捐资助学项目，主要为落后地区改善基础
教育条件，以体现王永庆先生心系未来和盼
望祖国和平统一的愿望。台湾台塑集团
2005年为宁夏援建50所明德小学，在政府积
极支持下项目进展顺利，建校前期的各项工
作很快完成，最终顺利完工投入使用。

除署名外均为本报综合报道

捐赠人民币一亿元
救助四川震灾

大陆四川强震造成重大伤亡和财产损
失，王永庆及王永在先生5月14日决定由企
业捐赠人民币1亿元，对遭受灾难的同胞略
尽绵薄之力，希望协助四川救灾复建，使灾区
群众能在灾难中尽快站起来，恢复正常生
活。台塑集团表示，这是王永庆及王永在先
生基于两岸同胞血脉相连的情怀，以及人饥
己饥、人溺己溺的人道精神作出的决定。
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王永庆给年轻人的八堂课
第一堂课：刨根问底，也就是面对问题

一定要追究到水落石出，否则绝不罢休。
第二堂课：务本精神，凡事只求根本，

不问结果；事事追求点点滴滴的合理化。
第三堂课：瘦鹅理论，这是王永庆时常

提及的人生奋斗理念，说的是学习瘦鹅忍
饥挨饿，用吃苦耐劳的精神面对困境，并以
坚毅态度等待机会到来。

第四堂课：从基层做起，必须脚踏实
地、按部就班；从基层做起，还必须在选定
目标后咬住不放，全力以赴。

第五堂课：实力主义，学历不等于实力，
只有实实在在的经验才能培养出令人信服的
实力。实务经验愈丰富，成功机会就愈大。

第六堂课：切身感，企业的管理制度若能让
员工产生切身感，他们的潜能才可发挥到十成。

第七堂课：价廉物美，只有建立在价廉
物美的基础上，企业才能够蓬勃发展。王永
庆坚持供应价廉物美的原料给下游客户。

第八堂课：客户至上，买卖双方唇齿相
依，懂得维护客户的利益，才能取得自己的
最大利益 。

本报讯 作为我国台湾地区最大的民营
企业，王永庆在我省以及郑州市有无投资项
目，记者昨晚采访了郑州市台资企业协会负
责人以及台塑集团在郑州的一家子公司相关
负责人。

台塑集团在郑州有无投资？昨晚，记
者辗转了解到位于郑州经济技术开发区的
南亚塑胶（郑州）有限公司，该公司副总经
理李运昌介绍，他们公司确实是台塑集团
的子公司。据了解，南亚塑胶工业（郑州）
有限公司是台湾台塑集团的南亚塑胶公司
在郑州地区投资的大型管材生产基地，是
目前中原地区最大管材生产基地之一。王
永庆去世对该公司是否有影响，李运昌称
公司有规定，以台湾地区那边的发言为准，
不方便发言。

此外，记者还了解到，台塑集团在洛
阳建设有宾馆和发电厂，发电厂是洛阳孟
津电厂项目，工程总投资 43.5 亿元，由台
湾台塑集团投资，建设周期从 2008 年到
2010年。
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从米店小老板干到“经营之神”
王永庆给年轻人讲了八堂课，第一条是“面对问题要追究到水落石出”

王永庆出生于台湾台北，原籍福建省安溪县，父亲王长庚。王永庆
15岁辍学做学徒工，16岁时用父亲所借的200元自己开办了一家米店，
靠用心和勤奋努力站稳了脚跟，之后又经营过碾米厂、砖瓦厂、木材行、
生产PVC塑胶粉等等，并在1954年筹资创办了台塑公司。被誉为“经营
之神”。50年后的台塑集团已经是台湾最大的民营企业集团，下辖台湾
塑胶公司等 9 家公司，员工 7 万多人，资产总额 1.5 万亿新台币，形成了
名副其实的庞大“王国”。

王永庆娶有3房，分别是郭月兰、廖娇与李宝珠。其中大房郭月兰
并未替王永庆生下一儿半女，二房廖娇为王家生下了 2 男 3 女，三房李
宝珠则生下了5位千金。其中王文洋、王文祥皆为二房所生。另外王文
渊则是王永庆弟王永在所生。

起家 勤勉经营米店
王永庆祖籍是福建省安溪县，王永庆的曾

祖父因为日子过不下去，只得离乡背井，漂洋过
海到台湾寻找生路，后来定居在台湾省嘉义县
的新店镇直潭里。王家几代都以种茶为生，只
能勉强糊口。1917 年 1 月 8 日，王永庆就出生
在这样一个贫苦的茶农家中。

王永庆刚刚学会走路，就跟着母亲出外去
捡煤块和木柴，希望能换点零钱，或者供自己家
烧水做饭。王永庆 7岁那年，父母实在不忍心
让孩子失学，取出多年积攒起来的几个铜板，把
他送进乡里的学校去念书。

小永庆9岁那年，他的父亲不幸卧病在床，他
勉强读到小学毕业。15岁的王永庆决心走出山
区，去寻找一个能挣到钱的地方，帮助母亲养活一
家人。他一个人来到台湾南部的嘉义县县城，在
一家米店里当上了小工。王永庆除了完成自己送
米的本职工作以外，处处留心老板经营米店的窍
门，学习做生意的本领。第二年，他觉得自己有把
握做好米店的生意了，就请求父亲帮他借了些钱
做本钱，自己在嘉义开了家小小的米店。

米店新开，经营上就碰到了困难。原来，城
里的居民都有自己熟识的米店，而那些米店也总
是紧紧地拴住这些老主顾。王永庆的米店一天到
晚冷冷清清，没有人上门。16岁的王永庆只好一
家家地走访附近的居民，好不容易，才说动一些住
户同意试用他的米。为了打开销路，王永庆努力
为他的新主顾做好服务工作。他主动为顾客送上
门，还注意收集人家用米的情况：家里有几口人，
每天大约要吃多少米……估计哪家买的米快要
吃完了，他就主动把米送到那户人家。他还免费
为顾客提供服务，如掏出陈米、清洗米缸等。他的
米店开门早，关门晚，比其他米店每天要多营业4
个小时以上，随时买随时送。有时顾客半夜里敲
门，他也总是热情地把米送到顾客家中。

经过王永庆的艰苦努力，他的米店营业额
大大超过了同行店家，越来越兴旺。后来，他又
开了一家碾米厂，自己买进稻子碾米出售，这样
不但利润高，而且米的质量也更有保证。

抗日战争胜利后，台湾的经济也开始发展，
建筑业动得最快。王永庆敏锐地发现了这一
点，便抓住时机，抢先转向经营木材，结果获利
颇丰。这个赤手空拳的农民的儿子，居然成了
当地一个小有名气的商人。这时，经营木材业
的商家越来越多，竞争也越来越激烈。王永庆
看到这一点，便毅然决定退出木材行业。

王永庆在洛阳投资
43.5亿建发电厂

在河南投资的台商都对王永庆先生的
去世深感悲伤，他们认为，王先生是所有企
业家学习的榜样。

东富电器、丹尼斯百货董事长、郑州市
台资企业协会会长王任生：王永庆先生被
称为“经营之神”，他在台湾，在大陆，在全
世界的很多国家和地区都有投资。虽然王
先生有很多财富，但他从来没有骄傲过，个
人生活一直十分简朴，非常关心自己的员
工，是企业家学习的榜样。

应该说，王先生的去世震惊了世界工商
界，因为他是一位具有标志意义的企业家，他
的去世是工商界的损失。但是，王先生虽然
去世了，但他对工商界的贡献永在，他的精神
将永远活在企业家心中。我本人非常敬重王
先生，我永远也不会忘记王先生。

王先生是到河南投资最早的台商，我想，
在河南的所有台商都会对王先生的去世感到
悲伤，但又对王先生到河南投资感到骄傲。

丹尼斯百货副总经理林士钦：王先生
一生勤奋、节俭、务实，干任何事情都是一
步一个脚印。他身上有很多值得我们学习
的东西，是年轻企业家学习的榜样，我十分
敬重王先生，对他的去世深感悲伤。

晚报记者袁帅 胡审兵

在豫台商对王永庆
的去世深感悲伤
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创业 成立台湾首家塑胶公司
1954年，他和商人赵廷箴合作，筹措了 50

万美元的资金，创办了台湾岛上第一家塑胶公
司。3年以后建成投产，但立刻就遇到了销售
问题。首批产品 100 吨，在台湾只销出了 20
吨，明显地供大于求。按照生意场上的常规，
供过于求时就应该减少生产。可王永庆却反
其道而行之，下令扩大生产！这一来，连他当
初争取到的合伙人，也不敢再跟着他冒险了，

纷纷要求退出。精明过人的王永庆，竟敢背水
一战，变卖了自己的全部财产，买下了公司的
全部产权，使台塑公司成为他独资经营的产
业。王永庆有自己的算盘。他研究过日本的
塑胶生产与销售情况，当时日本的PVC塑胶粉
产量是3000吨，而日本的人口不过是台湾地区
的10倍，所以，他相信自己产品销不出去，并不
是真的供过于求，而是因为价格太高——要想
降低价格，就只有提高产量以降低成本。

第二年，他又投资成立了自己的塑胶产品
加工厂——南亚塑胶工厂，直接将一部分塑胶
原料生产出成品供应市场。

事情的发展，证明了王永庆的计算是正确
的。随着产品价格的降低，销路自然打开了。
台塑公司和南亚公司双双大获其利！从那以
后，王永庆塑胶粉的产量持续上升，从最初的年
产1200吨，发展到现在100万吨，使他的公司成
了世界上最大的PVC塑胶粉粒生产企业。

发展 高瞻远瞩生产人造纤维
当台湾企业界一哄而上角逐于木材行业

时，王永庆果断地转向了塑胶行业；可是，当他
在塑胶行业站稳脚跟之后，却又以高瞻远瞩的
眼光，去关注他当初借以发家致富的木材行
业。这一看，又让他看出了新的发财途径。经
过考察论证，1964年10月，王永庆开始创办台湾
化学纤维工业公司，制造人造纤维。两年半以
后，台南新化八卦山下矗立起了一座新型的工
业城，成为当时世界首创的连贯作业的人造纤
维工厂。它使大量过去被抛弃的木材废料变成
了纺织纤维，既节省了外汇，又降低了成本，为台
湾纤维工业发展史写下了崭新的一页！而台
塑、南亚、台化三大企业，使王永庆在当时台湾
50家大厂商中名列第三！进入20世纪90年代，
王永庆的产业已发展成一个庞大的企业集团，
包括16家人企业公司，拥有员工4万多人，股东
10万人，每年的营业额高达1650亿新台币！

再也没有人敢小看王永庆，连一贯以经营
业绩傲视世界的日本企业家，也对王永庆衷心
钦佩，把他与被称为日本“经营之神”的松下电
器的创始人相比，称他为台湾的“经营之神”。
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台湾“经营之神”王永庆去世台湾“经营之神”王永庆去世
[[ 传记传记 ]]

己的子女，要他们自己创业，不要依赖上辈的基
业而坐享其成。他的儿子王文祥17岁考入英国
伦敦帝国大学，24岁就获得了博士学位，毕业后
在国外找了个专业对口的工作苦干了3年。后
来回到自己家的企业中，王永庆同样要求他从
最基层干起，经过课长、组长、厂长、副经理的逐
级锻炼，数年之后，才让他担任一个部门的负
责人。王永庆最疼爱的女儿王雪龄结婚，他
陪送的嫁妆，除了一张无限期提供学习费用
的凭据外，就是一把刮胡子刀，好让女儿自己
替丈夫刮胡子！王雪龄的婚礼比一般老百姓
家的还简单，连她手上的新娘捧花，也是跑到
许多花店比较后才选购的最便宜的一种！


